Pensez et devenezriche

REFLECHISSEZ ET DEVENEZ
RICHE

Enseignée, pour la premiére fois, la formule célekr
d'Andrew Carnegie pour gagner de l'argent, baséeus 13
ETAPES PROUVEES.

Elaborée au cours de 25 ans de recherche, en aaitain
avec plus de 500 hommes fortunés, qui ont prouxéepas
propres accomplissements que cette philosophigaistable.

PAR NAPOLEON HILL

Ce livre vous est offert par
http.//www.lois-du-succes.net
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HOMMAGES A L’AUTEUR
De grands leaders américains

“PENSEZ ET DEVENEZ RICHE” est le fruit de 25
années de travail. C’est I'ouvrage le plus récentdpoléon
Hill, basé sur sa fameuse philosophie du succéstr@wail et
ses écrits ont été acclamés par de grands leagléadidance,
de I'éducation, de la politique et du gouvernement.

Cour supréme des Etats-Unis, Washington, DC

Cher N. Hill : J'ai finalement terminé la lecture dos
manuels sur la Loi du succes et je souhaite expninae
satisfaction pour le travail formidable que vousax€alisé
dans l'organisation de cette philosophie.

Il serait vraiment utile que tous les politiciensmhys
assimilent et appliquent les 17 principes sur leiguos lecons
sont basées. L’'ouvrage contient d'importants élémegue tout
dirigeant pourra comprendre, quel que soit I'hamidont il est
iSsu.

Je suis heureux d’avoir eu le privilege de congitdans
une moindre mesure dans l'organisation de ce cours
extraordinaire sur la philosophie du “bon sens”.

Bien a vous.

(Ancien président et ancien chef de la justiceEtass-
uUnis)

Roi des magasins 5 and 10 Cents Stores

“En appliguant la plupart des 17 principes fondataex
de la philosophie du succes, nous avons réeussisiraore une
grande chaine de magasins. Je pense qu'il ne paséxagéré
de dire que Woolworth Building pourrait étre corsig avec
raison, comme un monument en hommage a l'efficagtées
principes.”

F.W.WOOLWORTH
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Un grand magnat des bateaux a vapeur

“Je suis réellement redevable d’avoir eu le prodl@le
lire votre livre sur la Loi du succes. Si java@mnu cette
philosophie 50 ans plus t6t, je suis certain qaerfis pu
accomplir tout ce que j'ai réalisé en moitié maiestemps.
J'espére sincerement que le monde découvrira travail et
VOUS récompensera pour cela.”

ROBERT DOLLAR
UN CELEBRE DIRIGEANT SYNDICAL AMERICAIN

“La maitrise de la philosophie du succes est 'égjeint
d’'une police d’assurance contre I'échec.”

SAMUEL GOMPERS
UN ANCIEN PRESIDENT DES ETATS-UNIS

“Je voudrais vous féliciter pour votre persistariaaut
homme qui consacre autant de temps ... fera néocessait
des découvertes d’'une valeur inestimable pouresablables.
Je suis profondément impressionné par votre iréepon des
principes de la Maitrise de I'esprit que vous agéerit si
clairement.”

WOODROW WILSON
Un ROI DU COMMERCE

“Je sais que vos 17 principes fondamentaux de succe
sont efficaces parce que je les applique dansrduite de mes
affaires depuis 30 ans.”

John WANAMAKER
Le plus grand fabricant au monde d’appareils photos

“Je sais que vous batissez un monde meilleur aviee v
Loi du succes. Je n’hésiterai pas a mettre unaivatenétaire
sur cette formation parce qu’elle inculque a I'éaund des
qualités dont la valeur ne se mesure pas uniqueameigrmes
d’'argent.”

GEORGE EASTMAN
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UN DIRIGEANT D’AFFAIRES NATIONALEMENT
CONNU

“Tous les succes que j'ai pu obtenir, je les dois
entierement a I'application de vos 17 principesiéomentaux
de la Loi du succes. Je pense avoir I'honneuradiéitre
premier étudiant.”

WM. WRIGLEY, JR.
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PREFACE DE L'AUTEUR

Dans tous les chapitres de ce livre, il est questio
secret qui a permis a plus de 500 personnalitégdabement
riches de faire fortune. J'ai étudié soigneusermentiant de
longues années la vie de ces personnalités. Letseété porté
a ma connaissance par Andrew Carnegie. Ce vied42t®
malin et sympathique I'a négligemment semé dansewspirit,
alors que je n’étais encore qu’un garcon.

Apres l'avoir dit, il s'est installé dans sa chaisee lueur
joyeuse dans le regard, et m’a observé attentivepaair voir
si j'étais assez intelligent pour réaliser I'im@orte de la
révélation qu’il venait de me faire. Lorsqu’il a gue j'avais
saisi son idée, il ma demandé si j'étais prétsspa20 ans ou
plus a me préparer afin de révéler ce secret aulenentier,
aux hommes et aux femmes dont la vie ne seraingichec
sans lui. Je lui ai dit que j'acceptais de le fagteavec la
coopération de M. Carnegie, j'ai tenu ma promesse.

Cet ouvrage contient ce secret, qui a été testdqsar
milliers de gens issus de tous les horizons. L'diéé/.
Carnegie était que la formule magique qui lui arpsr
d’amasser sa fortune immense, doit étre mise Bsjsition
de personnes qui n‘ont pas le temps d’étudier caorhgagner
de I'argent. Il espérait que je pourrais testatéshontrer
I'efficacité de la formule par I'expérience d’homsret de
femmes de vocations diverses.

Il croyait fermement que la formule devait étre ptée
dans toutes les écoles et les universités publigqaes! était
convaincu que si elle était enseignée correctersiatpouvait
révolutionner tout le systéme éducatif, réduisamgiale moitié
le temps passé a I'école.

L’expérience de M. Carnegie avec Charles M. Schwab,
avec d'autres jeunes hommes de type de M. Schiaghit|
convaincu que la plupart des matieres enseignéesles
écoles ne sont d’aucune utilité pour ce qui egatmer sa vie
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ou amasser une fortune. Il était arrivé a cettelosion apres
avoir pris successivement dans son entreprise rnigrce
nombre de jeunes hommes dont la plupart étaieninséwiits,
pour les entrainer dans l'utilisation de cette fdemll a ainsi
réussi a développer chez ces derniers un senadier$hip
rare. Par ailleurs, ses instructions ont permauées les
personnes qui les ont suivies de faire fortune.

Dans le chapitre sur la Foi, vous pouvez lire tithis
étonnante de I'organisation de la Steel CorporatémnEtats-
Unis, société développée et gérée par un des jeuomesies
ayant servi d’exemple a M. Carnegie pour démormjuersa
formule serait efficace pour tous ce qui voulalaritliser.

Cette simple application du secret par ce jeunenh®rm
Charles M. Schwab — lui a assuré une fortune énerme
termes d’argent et ’OPPORTUNITES. Grosso moddecet
application unique de la formule a généré la sordene
600 millions de dollars. Ces faits — et il s'agit faits bien
connus de toutes les personnes qui connaissaietaMegie —
vous donnent une idée juste de ce que la lectuce tlere
pourrait vous apporter, a condition que vous SACHGE
QUE VOUS VOULEZ.

Avant méme que la période d’essai pratique de 8han
se soit écoulée, le secret a été révéle a plud@eado hommes
et femmes qui I'ont utilisé a leur propre avantageame M.
Carnegie I'avait prévu. Certains ont pu amasserfortene
grace a lui. D'autres l'ont utilisé avec succegs faite régner
I'narmonie dans leur foyer. Un ecclésiastique &itaine
utilisation tellement efficace qu’il lui a rapponé revenu de
plus de 75 millions de dollars par an.

Arthur Nash, un tailleur du Cincinnati, s’est seatei son
entreprise au bord de la faillite comme “cobayelip@ster la
formule. Les affaires ont repris et ont assur@ttuhe des
propriétaires. Elles continuent a prospérer, mémesaque M.
Nash s’en est allé. C’était une expérience telldérapigue en
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son genre que les journaux et les magazines lig@tvdonné
une valeur de 1 million de dollars de publicitégiéuise.

Le secret a été transmis a Stuart Austin Wier daBaau
Texas. Il était prét pour cela — tellement préil gqu'enonceé a
sa profession et a étudié la loi. A-t-il réussie?livre raconte
également son histoire.

Javais révelé le secret a Jennings Randolphuiego il a
recu son dipldme de l'université, et il I'a utileséec tellement
d’efficacité qu'il en est maintenant a son troisteamandat en
tant que Membre du Congres, tout en ayant une lertel
occasion de continuer a l'utiliser jusqu'a ce quiilouvre la
porte de la Maison Blanche.

Alors que je travaillais comme chef de publicitéLde
Salle Extension University, qui était loin d’étreauinstitution
célebre a I'époque, j'avais eu le privilege de JoiG.
Chapline, Président de l'université, utiliser lariale de fagon
si efficace qu'il ait fait de La-Salle une des gles1écoles de
formation a distance du pays depuis.

Le secret auguel je me réfere est mentionné passmoi
d’'une centaine de fois dans tout ce livre. Il njess$
directement nommeé, car il semble étre plus effi¢asgu’il
est simplement dévoilé et laissé en vue, la ou CEMX
SONT PRETS et QUI LE RECHERCHENT pourront le
prendre. C'est pour cette raison que M. Carnegitavait
lancé aussi tranquillement, sans me donner sonexaiat.

Si vous étes PRET a I'utiliser, vous reconnaiteesecret
au moins une fois dans chaque chapitre. Je voualvais le
privilege de vous dire comment vous saurez que @tesprét,
mais cela vous priverait d’'une bonne partie |'aagatdont
vous pourrez profiter en faisant la découvertevpais-méme.

Alors gue je rédigeais ce livre, mon propre filgi q
terminait alors sa derniere année d’études a larsite, prit le
manuscrit du chapitre 2, le lut, et découvrit lereepar lui-
méme. Il utilisa l'information avec tellement dietcité qu'l
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obtint directement un poste de responsabilité, anesalaire
initial plus élevé que celui de monsieur tout lenah®. Son
histoire est narrée brievement au chapitre 2.

En la lisant, vous oublierez peut-étre le sentingeret
Vous auriez pu avoir au début du livre, savoir lguere
semble promettre trop. Et, aussi, si vous n'aveais eté
découragé, si vous avez eu des difficultés a sulendes
épreuves qui vous ont brisé I'ame, si vous avezyesst
echoué, si vous n'avez jamais été handicapé panataglie ou
une affliction physique, I'histoire de la découeeet de
I'utilisation par mon fils de la formule de Carrnegiourrait étre
pour vous l'oasis dans le Désert du Désespoir\dnrg étiez
en quéte.

Ce secret a été intensivement utilisé par le Peésid
Woodrow Wilson pendant la guerre mondiale. Il atetésmis
a tous les soldats qui ont combattu pendant larguer
savamment incorporé dans la formation qu’ils remataavant
de patrtir au front. Le Président Wilson m'avaitglie c'était un
facteur crucial dans la mobilisation des fonds ieqour la
guerre.

Il y a quelques années, I'Hon. Manuel L. Quezon (qu
était alors Commissionner résident aux iles phitipg), avait
éte inspiré par le secret pour obtenir 'émancgratie son
peuple. Il a obtenu I'indépendance des Philippiees, été le
premier président de I'état libre.

Une chose étrange a propos de ce secret est giedox
qui I'ont acquis et I'ont utilisé se trouvaientditalement
emportés vers le succes, sans faire beaucouprt]'effo
n'avaient plus jamais connu I'échec !

Si vous doutez de cela, notez les noms des peigésna
qui l'ont utilisé, 1a ils sont mentionnés, étudiears succes par
vous-méme, et vous en serez convaincus.

L'expression “QUELQUE CHOSE POUR RIEN” n’a
pas de fondement ! Vous ne pouvez pas obtenicclkesauquel
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je me réfere sans y mettre le prix, méme si cegsixde loin
inférieur a sa valeur. Ceux qui ne le recherchastde toute
leur volonté ne pourront I'obtenir a aucun prixnd se donne
pas, il ne s’achete pas cela parce qu'’il sS’acqeier? parties.
Ceux qui sont préts pour le secret ont déja unkepam leur
possession. L'utilité du secret sera la méme pmws teux qui
sont préts pour l'avoir.

L'éducation n'a rien a voir avec cela. Longtem@nav
gue je sois né, Thomas A. Edison s’était trouvp@ssession
du secret, et il I'avait utilisé de facon si ingginte qu'il fat
devenu le premier inventeur au monde, bien quéilin’
fréquenté 'école que pendant 3 mois. Le secret at@a
transmis a un partenaire d'affaires de M. Edis@iuici I'a
utilisé de facon si efficace que, bien qu'il nerggglors que
seulement 12 000 dollars par an, il amassa une&lgrantune,
et se retira trés jeune du monde des affaires.

Vous trouverez son histoire au début du premiepitiea
Elle devrait vous convaincre que devenir riche tpes
iImpossible, que vous pouvez encore devenir la paessque
vous révez d'étre, que I'argent, la célébrité gaammée et le
bonheur sont a la portée de tous ceux qui sons ptét
déterminés a jouir de ces bénédictions.

Comment est-ce que je sais ces choses ? Vous zlevrie
découvrir la réponse avant que la lecture ce lersoit
terminée. Vous pourriez le découvrir dés le toenmer
chapitre ou bien a la derniere page.

Au cours des 20 ans de recherche que javais eistep
la demande de M. Carnegie, j'ai étudié des cergalirmmmes
célebres, dont la plupart ont admis qu’ils avaaagumulé leur
fortune colossale grace au secret de Carnegieni pas
hommes figurent :

HENRY FORD
WILLIAM WRIGLEY JR.
JOHN WANAMAKER
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JAMES J. HILL

GEORGE S. PARKER

E. M. STATLER

HENRY L. DOHERTY
CYRUS H. K. CURTIS
GEORGE EASTMAN
THEODORE ROOSEVELT
JOHN W. DAVIS

ELBERT HUBBARD
WILBUR WRIGHT

WILLIAM JENNINGS BRYAN
DR. DAVID STARR JORDAN
J. ODGEN ARMOUR
CHARLES M. SCHWAB
HARRIS F. WILLIAMS

DR. FRANK GUNSAULUS
DANIEL WILLARD

KING GILLETTE

RALPH A. WEEKS

JUDGE DANIEL T. WRIGHT
JOHN D. ROCKEFELLER
THOMAS A. EDISON
FRANK A. VANDERLIP

F. W. WOOLWORTH

COL. ROBERT A. DOLLAR
EDWARD A. FILENE
EDWIN C. BARNES
ARTHUR BRISBANE
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WOODROW WILSON

WM HOWARD TAFT
LUTHER BURBANK
EDWARD W. BOK

FRANK A. MUNSEY

ELBERT H. GARY

DR. ALEXANDRE GRAHAM BELL
JOHN H. PATTERSON
JULIUS ROSENWALD
STUART AUSTIN WIER

DR. FRANK CRANE
GEORGE M. ALEXANDER

J. G. CHAPPLINE

HON. JENNINGS RANDOLPH
ARTHUR NASH

CLARENCE DARROW

Cette liste ne représente qu'une faible particcdetines
de personnalités célébres d’Amérique dont les r&sss
financieres et autres, prouvent que ceux qui conmanet et
appliquent le secret de Carnegie, atteignent desnsis élevés
dans la vie. Je n'ai jamais entendu dire qu't@mduit
guelqu'un a un échec et personne n'a jamais reudait
fortune sans l'appliquer.

J'en conclus qu'il est essentiel et plus impoqaist
n'importe quelle connaissance que I'on peut aagpérice qui
est communément appelé “l'instruction”. Et qu'esgoe
I"“INSTRUCTION” au juste ? Je réponds a cette goestn
detail.

En ce qui concerne l'instruction, la plupart de kkesimes
fortunés n'avaient recu que tres peu d'instruction.
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Une fois, John Wanamaker m'avait fait part du peu
d’instruction qu’il avait regue. Son éducation erable
beaucoup a la fagon dont une locomotive modernedpale
I'eau, “en I'écopant a mesure qu’il avance”.

Henry Ford n'avait jamais fréquenté le lycée, emcor
moins l'université. Je n‘essaye pas de minimisgalaur de
I'instruction, mais j'essaye d'exprimer ma conwaigtsincere
gue ceux qui maitrisent et appliquent le secretrattont les
plus hauts sommets, gagneront une fortune et négatila
vie selon leurs propres conditions, méme avec nsteuiction
minimale.

Si vous ETES PRET a le recevoir, le secret jaillira
inévitablement de votre lecture et vous apparaiga visible.
Vous le reconnaitrez immédiatement. Cet instantjmexa le
tournant de votre vie.

Rappelez-vous également que ce livre traite dg &hihon
de fiction. Son but est de faire connaitre unet&émiverselle
qui apprendra a tous ceux qui sont PRETS CE QU'ILS
DOIVENT FAIRE et COMMENT LE FAIRE. lls en retirerén
également LE STIMULANT INDISPENSABLE A UN BON
DEPART.

Pour terminer cette entrée en matiere, j'aimeraisre
vous dire afin que vous reconnaissiez plus facitéraa
passage le secret de Carnegie que : TOUT SUCCESTEO
FORTUNE DEBUTE PAR UNE IDEE ! Si vous étes préts a
recevoir le secret, vous en possédez déja uneéndiius
reconnaitrez plus facilement lI'autre moitié au monoel elle
se présentera a votre esprit.

L'AUTEUR.
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CHAPITRE 1
INTRODUCTION

L'HOMME QUI, “DANS SA PENSEE”, VOULAIT
DEVENIR L'ASSOCIE DE THOMAS A. EDISON

La pensée est VRAIMENT un fait puissant, qui pouirra
se concrétiser et se transformer en richesse relddéoi
autres, lorsqu'elle est accompagnée d'un but l&éni,dd'une
perséveérance et d'un désir ardent.

Il'y a quelques années, Edwin C. Barnes avait dérbu
que les hommes peuvent DEVENIR RICHES GRACE A
LEUR PENSEE. Sa découverte n'était pas venue smuiie.
Elle était venue petit & petit, en commencant paDESIR
ARDENT de devenir I'associé du grand Edison.

Le désir de Barnes était bien défini : travaideec et non
pour Edison.

Le plus important était sa pensée

Observez soigneusement comment il avait procéde pou
transformer son DESIR en réalité et vous comprenhieux
les 13 principes qui menent a la richesse.

Lorsque ce DESIR surgit pour la premiére fois dans
I'esprit de Barnes, il ne pouvait en aucune maragnesur elle.
2 obstacles se dressaient sur son chemin : D'aibos,
connaissait pas Thomas Edison et de plus, il ri'av@mne pas
assez d'argent pour payer le train jusqu'a Orateges le New-
Jersey.

Ces obstacles auraient suffi a décourager la plalesr
gens mais Barnes allait les surmonter. |l étdietednt

déterminé a exaucer son souhait lui-méme qu'ilddéde
voyager au moyen d'un train de marchandises.

Il se présenta au laboratoire d'Edison et annonia q
venait faire affaire avec l'inventeur.
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Quelgues années plus tard, relatant cette premiere
rencontre, Edison raconta :

“Il se tenait debout Ia devant moi et ressemblaih aype
ordinaire ; mais quelque chose dans l'expressi®oderisage
me donnait I'impression qu'il était trés déternargbtenir ce
gu'il venait chercher. Des années d'expérienceamavappris
qu'un homme qui DESIRE réellement et profondémaat u
chose et qui est capable, pour I'obtenir, de jougrson avenir
sur un simple coup de dé, est sir de gagner. detunai la
chance gu'il demandait parce gue je vis qu'il éamhement
décidé a réussir. Les événements qui suivirentone&rent
raison.”

Ce que le jeune Barnes déclarait a Edison a cettesamn
était bien moins important que ce qu'il pensait.

L'apparence extérieure du jeune homme n'avait eurau
poids dans son succes mais qu'au contraire dlledésservi.

La seule chose qui compta fut sa PENSEE qui si¢ disa
lui.

Si la signification de cette phrase pouvait consw@ous
les lecteurs, il n'y aurait aucun besoin du restedllivre.

Celui qui désire profondément une chose est slr de
gagner

Cependant, Barnes n'avait pas obtenu tout de 'l
voulait avec Edison lors de leur premiére entreVluszait
juste la possibilité de travailler dans les burediidison, pour
un salaire ordinaire. Il réalisait les taches daient sans
importance pour Edison mais toutefois tres impdespour
Barnes car cela lui donnait I'occasion de montsrtalents
pour que l'associé qu'il espérait puisse les renesrq

Les mois passerent. Apparemment, rien ne permattait
Barnes de se rapprocher du BUT PRINCIPAL qui coihpta
ses yeux. Cependant, quelgue chose d'importamésisait en
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lui : son DESIR de devenir I'associé d'Edison etisifiait
constamment.

Les psychologues disaient que “lorsqu'on est viaime
prét a obtenir une chose, celle-ci viendra toutgese

~ Barnes était prét a cette collaboration avec Edidh
ETAIT DECIDE A LE DEMEURER JUSQU'A CE QUE SON
DESIR SE REALISAT.

Il ne se disait pas : “A quoi bon ? Je ferais mieux
d'abandonner et de me contenter d'une place dewehd

Au contraire, il pensait : “Je suis venu ici poewdnir
I'associé d'Edison et je ferai tout pour atteindon but, méme
s'il faut consacrer le reste de ma vie.” Et il émgait vraiment !

L'histoire de§ hommes serait bien différente aWaient
un seul BUT PRECIS et s'y tenaient jusqu'a le foanger en
une obsession tenace !

Le jeune Barnes l'ignorait peut-étre a cette époaés
sa détermination et sa persistance a réaliser E@iPallaient
avoir finalement raison de tous les obstaclesietdportaient
I'opportunité qu'il recherchait.

L'opportunité entre dans la vie sous forme de défai te
temporaire

L'opportunité qu'il attendait se présenta enfinisnpas du
tout comme il I'avait imaginée.

Souvent, I'opportunité entre dans la vie sous failme
malheur ou de défaite temporaire. C'est probabléepmur
cette raison que beaucoup de personnes ne la Bessant
pas.

Edison venait juste d'inventer une nouvelle macbme
bureau, connue a I'époque sous le nom de Machdictex
d'Edison (¢ca s'appelle Ediphone maintenant). Sedewgs
n'étaient pas enthousiastes et hésitaient a vertteemachine.
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lls ne croyaient pas qu'ils pourraient la vendressgrand
effort. Barnes sut que c'était une occasion arsaisi

La machine était cachée dans une machine d'apgarenc
étrange qui n'intéressait que Barnes et son inuente

Barnes sut qu'il pourrait vendre cette machinectedi
d'Edison. Il le dit a Edison, qui le laissa cogarchance. Il la
vendit si bien qu'Edison lui en confia le marchémout le

pays.
En plus de cette collaboration, le slogan “Inveraé
Edison et installé par Barnes” se développa.

Cette collaboration dura pendant plus de 30 ate. El
rendit Barnes riche financiérement, mais ce quirgstiment
Important est qu'il prouvait que n'importe qui pex#timent
“devenir riche grace a sa pensée”.

Combien ce DESIR de Barnes lui rapporta-t-il
exactement ? Lui seul le sait. Peut-étre 2 ou Bamd de
dollars, mais cette somme, aussi élevée soitddiaent
insignifiante comparée a la richesse inestimab&eRarnes
avait acquise : une pensée peut se concrétisensdit
suivant quelques principes.

Tout ce qu'il faut pour réaliser son désir

Barnes désirait fortement devenir I'associé dudjran
Thomas Edison ! Il désirait faire fortune. 1l n'&vgu'un seul
atout : IL SAVAIT CE QU'IL VOULAIT ET IL ETAIT PRET
A PERSEVERER JUSQU'A LA REALISATION DE SON
DESIR.

Il n‘avait pas d'argent pour démarrer. Il n'avagir que
peu d'instruction. Il n‘avait pas de relations. dhavait
I'esprit d'initiative, la confiance en lui et lalenté de gagner.
Avec ces forces immatérielles, il avait fait deuéme le
premier associé du plus grand inventeur.
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L'homme qui abandonna

Voyons une autre situation. Un homme avait beaudeaup
dons, mais il n'avait pas réussi parce qu'il aalaindonné la
partie juste a quelques pas du but qu'il cherehatiteindre.

Une des causes les plus communes de I'échec est
I'habitude d'abandonner lorsque nous sommes déERIpar
ce que nous croyons étre un échec définitif. Neosistous
vécu cela un jour ou l'autre.

A I'époque de la ruée vers l'or, un oncle de RD&fby
eut la “fievre de I'or” et partit vers I'Ouest pdiREUSER ET
DEVENIR RICHE. Il ne savait pas que les pensées des
hommes recelent plus d'or que la terre n'en auraiga Il
gagna une concession et s'y rendit avec une petalnee pelle.

Apres des semaines de labeur, ses efforts se virent
récompenseés. Il avait découvert le métal tant cioéwvib lui
fallait maintenant du matériel pour exploiter lefi. Il referma
tranquillement la mine et retourna chez lui, a \afifisburg,
dans le Maryland, pour informer ses parents et dmis
“I'affaire”. Ensemble, ils parvinrent a réunir ant pour
acquerir le matériel nécessaire. Darby et son aetteirnaient
travailler a la mine.

Le premier fourgon chargé d'or fut acheminé vers un
fonderie. Le rendement prouva aux heureux propréstau'ils
possédaient une des plus riches mines du Colorgdodre
guelques fourgons d'or et toutes leurs dettesesdrpayées.
Ensuite viendraient les gros bénéfices.

En avant les foreuses et voguent les espoirs!

Mais, tout a coup, le filon disparut ! Les machines
forerent désespérément, essayant de le retrouvemi.
Finalement, ils décidérent D’ABANDONNER. IIs veratt
matériel et concession pour une bouchée de pdmreprirent
le train pour rentrer chez eux.

Le nouveau propriétaire consulta un ingénieur degsn

17

Table des matiéres )



Pensez et devenezriche

qui se livra a un petit calcul et attribua I'écldes Darby a une
méconnaissance des terrains et des couches géasgiq
D'apres lui, on retrouverait le filon A 3 PIEDS DE
L'ENDROIT OU LES DARBY AVAIENT FAIT ARRETER
LE FORAGE ! Ce qui se révéla parfaitement exact !

L'homme ramassa ainsi des millions de dollars paquéie
avait sollicité les conseils d'un expert.

Une grande partie de I'argent utilisé pour I'achat
matéeriel avait été obtenue par les efforts de RD&fby, qui
était alors tres jeune. L'argent venait de sesnpset amis car
ils avaient confiance en lui.

Le succes suit I'échec

~ C'est bien des années plus tard, quand il compeit.d
DESIR PEUT SE TRANSFORMER EN OR, que Darby
amortit enfin cette lourde perte.

Il 'avait compris lorsqu'il avait monté sa compiegn
d'assurance vie. Il appliquait la lecon qu'il atiaée de son
expérience malheureuse. Il se répétait chaqueyfms
I'occasion se présentait : “J'ai capitulé devant j& ne
capitulerai jamais devant un client qui me refuse u
assurance.”

Darby est I'un des petits groupes de moins de 50
personnes, qui vend par an pour plus d'un milledlallars
d'assurances.

Le succes vient rarement sans que l'on ait d'abord
rencontré plusieurs défaites temporaires.

Lorsque I'échec parait total, la chose la pluddaatila
plus logique a faire est D’ABANDONNER. C'est exawat
ce que font la plupart des gens. Plus de 500 Amié@sgarmi
ceux qui ont le mieux réussi m'ont confié qu'ilaiamt connu
leur plus grand succes immédiatement apres un éghec
semblait pourtant sans espoir.
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L'échec, comme s'il voulait jouer un bon tour, ai¢ due
masquer la réussite qui est en fait beaucoup pachp qu'on
ne le pense.

“Non” ne signifie pas toujours non

Peu de temps apres que M. Darby avait recu soardepl
de “I'Université des coups Durs” et qu'il avait diécque la
lecon n'était pas perdue, il assista a une scérigiguouva
gue “non” ne signifie pas toujours non.

Un aprés-midi, il aidait son oncle a moudre leddés un
vieux moulin. La porte s'ouvrit lentement et unétpdille
noire rentra et demeura plantée sur le seuil.

L'oncle leva les yeux, vit I'enfant et gronda : “€xt-ce
que tu veux ?”

L'enfant répondit doucement : “Ma maman vous dereand
de lui donner 50 cents.”

“Pas question, rétorqua I'oncle, maintenant va-t-en

“Oui, Monsieur”, dit I'enfant, mais elle ne bougess.
L'oncle était si occupé par son travail qu'il maspercut pas
tout de suite.

Quand il la vit, il hurla : “Je t'ai dit de t'enexi.
Maintenant va-t-en ou je me charge de te faire el§gu”

“Oui, Monsieur”, dit la petite, mais elle ne bougea
toujours pas.

L'oncle laissa tomber le sac de grains qu'il s@tajira
vider dans la trémie du moulin, saisit la douvendanneau
éventré et avanca vers I'enfant. Son visage laigsai
I'embarras qui résultait d'une telle situation.

Darby retint son souffle. Il était certain d'étieri6t
témoin d'un meurtre car il savait que son oncli étdérique
et qu'en plus les noirs n'étaient pas censes désidiancs
dans cette partie du pays.
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Quand l'oncle se trouva a I'endroit ou la petiteesait,
celle-ci fit rapidement un pas en avant, le fixaiddans les
yeux et cria de toutes ses forces : “MA MAMAN A BEM
DE 50 CENTS.”

L'oncle s'arréta, la regarda pendant un momens,ipui
posa lentement la planche par terre, mit sa mais da poche
et en sortit 50 cents.

L'enfant prit I'argent et recula lentement jusda'porte,
sans quitter des yeux I'hnomme qu'elle venait jdsteonquérir.
Quand elle fut sortie, I'oncle s'assit sur uneseaet regarda le
paysage par la fenétre pendant plus de 10 minltesalysa,
avec crainte, les causes de sa défaite.

Vous trouverez les secrets de la réussite dans ce
livre

M. Darby réfléchissait aussi de son c6té. C'égait |
premiere fois qu'il voyait une enfant noire magris
délibérément un adulte blanc. Comment était-ceilples® De
guel pouvoir extraordinaire cette enfant dispost&-donc
pour arriver a transformer I'oncle colériqgue eragneau
docile ? Quel était le secret qui lui avait perdesdominer la
situation ?

Darby n'avait toujours pas trouvé de réponses a ces
guestions quand, plusieurs années plus tard, racenta
I'histoire a I'endroit méme — étrangement — ou@wrie connut
la défaite de sa vie.

Dans le vieux moulin sentant le moisi, M. Darby me
demanda : “Quel était ce pouvoir étrange qu'utilssite
enfant pour fouetter completement mon oncle ?”

La réponse a cette question se trouve dans lesipem
décrits dans ce livre. Elle est complete et contien
suffisamment de détails et d'instructions permétiamimporte
gui de comprendre et d'utiliser ce méme pouvorxgrca
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instinctivement I'enfant. Vous en aurez un apernsde
chapitre suivant.

Quelque part dans ce livre, vous trouverez unedadée
pourrait activer vos puissances réceptives. Ellgnadt venir
sous forme d'idée simple, de plan ou d'objectifu$/prendrez
alors conscience de vos erreurs passees et ckfa auwous
faire rattraper tout ce qu'elles vous auront fartpe.

Transformez vos échecs en connaissances vers le
succes

Lorsque j'eus expliqgué a M. Darby le pouvoir emgloy
inconsciemment par I'enfant noire, il reconnut éteament que
les succes professionnels gu'il enregistrait depiians, en
tant que vendeur d'assurance vie, étaient dusaengmpartie a
la lecon qui lui avait été donnée dans sa jeunesse.

Puis il précisa : “Chaque fois qu'un client esskaene
renvoyer, sans acheter mon assurance, je revoesergant se
tenir la dans le vieux moulin, avec ses grands yeguiets, et
je me dis “il faut que je réalise cette vente”. basilleures
ventes, je les fais toujours avec des gens quiaigat/signifié
leur refus.”

Rappelant également I'erreur qu'il avait commise en
abandonnant la partie a seulement 3 pieds deras il
reconnut que cette expérience l'avait beaucoup qidélle lui
avait appris a persévérer quoi qu'il arrive et matgutes les
difficultés, que c'était une lecon qu'il avait gitdsesoin pour
pouvoir entreprendre quoi que ce Soit avec succes.

Les expériences de M. Darby étaient simples etleana
pourtant, elles avaient un effet capital sur sadomc elles
étaient aussi importantes que sa vie elle-ménaeaiialysé ses
2 expériences dramatiques et en a tiré une lecon.

Nombreux sont ceux qui n'ont ni le temps, ni lerage
de méditer sur ses échecs afin de les transformer e

21

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

connaissances vers le succés. D'ailleurs, ou emnenin
pourraient-ils apprendre que l'on peut transforfgéehec en
une étape vers le succes ?

Les 13 principes étudiés dans ce livre répondéotites
ces questions. Cependant, rappelez-vous que & négpbnse
aux questions que vous vous posez est en aaugvers une
idée, un plan ou un obijectif et qu'elle jaillirandavotre esprit a
la faveur de cette lecture.

Une bonne idée, c'est tout ce qu'il faut pour réusss
principes décrits dans ce livre vous aideront aveo les
meilleures idées.

Tout est possible si vous restez optimiste !

Avant d'étudier ces principes, méditez cette pensée
...Lorsque l'argent afflue, c'est si rapidemerdresi grande
guantité que I'on se demande toujours ou il seasadbrant les
années de vaches maigres. Constatation d'autanéfganante
gue la plupart des gens pensent que seuls ceuragaillent
dur et pendant longtemps méritent la richesse.

Mais dés que vous commencez A DEVENIR RICHE,
vous vous rendrez compte que la richesse commealoerd
par un état d'esprit et la poursuite d'un but li&fmi, et que
vous n'aurez pas forcément a travailler dur.

Vous devez d'abord acquérir cet état d'esprit tjue da
richesse, mais comment faire ?

J'ai cherché pendant 25 ans la réponse a cetteayyen
analysant la vie de plus de 25 000 personnes, paenoi
aussi je voulais savoir “comment les gens font mmwenir
riches”.

Sans cette recherche, ce livre n'aurait pas éie ecr

Observez attentivement que dés que vous maitriserez
pratiquerez les principes décrits dans ce livrésevstatut
financier commencera a s'améliorer et tout ce quis v
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toucherez tournera a votre avantage. Impossities-dous ?
Pas du tout !

Une des faiblesses principales de 'homme est de se
familiariser avec le mot “impossible”. Il connadutes les
regles qui ne fonctionnent pas. Il connait toutsschoses qui
NE PEUVENT PAS étre faites...

Ce livre a été écrit pour ceux qui veulent conedis
regles suivies par les personnes qui ont réussaatez que
“tout est possible”.

_ Le succes vient aux OPTIMISTES comme I'échec va aux
DEFAITISTES. L'objet de ce livre est d'aider legaitistes a
devenir optimistes.

Apprenez a penser en termes de riches

Une autre faiblesse de trop de gens est de jugéties et
les choses par leurs propres impressions et crega@ertains
croient que personne ne peut DEVENIR RICHE par LA
PENSEE. lIs sont incapables de penser en termeasidss car
leurs pensées sont habituées a la pauvreté, laanigehec et
la défaite.

Ces personnes malheureuses me rappellent I'histaime
Chinois venu en Amérique pour avoir une éducation a
I'américaine. Il était a l'université de Chicagm jour, le
Président Harper le rencontra dans le campusyiEsa et
causa avec lui pendant quelques minutes, il luiadeta ce qui
I'avait le plus impressionné chez les Américains.

“Et bien,” dit le jeune chinois “la forme bizarre gos
yeux. lls sont si drélement bien dessinés !”

Nous refusons de croire a ce que nous ne COMpPreAENs
Nous croyons bétement que nos propres limitescias de
tout le monde et trouvons les yeux des autres flegaparce
gu'ils sont différents des nétres.
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Les secrets de Ford pour devenir riche

Des millions de personnes voient le succes d'HEarg
et I'envient, en raison de sa bonne fortune, sacehaon génie
et tout ce qui pouvait I'aider a faire fortune. P&we qu'une
personne sur 100 000 connait le secret du sucdésrdemais
ils sont trop modestes ou peu disposés pour earphhhe
simple transaction illustrera parfaitement son fegc

Un jour, Ford décida de produire son moteur V-8. Il
voulut un moteur dans lequel les 8 cylindres naiést qu'un
seul bloc. Il demanda a ses ingénieurs de dessineroteur
sur papier. Apres cette conception sur papieinigsnieurs
conclurent qu'il était simplement impossible de faoun bloc
de moteur de gaz de 8 cylindres en une seule piéce.

Ford leur dit : “Faites-le quand méme”
“Mais c'est impossible !”, répondirent-ils.

“Allez-y”, commanda Ford, “et mettez-y le tempsiQu’
faudra jusqu'a ce que vous y arriviez.”

lls se mirent au travail. C'était la seule chosare s'ils
voulaient conserver leur emploi chez Ford.

6 mois passerent, puis 6 autres. Les ingénieuay&snt
tous les plans imaginables mais cela leur semhkléren
“impossible”.

A la fin de l'année, Ford fit le point avec sesénigurs et
encore une fois ils ne purent que lui informer'ohedossibilité
de cette mission.

“Continuez,” leur dit Ford, “je le veux, et je liai.”

lls reprirent leur étude et comme par magie, ils
découvrirent le secret de la construction.

La DETERMINATION de Ford avait gagné une fois de
plus !

Réfléchissez a cette histoire de Ford, vous quiaitez
DEVENIR RICHE, car les secrets sont la et vousazgpas a
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chercher loin.

Henry Ford a réussi, parce qu'il comprenait etigpplt
les principes du succeés. L'un d'eux consiste a REBI
guelque chose de précis : en sachant exactementd&n
veut.

Relisez cette histoire de Ford et soulignez lesaess qui
décrivent les secrets de son succes extraordirgiiv@us
pouvez faire cela, si vous arrivez a comprendreiggipes
gue Henry Ford appliquait pour atteindre le suceess
pourrez devenir riche comme lui et réussir toufwe vous
voulez entreprendre.

Nous avons le pouvoir d'hypnotiser nos penseées par
le désir ardent de richesses

Quand Henley écrivit ces vers prophétiques, “Jg lgui
maitre de mon destin, le capitaine de mon ameynait dd
préciser que nous sommes maitres et capitaines gaecnous
avons le pouvoir de contréler nos pensées.

Il aurait d nous dire que I'atmosphére dans leceibd
petite terre flotte, dans lequel nous sommes et @ayuel nous
nous déplacons, est une forme d'énergie qui sac2plun
taux de vibration inconcevablement élevé et gatirempli de
forme de puissance universelle qui SSADAPTE a resges
dominantes ; il NOUS INFLUENCE afin de transmutesn
pensées en leurs équivalents physiques.

Si le poéte nous avait parlé de cette grande yé@ids
saurions POURQUOI nous sommes les maitres de deste,
les capitaines de nos ames.

Il aurait d nous dire que cette puissance ne dopaa la
différence entre pensées destructives et pensésguctives
et qu'elle transforme tout simplement ces penseésues
équivalents physiques dont pauvreté ou richesse.

[l aurait d nous dire aussi que notre cerveaerest
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guelque sorte hypnotisé par nos pensées dominginges|
attire, comme le ferait un aimant, les forcesgless et les
circonstances qui s'accordent a ces pensées.

Il aurait d0 nous préciser qu'avant de pouvoir audar
des richesses, nous devons hypnotiser notre esprig
DESIR INTENSE de richesses et d'argent jusqu'aueecq
DESIR nous améne a des plans définis pour les gcqué

Mais Henley était un poete et non un philosophg'elit
juste contenté de nous livrer une grande vérité soe forme
poétique, laissant ceux qui I'ont suivi le soimt@préter ses
vers.

Peu a peu, cette vérité s'imposera pour finale N
persuader que les principes décrits dans ce loméennent le
secret qui vous permet de contrdler votre destim@mique.

La lecture de ce livre pourrait changer votre desti n
financier

Nous sommes maintenant préts a examiner le pretaier
ces principes. Rappelez-vous que plus de 500 peesamt
experimenté ces principes et ont accumulé réelleden
grandes richesses. Ces gens étaient d'abord paiwesaient
recu que peu d'éducation. Ils ont tiré profit de gencipes.
Vous pouvez donc vous en servir vous-méme, avesesiat
sans aucune difficulté.

Avant de lire le chapitre suivant, je vous sigrgie
celui-ci contient une information effective qui puait
facilement changer votre destin financier. Cettermation a
déja apporté des changements extraordinaires da#es tles 2
personnes décrites.

Il'y a quelques années, je prononcai le discours
d'ouverture a l'université de Salem, en Virginid'@eest. Je
parlai avec tant d'enthousiasme du principe ddarns le
chapitre suivant, qu'un des éléves de dernierecatdeida de
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I'adopter comme sa propre philosophie. Ce jeunent®m
devint membre du congres et fit partie de I'adnhiai®n. Il
m'envoya une lettre dans laquelle il donnait ctagat son
opinion sur ce principe que j'ai choisi de la paibsous forme
d'introduction au prochain chapitre. Elle vous donone idée
des avantages que I'on peut en retirer.

Voici cette lettre :
Mon cher Napoleon,

Ma situation en tant que membre du Congres m'ayant
donné l'occasion d'étudier de trés pres les prasdmmains,
je vous écris pour vous faire une suggestion quinadt aider
des milliers de braves gens.

En 1922, j'assistai a votre discours d'ouverture a
l'université de Salem. J'en retins une idée qupereet
aujourd’'hui de servir mon pays et a laquelle jea@elans une
large mesure tous mes succes futurs.

Je me rappelle parfaitement de la merveilleuserigien
que vous avez donnée a la méthode qu'utilisa Heomy pour
devenir riche alors qu'au départ il était sanguasion, sans
argent et sans relations. Avant méme la fin desvdiscours,
j'étais décidé a réussir malgre les difficultés gupourrais
rencontrer.

Des milliers de jeunes terminent leurs études celtee
et dans les années a venir. lls auront besoinafisaignement
pratique tel que celui que vous m'avez donné.diglvont
savoir comment affronter la vie. Vous pouvez legprandre,
parce que vous avez déja aidé beaucoup de gessure
leurs problemes.

Il y a actuellement des milliers de personnes eriaone
gui voudraient savoir comment transformer leurgsdén
argent, des gens qui débutent dans la vie, sapatagtqui
couvrent a peine leurs dépenses. Si quelqu'unigeaider,
c'est bien vous.
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Si vous décidez un jour de publier un livre danbut je
serais tres heureux d'en recevoir le premier exangphvec
votre dédicace.

Cordialement
JENNINGS RANDOLPH
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CHAPITRE 2
Premiére étape vers la richesse :
LE DESIR
C'est le point de départ de tout accomplissement.

Il'y a quelques années, lorsque Edwin C. Barnesethelst
du train & East Orange, dans le New Jersey, iitdaement
pu passer pour un vagabond, mais ses penséed étdies
d'un roi ! Pendant son trajet entre le chemin detfiée bureau
de Thomas A. Edison, son esprit travaillait. Ivegait parlant
a Edison, lui demandant de lui donner l'occasiorédéser son
DESIR ARDENT qui est de devenir I'associé du grand
inventeur.

La puissance du désir bien défini

Le désir de Barnes n'était pas un espoir ! Ceinfeda
non plus un souhait ! C'était un DESIR ARDENT, qui
surpassait tout le reste et qui était bien DEFINI.

Son désir n'était pas nouveau quand il s'approchait
d'Edison. C'était un désir dominant depuis long&emp

Quelgues années plus tard, Edwin C. Barnes seditouv
devant Edison, dans le méme bureau ou il I'avadaetré pour
la premiére fois. Cette fois, son DESIR était devesalité. Il
était I'associé d'Edison. Le REVE qui dominait SKe \était
devenu une réalité.

Des gens enviaient Barnes, en raison de sa vie plus
“relaxe”. lls voyaient seulement son triomphe niésprenaient
pas la peine d'étudier les causes de son succes.

Barnes avait réussi parce qu'il s'était fixé unthei
précis et qu'il avait consacré toute son énergieust ses
efforts pour atteindre ce but.

Il n'était pas tout de suite devenu l'associé didle
premier jour. 5 ans passerent avant que l'occaardrattendue
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se présentat.

Pour tout le monde, Barnes n'était qu'un rouagauie
dans l'affaire d'Edison. Mais dans son propre €4prETAIT
L'ASSOCIE D'EDISON depuis le premier jour ou iliéntré
dans la maison.

C'est une illustration remarquable de la puissaluce
DESIR DEFINI. Barnes avait atteint son but parcé gésirait
plus que tout au monde étre l'associé de M. EdEbpour
cela, il élabora un plan et COUPA LES PONTS DERREER
LUI. Son désir, qui était d'abord une obsessioaindein fait
reel.

Lors de son voyage a East Orange, il ne se digait fiJe
vais demander a Edison de me trouver un travaiporte
lequel”, mais : “Je verrai Edison et préciserai ppsuis venu
pour faire affaire avec lui.”

Il ne se disait pas davantage : “Je travaillerpidadant
guelgues mois et si je ne recgois aucun encouragemen
J'arréterai et chercherai un autre travail ailléunsais : “Je
ferai tout ce qu'Edison me demande de faire, cguege
désire c'est d'étre son associe.”

Il ne se disait pas : “J'essayerai de trouver whe a
occasion au cas ou je n‘aurais pas ce gue je weaxeEison”,
mais : “La seule chose que je désire c'est égsd@ae de
Thomas A. Edison. Et pour cela, je couperai tosptats
derriére moi. Mon AVENIR dépend de mon aptituddgenir
ce que je veux.”

Il ne se ménagea aucune porte de sortie. || dgagier
ou mourir !

Tout le secret du succes de Barnes est la.

Comment maintenir dans l'esprit le désir ardent de
gagner ?

Il y a longtemps, un grand guerrier dut prendre une
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décision pour gagner une bataille avec une arméesnarte
numériquement que celle de I'ennemi. Il fit morses soldats
sur des bateaux et navigua vers le pays de I'enhanfifit
débarqguer hommes et armes, puis donna l'ordre tteerfeefeu
aux embarcations. S'adressant a ses soldats avametnhiere
bataille, il leur dit :

“Comme vous pouvez le constater, nous n‘avonsdaus
bateaux. Cela signifie que nous ne pourrons gu#sirivages
vivants que si nous gagnons la bataille ! Nousamaplus le
choix : il nous faut vaincre ou mourir !”

lls remporterent la victoire.

Celui qui veut réussir dans n'importe quelle emtsepdoit
brller ses bateaux et couper toutes sources @deetC'est le
seul moyen pour maintenir dans l'esprit le DESIRDERIT
DE GAGNER, qui est la clé du succes.

Différence entre ceux qui réussissent de ceux qui
échouent

Le lendemain du grand incendie de Chicago, des
commercants de State Street contemplaient lesresleinés
de leurs magasins. lIs tinrent une conférence gécider s'il
fallait reconstruire ou quitter Chicago et ouvisdnagasins
dans un endroit plus rentable.

lIs prirent tous la décision de quitter la villen Seul
décida de rester. Celui-ci pointa du doigt lesesgide son
magasin et dit : “Messieurs, c'est ici-méme quepjestruirai le
plus grand magasin du monde, et j'y arriverai m&rhdevait
braler plusieurs fois.”

Un siécle s'est écoulé depuis. Le magasin avait été
construit. Il est toujours la. C'est un monumess tnaut
témoignant la puissance de cet état d'esprit quee3ESIR
ARDENT. Pour Marshal Field, la solution la plusifaeit été
de suivre ses camarades commercants qui trouvgiera
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situation était difficile et que I'avenir semblaibrne et qu'il
valait mieux chercher un bonheur plus accessilikuss.

Notez bien cette différence entre Marshal Fielig®t
autres commercgants car c'est la méme qui avaimglist
Edwin C. Barnes des milliers d'autres jeunes gaiemt
travaillé dans I'organisation d'Edison.

C'est la méme différence qui distingue ceux qui
réussissent de ceux qui échouent.

Tout étre humain, a un moment donné, souhaite aeoir
I'argent. Or, il ne suffit pas de “souhaiter” pal@venir riche, il
faut DESIRER LA RICHESSE jusqu'a I'obsession, oidinir
un plan précis pour acquérir cette richesse, gtesge plan
avec perséverance.

Instructions a suivre pour transformer vos désirs e n
argent comptant

Voici les 6 instructions précises et pratiques\wquis
permettront de changer vos DESIRS en argent comptan

1. Fixez dans votre esprit le montant exact defanse
gue vous désirez. Il ne suffit pas de dire : “Jexvieeaucoup
d'argent” mais il faut en préciser la quantité. fissgchologie
de la précision sera décrite dans un autre chgpitre

2. Déterminez exactement ce que vous avez |'iaie ok
donner en échange de I'argent que vous désirezn'é€dien
pour rien.)

3. Fixez la date a laquelle vous voulez étre esgexson
de cet argent que vous désirez.

4. Définissez un plan précis qui vous aidera dseal
votre désir, et commencez-en immédiatement I'agidic,
méme Si Vous pensez ne pas étre encore prét.

5. Ecrivez clairement sur un papier la somme quesvo
voulez acqueérir, le délai que vous vous étes foudr gon
acquisition, ce que vous avez l'intention de dommer
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contrepartie et le plan précis que vous avez éapour
réaliser tout cela.

6. Lisez vos objectifs écrits a haute voix, 2 foés jour, le
soir avant de vous coucher et le matin en vousl|tawe
Pendant cette lecture, il faut que VOUS VOUS VOY/|EZ
SENTIEZ et CROYIEZ EN POSSESSION DE CET
ARGENT.

Il est important que vous appliquiez a la lettre 6e
instructions, surtout la 6e.

Il faut avoir un esprit saturé par le désir d'argen  t

Vous vous dites peut-étre qu'il est impossible paws
de “vous voir en possession de cet argent” avatiddeir
réellement. N'oubliez pas qu'il vous faut un DESIRDENT
pour vous aider. Si vous DESIREZ vraiment et prdéament
cet argent et que cela devient une obsession,vausez
aucune difficulté de vous convaincre que vous @ riche.
Ce qu'il faut c'est vouloir de l'argent et étrelé&ierminé a en
avoir qu'il est facile alors de se convaincre sénm qu'on le
possede déja.

Seuls ceux qui sont devenus “argent conscient”
accumuleront de grandes richesses. Avoir une “cence
d'argent” signifie avoir I'esprit complétement satpar le
DESIR d'argent. Ceux-ci sont préts a devenir riciese voient
facilement étre en possession de la richesse.

Ces instructions sembleront impraticables pour cpux
ne sont pas initiés aux principes de fonctionnerdarterveau
humain.

Il est bon que les sceptiques sachent que graes @ c
instructions, Andrew Carnegie, ouvrier dans unérasi fit
fortune.

Il faut savoir aussi que feu Thomas A. Edison cuatces
6 étapes recommandées et considéra que ce neasont p
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seulement des étapes essentielles pour I'accunmubdzi
I'argent, mais elles sont aussi nécessaires pour
I'accomplissement de n'importe quel but défini.

Ayez assez d'imagination, soyez réveur

Pour suivre ces instructions, vous n‘aurez pasieso
travailler dur ou de faire des sacrifices, vousirga pas besoin
de paraitre ridicule, naif ou tres instruit. Mass pontre, il
vous faudra assez d'imagination pour comprendrd'quee
fait pas fortune par hasard ou par chance, et\guis faut
d'abord réver, espérer, vouloir, DESIRER et ELABGREN
PLAN avant de réussir.

Sachez également que vous n‘accumulerez pas umegra
richesse si vous n'avez pas le DESIR ARDENT denleve
riche et si vous ne le croyez pas possible.

Vous devez savoir aussi que tous les grands leadets
des réveurs.

Aujourd’hui, le christianisme est la plus grandesgance
potentielle dans le monde parce que son fondataitrué
grand réveur, qui avait la capacité de voir et ajmer les
réalités sous leur forme mentale et spirituell@rad'étre
transformées en vraies réalités.

Si, dans votre imagination, vous étes incapabhods
voir acquérir beaucoup d'argent, vous n'en veaemajs autant
sur votre compte bancaire.

Ayez un but bien défini et un désir ardent

Pour nous qui sommes engageés dans la course a la
richesse, sachons que le monde moderne dans leauel
vivons a changé et a besoin de nouvelles idéasmuleeaux
chefs, de nouvelles inventions, de nouvelles mé&sod
d'enseignement, de nouvelles méthodes de markeing,
nouveaux livres, d'une nouvelle littérature, deveaux
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dispositifs pour la radio, de nouvelles idées gauélévision et
le cinéma.

Pour réussir, il faut avoir un BUT BIEN DEFINI, sgiv
exactement ce que I'on veut et avoir un DESIR ARDEN le
posséder.

Ce monde changé a besoin de réveurs pratiques qui
mettront en action leurs réves. Les réveurs prasiaunt
toujours été, et seront toujours, les modeleula devilisation.

Nous qui désirons accumuler des richesses, nousdsv
nous rappeler que les vrais chefs de 'humanité gai ont
toujours dominé le monde, ont converti leurs pessfegratte-
ciel, en villes, en usines, en avions, en autorestst en
beaucoup d'autres choses qui rendent la vie phusapite.

La tolérance et I'esprit ouvert sont les qualiésassaires
pour les réveurs d'aujourd’'hui. Ceux qui ont peunaduvelles
idées sont condamnés avant méme de commencer.

Lorsque vous aurez décidé d'acquérir votre part de
richesse, ne vous laissez pas influencer, ménmnssé moque
de votre réve. Essayez de retrouver I'esprit d®sdgrpionniers
dont leurs réves ont donné a notre civilisatiort tmuqu'elle a
de plus valable ainsi que l'occasion de développde lancer
nos talents.

N'abandonnez jamais

Si ce que vous désirez faire est juste, honn&aest/ous
y croyez, alors, allez-y, faites-le ! Qu'importeqree “les
autres” diront si vous rencontrez la défaite teraper lls ne
savent pas que TOUT ECHEC PORTE LE GERME DU
SUCCES.

Thomas Edison réva d'une lampe électrique et lsaéa
apres plus de 10 000 échecs, il persévéra jusavaalisation
de son réve. Les réveurs pratiques NNABANDONNENT
JAMAIS !

35

Table des matiéres )



Pensez et devenezriche

Whelan réva d'une chaine de magasins de cigdrengt i
son réve en action. Maintenant, United Cigar Stopesipe les
meilleurs coins en Amérique.

Lincoln réva de la liberté des esclaves noirs,itlson
réve en action et son réve devint réalité.

Les freres Wright révérent d'une machine qui s&kent
dans les airs. Maintenant on peut voir la réalisatie leur réve
partout dans le monde.

Marconi réva d'un systéme qui maitriserait lesderc
intangibles de I'atmosphere. Chaque radio et chig@esion
dans le monde est une preuve qu'il ne réva paaianses
“amis” le firent surveiller et le contraignirent mé a un
examen psychiatriqgue quand il leur annoncga qualtav
découvert le moyen d'envoyer des messages a travers
I'atmosphere, sans l'aide de fils, ni d'aucun autrgen de
communication.

De nos jours, les réveurs sont mieux accueillismonde
s'habitue a de nouvelles découvertes. || montrebonae
volonté de récompenser le réveur qui donne au monde
nouvelle idee.

Le monde est rempli d'OCCASIONS que les réveurs du
passé n'‘ont jamais connues. Le point de départréuaur doit
étre le DESIR ARDENT D'ETRE ET DE FAIRE. Si vous#t
paresseux ou peu ambitieux, vous ne réaliserezgaratie
réve.

Les circonstances de la vie sont souvent étranges

Rappelez-vous que tous ceux qui ont réussi onoriab
connu des moments difficiles avant d'avoir attknts buts.
Souvent, ces moments difficiles leur ont fait découeur étre
véritable.

John Bunyan écrivit “Le voyage du pelerin”, un dasfs-
d'ceuvre de la littérature anglaise, aprés avoieggigrisonné
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pour ses idées religieuses.

O. Henry découvrit son génie apres qu'il eut retréde
grand malheur et fut emprisonné, a Columbus, déxnd. ||
fut OBLIGE de découvrir son “étre véritable” etrdigloyer
son IMAGINATION, il devint un grand écrivain au liede
rester un misérable criminel.

Les circonstances de la vie sont souvent étramNnmss
sommes parfois obligés de subir toutes sortes digiguu avant
de découvrir “ce que nous sommes véritablemensi gjue les
idées utiles que nous sommes capables de créeofpar
imagination.

Edison, le plus grand inventeur du monde et sdigné,
fut opérateur de télégraphe de “bruit”, il échonragitemps
avant de découvrir le génie en lui.

Charles Dickens débuta en collant des étiquettedesu
flacons noircis. Le drame de son premier amounuelta
profondément qu'il devint I'un des véritables gsaadteurs du
monde. Cette tragédie produisit David Copperfisldyi
d'autres chefs-d'ceuvre. Il sut transformer sesiénsfortes
en un réve constructif,

Helen Keller devint sourde, muette et aveugle peu d
temps apres sa naissance. Malgré son grand ma#ftgunom
est gravé dans les pages de I'histoire des gr8adde entiere
nous montre que la défaite n'‘existe que lorsqus nou
I'acceptons comme réealité.

Robert Burns, un jeune homme illettré, était promia
pauvreté et a I'alcoolisme. Mais son oeuvre poétg@panouit
comme une rose qu'il aurait fait pousser dans lee bo

Booker T. Washington était né esclave, il étaitaon
handicapé par sa race et sa couleur. Mais cométaitl
tolérant, avait un esprit ouvert a tout moment,tsus les
sujets, et qu'il était un REVEUR, il laissa une men
impression a toute une race entiere.
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Beethoven était sourd, Milton était aveugle, migis i
resteront toujours célébres, parce qu'ils réveaent
concrétiserent leurs réves.

Soyez prét a recevoir la richesse

Avant de passer au chapitre suivant, allumez aeeuuv
dans votre esprit le feu de I'espoir, de la foicdurage et de la
tolérance. Si vous avez ces états d'esprit et que eomprenez
le fonctionnement des principes décrits dans ¢e,lious vos
réves se réaliseront quand vous serez PRET.

Il'y a une différence entre DESIRER une chose ®ET
PRET a la recevoir. Vous étes prét lorsque vougearpouvoir
I'acquérir. Il faut y CROIRE et non seulement saignau
espérer. Avoir I'esprit ouvert est essentiel poarojre. L'esprit
borné ne donne ni foi, ni courage.

Rappelez-vous que viser haut, vouloir I'abondant¢z e
prospérité n'exigent pas plus d'efforts qu'il riaart pour
accepter la misére et la pauvreté.

Un grand poete a exprimé cette vérité éternelle :

J'ai demandé a la Vie un sou,

Et elle ne m'en a pas donné beaucoup,
Bien que j'aie prié le soir

Derriere mon misérable comptoir.

Car la Vie est la plus juste des patronnes,
Elle vous donne ce que vous demandez,
Mais une fois votre salaire fixe,

Vous devez vous en contenter.

J'ai travaillé pour un salaire de laquais
Seulement pour apprendre, consterné,
Que la Vie aurait volontairement payé
Tout ce que je lui aurais demandeé.
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LE DESIR REND POSSIBLE L'IMPOSSIBLE

J'aimerais vous présenter I'étre le plus extraandirque
j'ai connu. Je l'ai vu pour la premiere fois queminutes
apres sa naissance. Sa petite téte ne portaitgzasd oreilles.
Le médecin déclara que l'enfant était sourd-muweét.a

Je refusai ce diagnostic. J'en avais le droit'étai§ le
pére de I'enfant, mais je ne dis rien. Je gardai apinion pour
moi. Je décidai qu'un jour mon fils entendraitatgrait. Dans
mon esprit, je savais que mon fils pourrait devanimal.
J'étais sOr qu'il y avait une solution et je sagais je la
trouverais.

Je pensai aux phrases d'Emerson : “L'évolutiorcleses
nous enseignera la foi. Nous devrions seulemernt.dbg a
des conseils pour chacun de nous, et en écoutaplesnent,
nous entendrons le mot juste.”

~ Le mot juste ? DESIR ! Plus que tout au monde, je
DESIRAIS que mon fils fGt normal. Je n'ai jamaisuié,
méme pas une seconde, grace a ce DESIR.

Quelques années auparavant, j'avais écrit : “Nolese
limitations sont celles que nous nous nous somirésd dans
nos propres esprits.” Pour la premiere fois, jed@mandai Si
cette phrase était vraie car le mensonge sur, lehitant moi,
était un enfant qui venait de naitre, et n‘avatualequipement
d'audition. Méme s'il pourrait entendre et pariejaur, il
serait évidemment défigure toute sa vie.

Mais cet enfant n'avait sirement pas installé cette
limitation dans son propre esprit.

Qu'est-ce que je pourrais faire ?

D'une facon ou d'une autre, je devais trouver uaeiéne
de faire passer mon propre DESIR ARDENT dans liedpr
cet enfant et de lui faire entendre un bruit semndd des
oreilles.

Lorsqu'il fut un peu plus grand pour coopérer &t gon
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esprit fut rempli par le DESIR ARDENT d'entendre,d&sir se
transformait en réalité physique.

Toutes ces pensées furent dans mon propre esprg jen
n'‘en parlai a personne. Tous les jours, je me aépét
I'engagement que j'avais pris vis-a-vis de moi-méfage de
mon fils un étre normal.

Lorsqu'il fut un peu plus grand et commenca a&'asser
aux objets qui I'entouraient, nous remarquamebeniendait
trés faiblement. A I'age ol les enfants commencent
habituellement a parler, il n'essayait méme pasrel@ouiller,
mais nous savions par ses actions qu'il entendgiiement
guelques sons. C'était tout ce que je voulais saJditais
convaincu que s'il pouvait entendre, méme faiblémkn
pourrait développer son ouie. Et un jour cet esgwirouva
confirmé d'une maniére entierement inattendue.

L'enfant entendait...

Nous achetames un phonographe. Quand I'enfantdiénten
de la musique pour la premiere fois, il fut toutedueillé et
accapara rapidement I'appareil. Un jour, il fitrtoar le méme
morceau pendant presque 2 heures, debout devant le
phonographe, les dents soudées au bord du colfietdrd,
nous apprimes que l'os est bon conducteur du stétait la
raison de cette attitude.

Peu de temps apres, j'ai découvert qu'il m'enténdai
parfaitement lorsque je parlais en appuyant lee&sur I'os
mastoide a la base de son crane. C'était le mateen@nsférer
dans son esprit mon désir ardent. Comme il ainggtiboup
gu'on lui racontat des histoires, j'en inventaidgnaient
développer sa confiance en lui, son imaginatiamedésir
ardent d'entendre et d'étre normal.

A son histoire préférée, je donnais, chaque foesjqua
contais, une nouvelle intensité dramatique. Ellatgwour but
de lui faire comprendre que son infirmité n'étais pin boulet
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mais un atout de grande valeur. Malgré le fait tpues les
philosophies m'aient enseigné clairement que TOUT
MALHEUR PORTE LE GERME DE LA REUSSITE, je dois
avouer que je ne voyais absolument pas commenitrdaes
pourrait se transformer en atout.

Pourtant, je continuai a inclure cette philosoptaes les
histoires que je lui racontais, en espérant quedment
viendrait ou je trouverais de quelle maniere sdinnmité lui
permettrait d'atteindre un objectif utile. L'espetila foi
m'avaient permis de continuer.

En repensant a cette expérience, je me rends capupte
I'étonnant résultat que nous obtinmes était avantdu a la foi
gue mon fils mettait en moi. Il ne remit jamaiscanse ce que
je lui disais. Je le persuadais qu'il avait un ag@ sur son
frere ainé, et que cet avantage jouerait en safaleplusieurs
manieres.

Par exemple, a I'école, ses professeurs s'occaperai
davantage de lui et seraient trés gentils. Et tefyours le
cas. Je lui dis également que lorsqu'il seraitzagsend pour
vendre des journaux (son frére plus agé étaitwiEdeur de
journaux), les gens lui donneraient de plus gragipmres
parce gu'ils verraient qu'il était un garcon ingelht et
courageux malgré sa surdité.

Nous remarquames petit a petit que I'ouie de henfa
s'améliorait. Il n‘avait jamais tenté de s'apitos@rlui-méme a
cause de son handicap.

L'enfant prouva qu'un handicap n'est pas un
obstacle

[l avait environ 7 ans lorsqu'il nous prouva paur |
premiere fois que notre facon de stimuler son eppriait ses
fruits. Pendant plusieurs mois, il voulait vendes gournaux
mais sa mere s'y opposait. Elle avait peur quéltgme soit
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pas en sécurité en allant seul dans les rues,s& ciusa
surdité.

Il décida finalement d'agir seul. Un aprées-midilcgtait
seul a la maison avec les domestiques, il sautkagenétre de
la cuisine, roula par terre et s'échappa. Il emtaréreents au
cordonnier, notre voisin, pour acheter des journdues
revendit, puis en racheta avec son gain et conaimg jusqu'a
tard le soir.

Apres avoir fait ses comptes et avoir rembourseé les
6 cents qu'il avait empruntés a son banquier, iéfige net
était de 42 cents.

Lorsque nous rentrames a la maison ce soir-laymdit
dans son lit, serrant son argent dans sa main.

Sa mere ouvrit sa main, enleva les pieces de memai
pleura. Pleurer a la premiére victoire de sonsisblait si
inapproprié ! Ma réaction fut l'inverse : J'éclatairire parce
gue je voyais que j'avais enfin réussi a inculgueron enfant
la confiance en soi.

Sa mere voyait, dans cette premiere aventure, tiin pe
garcon sourd qui errait seul dans les rues etisguiait sa vie
pour gagner de l'argent.

Moi je voyais un petit homme d'affaires courageux,
ambitieux et indépendant qui, en agissant airtgis'
moralement enrichi, parce qu'il avait tout faitsgepropre
initiative, et avait gagné.

J'étais satisfait par cette aventure parce gétais'montré
débrouillard et je pensais qu'il avait besoin déecgualité
toute sa vie. La suite des événements nous le arduvsque
son frere ainé voulut quelgue chose, il se couahées
plancher, donna des coups de pied dans le videwiappour
I'obtenir. Mais lorsque le “petit garcon sourd” Watuguelque
chose, il trouva un plan pour gagner de l'argehaeteta lui-
méme. Et il agit toujours ainsi !
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Mon propre fils m'avait vraiment enseigné qu'undieap
n'est pas un obstacle mais une étape pour attaindoat.

Le désir commenca a devenir une réalité

Le petit garcon sourd fit toutes ses classesolééc
primaire, le collége, le lycée et l'université spoavoir
entendre ses professeurs, sauf quand ceux-cirdrfai pres
de lui. Nous ne voulimes pas qu'il allat dans ablétsement
pour sourds ou qu'il apprit le langage des soungistsn Nous
préférions qu'il vécit une vie normale avec lesesugnfants
normaux et nous persistames dans notre décisiomoie nous
dimes nous battre plusieurs fois avec les aut@tékires qui
n'étaient pas de notre avis.

A I'époque de ses études secondaires, il essagppaneil
électrique pour sourds, mais sans résultat. Quelgueées
plus tard, durant sa derniere semaine a l'uniégrisien recut
un autre mais il hésita longtemps avant de letestgeur
d'étre decu a nouveau. Finalement, il prit I'apibageplus ou
moins négligemment le placa sur sa téte, le miarche et
MIRACLE ! Comme par magie, son REVE D'ENTENDRE
NORMALEMENT SE REALISA ! Pour la premiére fois da s
vie, il entendait pratiquement aussi bien que lgsea.

Fou de joie, il se précipita au téléphone et appalmere.
Il entendit parfaitement sa voix. Le lendemairgntendait
clairement les voix de ses professeurs, pour laijere fois de
sa vie ! Il entendit les émissions a la radio dai t&lévision.
Pour la premiére fois de sa vie, il pouvait congettbrement
sans que ses interlocuteurs dussent parler faatmé@nt, un
monde nouveau s'ouvrait a lui.

Notre désir commenca a devenir une réalité mais la
victoire ne fut pas encore complete ! Le garconethaore
trouver une maniére définie et pratique pour tramsér son
handicap en un atout.
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Le garcon sourd trouva une bonne idée et I'exploita

Réalisant encore difficilement tout ce qui avajad&é
accompli, mais fou de joie de découvrir ce nouveande de
bruit, il écrivit une lettre au fabricant de I'apgidlui décrivant
avec enthousiasme son expérience.

Quelque chose dans sa lettre plut aux dirigeants de
I'entreprise et il fut invité & New York. A son iaége, il fut
escorté jusqu'a l'usine de fabrication. Il rencatitngénieur en
chef et lui raconta le changement dans sa vie. Aament-1a,
une idée lui traversa l'esprit. Cette idée allarwertir son
handicap en atout et le rendre riche et heureaxXais.

Il se rendit compte tout a coup gu'il pourrait veam aide
a des millions de malentendants qui ignoraienidterce de
ces appareils. A cet instant, il prit la décisienacdnsacrer le
reste de sa vie a rendre service aux gens ayaproleiemes
d'audition.

Durant un mois entier, il fit des recherches integsdans
ce sens. Il analysa le marché du fabricant et ingagh moyen
d'entrer en contact avec les malentendants du memtcer afin
de leur parler de sa nouvelle découverte qui pdaussi
changer leur vie.

Puis, il élabora un plan d'action pour les 2 prows
années. Lorsqu'il présenta son plan a la compagmikeli
proposa immeédiatement un poste qui lui permet&aindner a
bien son ambition. Il pensa qu'il était destingpaater l'espoir
et le soulagement aux milliers de personnes malidatees
gui, sans son aide, auraient été condamnés ameniendre
toute leur vie.

Peu de temps apreés, il m'invita a suivre une faonat
donnée par sa société pour apprendre aux sourds-gnue
entendre et a parler. Je n‘avais jamais entendier pkune telle
formation, j'y participai, je fus sceptique maisipk d'espoir
de ne pas du tout gaspiller mon temps. C'est anque
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montra une méthode complete qui me rappela ce'ansg
fait pour aider mon fils a désirer une auditionmale.

Rien n'est impossible a celui qui désire avec FOI

Sans aucun doute, Blair serait resté sourd-muét gau
vie si sa mere et moi ne nous étions pas arrivesdeler son
esprit comme nous le fimes. Lors de sa naissamoeédtiecin
nous dit, confidentiellement, que I'enfant ne patijamais ni
entendre ni parler. Mais il y a quelques tempsdoe le Dr
Irving Voorhees, spécialiste connu en la matiéteytf examen
minutieux de Blair, il fut étonné de constater coamtrmon fils
entendait et parlait correctement. Il déclara giegrés son
examen, théoriqguement, mon fils ne devrait pasneinéedu
tout, mais le jeune homme entend.

Je désirais tres fort que cet enfant pat entertdparéer
normalement que cela dut influencer la nature. &belit le
silence qui l'isolait du monde extérieur. Tout aelste
inexplicable pour les spécialistes scientifiques.

Apres cette expérience, je pense que c'est morirdis/o
vous dire que rien n'est impossible a celui qui RBSavec
FOI. Un DESIR ARDENT est sOr de se réaliser. Blair
DESIRAIT entendre et il entend. Il est pourtanenéc un
handicap qui aurait pu facilement transformer quiely d'autre
en un mendiant dans les rues. Lorsque vous aveEare
temps la FOI et le DESIR ARDENT, vous pourrez tout
réaliser. Ces qualités sont a votre portée graneite.

Pour obtenir ce résultat incroyable

La puissance de l'esprit humain est étrange et
impondérable. Nous ne comprenons pas la méthoide qu'
emploie pour transformer le désir en son équivateateriel.
La science finira-t-elle peut-étre par découvriseeret.
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Je plantai dans I'esprit de mon fils le DESIR de
transformer son plus grand handicap en un meidéaut. Ce
DESIR se réalisa. Pour obtenir ce résultat incrieyabfallut :

- Premiérement, conjuguer la FOI et le DESIR
d'entendre normalement.

- Deuxiemement, lui transmettre ce désir, avec
PERSEVERANCE ET EFFORTS CONTINUS,
pendant de longues années.

- Troisiemement, il ME CRUT.

Ce que le désir d'une chanteuse fit en sa faveur

Un bref communiqué de presse concernant Mme
Schuman-Heink, chanteuse, nous explique sa réussite
professionnelle. Je cite le paragraphe car laddeafette
réussite n'est autre que le DESIR.

Au début de sa carriere, Mme Schuman-Heink rendit
visite au directeur de I'Opéra de Vienne pour kmdnder une
audition de sa voix. Le directeur refusa. Apresirgedé un
coup d'ceil a la fille maladroite et pauvrement gétului dit
sans facons : “Avec une telle mine et sans persiténa
comment osez-vous espérer réussir a I'Opéra ? Maga
enfant, renoncez donc a ce projet. Achetez plutétrnachine
a coudre et allez travailler. VOUS NE SEREZ JAMAIS
CANTATRICE.” Jamais, c'est un long bail.

Le directeur de I'Opéra de Vienne connaissait laien
technigue du chant mais il ignorait le pouvoir dsid
obsessionnel. S'il connaissait cette puissano&urait pas
commis l'erreur de condamner un génie sans luietomme
chance.

Le pouvoir du désir conjugué avec la foi

Il'y a quelques années, un de mes associés tonbdena
Comme son état empira, il fut finalement transpart@dopital
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pour y étre opéré. Le médecin me prévint qu'il avas peu,
voire pas de chance, de guérir. Mais c'était 'QBGMDU
MEDECIN et non celle du patient. Juste avant d'éreduit en
salle d'opération, il chuchota faiblement : “Ne s@n faites
pas, chef, je serai sorti d'ici dans quelques jbltimfirmiere
me regarda avec pitié, mais le patient s'en sodémne.
Apres son rétablissement, son chirurgien décl&te qui I'a
sauve, c'est son désir de vivre. Il a survécu pgutka refusé
de mourir.”

Je crois au pouvoir du DESIR conjugué avec la FOI,
parce que je I'ai vu élever des gens connaissardétauts
difficiles a une situation de pouvoir et de sarj&liai vu
arracher des victimes a la tombe ; je I'ai vu dBileer un
nouvel essai apres des centaines de défaite'si yel ldonner a
mon propre fils une vie heureuse et pleine de sucwdgre
son handicap initial.

~ Comment dompter et utiliser a nos fins le pouvair d
DESIR ? Ce chapitre et les suivants répondentta gaestion.
Toute realisation, quelle que soit sa nature oubstndoit
naitre d'un intense DESIR ARDENT pour quelque clizse
bien défini.
Par un étrange et puissant processus de “chimitaie&n
gue la Nature ne nous a jamais dévoilé, nous pauvon

découvrir qu'un DESIR ARDENT abolit I'impossiblel'atée
méme de I'échec.
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CHAPITRE 3
Deuxiéme étape vers la richesse :
LA FOI

VISUALISATION ET CROYANCE DANS
L'ACCOMPLISSEMENT DU DESIR

La FOI est le chimiste en chef de notre espritshae la
FOI est mélangée avec la pensée, |'esprit sub@rismapte
immédiatement les vibrations et les transformeren u
équivalent spirituel qui agit comme la priere simtélligence
Infinie.

Les émotions qui relévent de la FOI, de TAMOURIet
SEXE sont les plus puissantes des émotions pasitiYeand
les 3 sont mélangeés, ils influencent intensémeptdeessus du
subconscient qui dirige la réponse concrete.

L'amour et la foi sont psychiques et sont reliésé@e
spirituel de 'homme. Le sexe est purement biologiet est
relié seulement au physique. Le mélange de ceo8am
provoque l'ouverture d'une ligne directe de comicaiion
entre |'esprit conscient de I'homme et I'Intelligemnfinie.

Vous aurez la foi si vous la cherchez
Comment développer la foi ?

La FOI est un état d'esprit que I'on acquiert éinmnadint
ou en répétant des instructions au subconscienpugiun
grand réle dans la concrétisation du désir, paritecipe de
I'autosuggestion.

Prenez en exemple votre propre cas, pourquoi lises-
ce livre ? Parce que vous voulez savoir commenstoamer
votre intangible DESIR en son équivalent physigqiest-a-dire
en argent. En suivant les instructions qui vous données
dans les chapitres sur l'autosuggestion et le sisloent, ainsi
gue celles qui sont résumées dans celui-ci, vousen
CONVAINCRE votre subconscient que vous croyez a la
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réalisation de ce que vous demandez, et il agiraette
croyance.

La foi est un état d'esprit que vous pourrez déyedo a
volonté lorsque vous aurez maitrisé les 13 prirscgeerits
dans ce livre, parce que c'est un état d'esprisejdéveloppe
volontairement par I'application et l'utilisatioa des principes.

La seule méthode connue pour développer volontainem
la foi est de répéter a son subconscient des oaffiematifs.

Toutes pensées, positives ou négatives, stimulées
par la foi influencent le subconscient

Peut-étre que vous comprendrez mieux a la lumiére d
I'exemple suivant comment certains hommes devidrien
criminels.

En effet, voici ce que dit le célebre criminologist
“Lorsque les hommes affrontent le crime pour lanpege fois,
ils le détestent. S'ils restent en contact avecitee pendant un
certain temps, ils s'y habituent et le support8fis restent en
contact avec lui assez longtemps, ils I'assimiieaiement a
leur fagon de vivre.”

Ce qui revient a dire que n'importe quelle penggétee a
plusieurs reprises au subconscient est finalenwapaee, puis
le subconscient transforme cette pensée en sovadeyl
physique.

Considérez encore la remarque suivante : TOUTES LES
PENSEES QUI ONT ETE RESSENTIES ET PETRIES DE
FOI se transforment d'elles-mémes en leur équivalen
physique.

Les émotions animent les pensées et nous poussent a
I'action. La foi, I'amour et le sexe donnent adagee une
grande puissance.

Toutes pensées, positives ou négatives, stimubgda p
foi, atteignent et influencent le subconscient.
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Vous avez compris que le subconscient traduit an so
équivalent physique une pensée aussi bien négatist;a-dire
destructrice, que positive et constructrice. Diéldange
phénomene dont sont victimes des millions de géss :
pensent qu'ils n‘ont pas de chance.

Votre foi est I'élément qui détermine I'action dev  otre
subconscient

Il y a des millions de gens qui SE CROIENT
“condamnés” a la pauvreté et a I'échec, par uree féirange
sur laquelle ils CROIENT n'avoir aucun contréleuRant, ils
sont eux-mémes les créateurs de leurs propres émath:
leurs PENSEES négatives sont captées par le sutienhqui
les transforme en leurs équivalents physiques.

Le subconscient est I'endroit approprié ou vousneau
suggeérer que vous puissiez transformer, gracera vot
subconscient, tous vos DESIRS en leurs équivajgnysiques
Oou monétaires, tout en croyant vraiment que lasfoamation
aura lieu réellement.

Votre FOI est I'élément qui détermine l'action d&e
subconscient. Rien ne vous empéche de I'abuser darnant
des instructions par l'autosuggestion, commeijéaiaavec le
subconscient de mon fils. Pour que votre désiéakse en
faisant appel a votre subconscient, faites commaeus étiez
DEJA EN POSSESSION DE CE QUE VOUS DESIREZ.

Le subconscient transformera en son équivalentiqngs
n'importe quel ordre donné par celui qui CROIT &n s
réalisation.

Il n'est sGrement pas facile de croire profondéraamt
ordre donné a son subconscient. La foi ne s'adquasren
lisant des instructions. Il y faut une certaineéignce et
pratique.
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La foi est un état d'esprit qui se crée par
I'autosuggestion

Vous pourrez développer votre FOI en suggérant
volontairement a votre subconscient que vous ayéa.| Puis,
votre subconscient influence la nature.

Si vous comprenez cette vérité, vous saurez pouilquo
est essentiel que vous encouragiez vos émotiofitvespour
dominer votre pensée et chasser les idées négatives

Une pensée dominée par des émotions positivesmest u
demeure favorable pour la foi. Votre esprit donrsdaas a
volonté des instructions au subconscient qui lesgtera et
travaillera immédiatement a leur réalisation.

La FOI EST UN ETAT D'ESPRIT QUI SE CREE PAR
L'AUTOSUGGESTION. De tout temps, les religions ont
exhorté I'hnomme a la FOI, mais ils n‘ont jamaiseaysé
COMMENT ACQUERIR la foi. lls n'ont jamais expliqugie
“la foi est un état d'esprit qui peut étre acquiae
I'autosuggestion.”

Ayez foi en vous-méme ; foi en I'Infini.

Rappelez-vous que : La FOI est “I'éternel élixidl q
donne a la pensée la vie, la puissance et l'ingulsiéatrice !

Relisez la phrase précédente pour la deuxiémegois,
la troisiéme fois et pour la quatriéme fois. Lisez haute
VOix !

La FOI est le premier pas vers la richesse.

La FOI est la base de tous les “miracles” et ds tes
mysteres qui ne peuvent étre expliqués par laseien

La FOI est le seul antidote connu de I'échec.

La FOI est I'élément, le “produit chimique”, quard la
priere, permet de communiquer en direct avec lligémnce
Infinie.

La FOI est I'élément qui transforme la pensée aitin
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créée par le cerveau de I'homme en son équivgleiitsl.

La FOI est la seule qui permet aux hommes de chpter
force cosmique de l'Intelligence Infinie et deilisér.

L'autosuggestion et son pouvoir
Qu'est-ce que l'autosuggestion et quel est songoodiv

Il est bien connu que I'on finit par CROIRE ce ¢jor
s'est répété maintes fois, méme si c'est faux.iGelise répete
un mensonge a plusieurs reprises finit par en taevérité
personnelle. Les pensées dominantes d'un homme le
différencient d'un autre et le font ce qu'il esirdqu'elles sont
pétries d'émotions, elles constituent des forcetbvarttes qui
contrélent les faits et gestes de I'homme.

La vérité est que : LES PENSEES QUI SONT
ACCOMPAGNEES D'UN SENTIMENT EMOTIONNEL
CONSTITUENT UNE FORCE MAGNETIQUE QUI ATTIRE
DES PENSEES SIMILAIRES OU RELATIVES.

Ces pensées “magnétisées” avec émotion peuvent étre
comparées a des graines qui, une fois plantéesutesd
fertile, germent, grandissent et se multiplientusigurs
reprises jusqu'a ce qu'elles deviennent des nlldEngraines
de la MEME MARQUE !

L'atmosphére est une grande masse cosmique ds force
éternelles de vibrations. Il se compose de vibnatio
destructives et de vibrations constructives. I5&xa tout
moment des vibrations de la crainte, de la pauyvdetéa
maladie, de I'échec, de la misere ; et des vibratite la
prospérité, de la santé, du succes et du bonheur.

L'esprit humain attire constamment des vibratiams g
s'accordent avec ses pensées dominantes. Toutsepense
idée, tout plan ou but qui occupe notre espritegté travers les
vibrations de I'atmosphere, une armée de pensées qu
développent jusqu'a ce gu'elles deviennent de€pens
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dominantes qui font agir l'individu.

La répétition de la pensée

Voyons maintenant comment planter dans notre dgprit
graine originelle d'une idée, d'un plan ou d'un but

C'est tres simple : toute idée, tout plan ou but p&e
placé dans l'esprit par la répétition de la penGé&sst pourquoi,
il vous est recommandé d'écrire sur papier vottghocipal
bien défini, de I'apprendre par cceur et de le eg@ehaute
Voix tous les jours, jusqu'a ce que votre subcems@n aient
capté les vibrations.

Nous sommes ce que nous sommes en raison des
vibrations de la pensée que nous prenons et etrEER
travers les stimulus de notre environnement quetidi

Prenez la résolution de ne vous laisser influeaneten
et de batir votre propre vie COMME VOUS L'AVEZ
DECIDE. En faisant l'inventaire de vos possibiligésle vos
gualités, vous découvrirez peut-étre votre poiifitiéa vous
manquez peut-étre confiance en vous. Vous pouvezosuer
ce handicap et transformer votre timidité en coenaay
I'autosuggestion. L'application de ce principe [ite faite par
la répétition intensive de simples pensées positeites et
apprises par cceur.

5 regles a suivre pour avoir confiance en soi

1. Je sais que je suis capable d'atteindre I'objgutfje
me suis fixé dans la vie. Pour cela, j'exige de-méme une
action inlassable et continue dans ce sens, ebjegis de
commencer tout de suite cette action.

2. Je réalise que mes pensées dominantes pagsaront
plusieurs stades avant de se transformer graduesilieem
réalité physique, c'est pourquoi, je concentreies pensées
tous les jours, pendant 30 minutes, sur I'étrej'quBintention
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de devenir, en créant dans mon esprit une imagispre

3. Je sais que, grace aux principes de l'autostigaes
n'importe quel désir que je garde constamment ohemsesprit
se manifestera bient6t par des signes extériears av
d'atteindre enfin le but fixé. C'est pour cela ppeonsacrerai
10 minutes par jour a développer la confiance en mo

4. J'ai décrit clairement, sur papier, mon BUT
PRINCIPAL dans la vie, et je ne cesserai d'essdgde
réaliser jusqu'a ce que j'aie développé une cardignffisante
en moi pour son accomplissement.

5. Je réalise parfaitement qu'une richesse — aumnegu'
situation — ne peut durer longtemps que si elle@sstruite sur
la vérité et la justice. Donc, je n'engagerai aedunansaction
qui, ne bénéficiant qu'a moi-méme, leserait unplosieurs
personnes. Je réussirai en attirant les forcesjdobesoin et
la coopération des autres. Je suis toujours leiprenrendre
service et je donnerai aux autres l'envie de nraildechasserai
la haine, I'envie, la jalousie, I'égoisme et toutisme et je
développerai en moi I'amour de I'humanité, pareejgisais
gu'une attitude négative envers les autres ne gpgamais
m'apporter le succes. lls croiront en moi parcejgumontrerai
gue je crois en eux et en moi-méme.

Je signerai cette déclaration, je lI'apprendracpawr et la
répéterai a haute voix une fois par jour, en CROYAN'elle
influencera peu a peu mes PENSEES et mes ACTIONSeet
j'atteindrai alors la confiance en moi et le suqu&rsonnel que
je vise.

Derriere cette formule, on trouve une loi de laurague
personne n'a jamais pu expliquer. Elle a dérosté le
scientifiques de tous les ages. Les psychologomeistbut
simplement appelée “autosuggestion”. Son nom inegoed.
Ce qui est important, c'est que, si elle est etlidans un but
constructif, elle mene a la gloire et a la reussgd’humanité,
tandis qu'utilisée dans un but négatif, elle détrui
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Toutes pensées se transforment d'elles-mémes en
leurs équivalents physiques

Nous pouvons donc en déduire que ceux qui abandbnne
a la suite d'une défaite et finissent leurs vigssda pauvreté,
la misere et la détresse, ont appliqué le prindgpe
I'autosuggestion dans un état d'esprit négatifrqRmi ? Parce
que TOUTES LES PENSEES ONT TENDANCE A SE
TRANSFORMER D'ELLES-MEMES EN LEUR
EQUIVALENT PHYSIQUE.

Le subconscient ne fait pas la différence entrpéesées
constructives et les pensées destructives. |l iomoe avec les
matériaux qu'on lui donne et transforme aussi bienpensée
de PEUR qu'une autre de COURAGE ou de FOI.

Suicide par l'autosuggestion

Il existe beaucoup de cas de “suicide par
I'autosuggestion”. Un homme pourrait se suicideplantant
dans sa pensée une suggestion négative. Celassstéicace
gue les autres moyens.

Joseph Grant, un employé de banque, emprunta a la
banque une grosse somme d'argent, sans l'accord des
directeurs. Il perdit I'argent au jeu. Un jour,des
responsables vérifia les comptes. Grant partitietipe
chambre dans un hétel local. Lorsqu'on le trouy@u8s plus
tard, dans un lit, il était en train de pleuredetrépéter a
plusieurs reprises ces mots : “Mon Dieu, ceci negal Je ne
peux pas supporter le déshonneur.” Peu de temps,abr
mourut. Les médecins avaient conclu qu'il s'agisban
“suicide mental”.

La loi de l'autosuggestion

L'autosuggestion peut étre comparée a l'électrigitéest
une arme a double tranchant : elle fait tournerdess de
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I'industrie et rend des services utiles mais edlermait aussi
provoquer la mort.

L'autosuggestion pourrait nous apporter la pala et
prospérité si elle est utilisée de maniére constreicmais elle
pourrait également nous conduire a la miserechd@et a la
mort si nous ne savons pas vraiment comment eligitmne.

Si votre pensée est remplie de CRAINTE, de doutket
maigre confiance en votre capacité a saisir eiliaartles
forces de I'Intelligence Infinie, la loi de l'autmgyestion
s'emparera de ces sentiments qui seront traduits pa
subconscient en leur équivalent physique. CELA BEBSI
VRAI QUE 2 ET 2 FONT 4!

De méme que le vent pousse un bateau vers l'est et
autre vers l'ouest, la loi de l'autosuggestion @asera ou
vous abaissera, selon l'inclination de vos PENSEES.

Voici comment un poéte décrit cette loi de
I'autosuggestion :

Si vous pensez que vous étes battu, vous I'étes.

Si vous pensez que vous N'osez pas, Vous N'0sEsez p
Si vous voulez gagner, en pensant ne pas pouvoir,

Il est presque certain que vous ne le pourrez pas.

Si vous pensez que vous allez perdre, vous perdrez.

Les batailles de la vie

Ce ne sont pas toujours les plus forts ni les @Ep&les
qui la gagnent

Mais tot ou tard, celui qui remporte la victoire

Est celui qui PENSE QU'IL EN EST CAPABLE.

La graine de la réussite

Quelque part dans votre esprit stagne la grairia de
réussite qui, une fois activée, vous fera atteigdiesommets
dont vous n'aviez jamais espére.

Abraham Lincoln rata tout ce gqu'il entreprit jusgses 40

56

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

ans et méme plus. Il fit les frais d'une certaixgegience qui
devait éveiller en lui le génie et donner au mohdede ses
grands hommes. Cette expérience tissée de chdgrin e
d'AMOUR, il la dut a Anne Rutledge, la seule femaqusl
aimait vraiment.

Il est bien connu que le sentiment dAMOUR créeta
d'esprit tres proche de celui qu'engendre la F&IlI'@mour lui
aussi peut transformer la pensée en son équivathgsique.

Lorsqu'il étudia les réussites extraordinairesalgaines
d'individus, I'auteur découvrit que I'amour y jdyaiesque
toujours un role primordial.

Le pouvoir de la FOI

S'il vous faut une preuve du pouvoir de la FOIldin les
accomplissements des hommes et des femmes quifilisde,
dont Jésus de Nazareth. Le christianisme est fagrhnde
force simple qui influence I'esprit des hommesbhae du
christianisme est la FOI, bien que beaucoup de geriaient
pas compris ou aient faussé le sens de cette gfaruge

Les actes du Christ, que I'on a qualifiés de “nasic
n'‘étaient rien d'autre que des phénomenes quoskligaient
grace a certain état d'esprit connu sous le norQdé

Des professeurs de religion et beaucoup de gersepen
gu'ils sont chrétiens, et pourtant ils ne comprahnmeg&me pas
le sens de la FOI et ils n'en ont pas.

Un autre exemple donné par un homme connu de tous,
Mahatma Gandhi de I'Inde, nous démontre la puissdada
FOI. Ce fut 'homme le plus puissant de son ép@agy®urtant
il ne possédait aucun des attributs habituels diwgiotels que
I'argent, un bateau, des soldats et un matérigudere. Gandhi
n‘avait pas d'argent, pas de maison, il ne pods&@ane pas
un costume, mais IL ETAIT PUISSANT. Comment était-c
possible ?
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IL AVAIT COMPRIS LE PRINCIPE DE LA FOI ET IL
AVAIT LA CAPACITE DE TRANSPLANTER SA FOI
DANS LES PENSEES DE 200 MILLIONS DE PERSONNES.

Gandhi réussit a unir 200 millions d'ames pour faae
plus qu'une. Seule la foi peut réussir un pargilak

Donner pour gagner

Parce que la foi et la coopération sont indispdasadu
commerce et a l'industrie, il serait a la fois iegsant et
fructueux d'analyser la méthode qu'utilisent lekistriels et
les hommes d'affaires et qui consiste a donnertali@ssayer
de gagner.

L'événement que nous relatons remonte a I'anné@di®0
se créa la United Steel Corporation. Vous étes-@ratde
ceux qui se demandent comment transformer des IBHES
grosses fortunes. L'histoire de cette compagnis vou
I'apprendra.

1. La United Steel Corporation fut d'abord une
IMAGINATION creee dans l'esprit de Charles M. Schwa
sous forme d'IDEE.

2. Il mélangea la FOI a son IDEE.

3. Il élabora un PLAN pour transformer son IDEE en
son équivalent physique et financier.

4. Il mit en action son plan avec son discours célébre
a I'University Club.

5. Il suivit son PLAN avec PERSEVERANCE et

resta ferme dans sa décision, jusqu'a ce que sagination se
réalise.

6. Il eut un DESIR ARDENT de réussir.

Si vous doutez du fait que vous pouvez aussi PENSER
DEVENIR RICHE, cette histoire devrait dissiper aate.

Cet étonnant témoignage nous a été rapporté par Joh
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Lowell dans le New York World Telegram qui nous a
aimablement autorisé a le reproduire.

Un JOLI DISCOURS de fin de banquet POUR UN
BILLION DE DOLLARS

Lorsque le soir du 12 septembre 1900, 80 des parglg
financiers de la nation se réunirent dans la siebanquets
de I'University Club de la®s@venue pour y féter un homme de
38 ans, originaire de I'Ouest, aucun d'eux ne pr¢gi qu'il
allait étre le témoin de I'épisode le plus sigmifitde I'histoire
industrielle de I'Amérique.

J. Edwards Simmons et Charles Stewart Smith, encore
pleins de gratitude pour I'hospitalité généreusd duoait fait
preuve a leur égard Charles M. Schwab au coursute |
derniere visite a Pittsburgh, avaient organiséinerdour
introduire dans la société des banquiers de I&stprésentant
de l'acier. lls ne s'attendaient certes pas aiteowtrepasser
leurs conventions car ils I'avaient averti queciasirs qui
battaient sous les chemises des New-yorkais étasensibles
a I'éloquence et que s'il ne voulait pas ennuyestdiman,
Harriman, Vanderbilt et Cie, il ferait bien de lier son propos
a une vingtaine de minutes.

Les 2 hétes et leurs distingués invités absorbénasgue
en silence leurs 7 ou 8 plats habituels. Peu namlé#taient
les banquiers et les courtiers qui avaient déjaaminé Schwab
et aucun d'eux ne le connaissait bien. Cepencdaantf & fin
de la soirée, tous, y compris Morgan, le déterdeun plus
grosse fortune, allaient se réveiller et un béba dillion de
dollars, I'United States Steel Corporation, aldie congu.

Il est dommage, pour l'histoire, qu'aucun compieuedu
discours de Schwab ne nous soit resté. Mais ilqroa
certainement une tirade a sa fagon, farcie de daldesyntaxe
(elles ne I'embarrassaient guére), d'épigrammeegtrit. Sa
force galvanisante agit sur les invités dont lauioe globale a
été estimée a 5 billions de dollars. A la fin dscdiurs de 90
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minutes, l'assistance était encore sous le chavimgan
entraina Schwab a I'écart et, inconfortablemerns a@sss
I'embrasure d'une fenétre, ils discutérent tousrlpnt plus
d'une heure.

La personnalité de Schwab s'imposait, mais plutveay
encore fut le programme détaillé et clair qu'ilgsa pour le
déeveloppement d'un trust de I'acier. Beaucoupré'aut
personnes s'étaient efforcées d'intéresser Morganraust
semblable. Aucune n'y avait jamais réussi.

Le magnétisme de la finance qui, il y a une gémarat
attira des milliers de petites compagnies, commeagagir
dans le domaine de l'acier, en partie, grace apgdents de
ce jovial pirate des affaires qu'était John Gajasavait creé
I'’American Steel and Wire Company et avec Morgan, |
Federal Steel Company.

Mais a coté du gigantesque trust d'Andrew Carnggjié
par 53 associés, les autres affaires paraissenbonés. Méme
en se coalisant, elles n‘auraient pu contrer dell€arnegie. Et
Morgan le savait.

Le vieil écossais excentrique le savait aussi. liegeurs
splendides de son chateau, il avait vu d'abord arecsement,
puis avec colere les petites compagnies de Morgsayer
d'empiéter sur son domaine.

Lorsque les tentatives devinrent plus audacielses,
moutarde lui monta au nez et, en guise de replgsaildécida
gue pour chaque aciérie appartenant a ses rivlaarx, i
construirait 2. Avec Schwab comme lieutenant, dfgiait
d'acculer ses ennemis au pied du mur.

Dans le discours de Charles M. Schwab, Morgaravit |
solution de ses problemes et la vaste entrepriseeG passer
sous sa tutelle, car un trust sans Carnegie, let,géa serait
pas un trust, ce serait une tarte aux pommes ssnses !

Charles Schwab parla de I'avenir de I'acier, d'une
réorganisation plus efficace, de spécialisatiorladermeture
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des aciéries peu rentables pour concentrer touefflass sur

celles qui étaient florissantes, d'économie sahéminement
du minerai, d'économie dans les départements astnaitiis et
sur les frais généraux, de mainmise sur les mareingsgers.

Mieux encore, il révéla aux financiers abasourelis$
erreurs : ils avaient voulu créer, s'il avait boempris, des
monopoles, hausser les prix et s'offrir de grogldivdes.
condamna le systeme avec sa franchise habituédi&iCleur
dit-il, peu politique de limiter le marché au lida I'élargir en
fonction des besoins de la région. En baissarrigson
créerait un marché susceptible de progresser eboverait de
nouveaux débouchés mondiaux.

Le diner prit fin ; Morgan rentra chez lui pourlé&hir
aux suggestions de Schwab. Celui-ci retourna alRittjh
diriger l'affaire d'acier de Carnegie pendant eagedutres
reprenaient leurs occupations en attendant leseévénts qui
ne tarderent guere.

Il fallut une semaine a Morgan pour donner raison a
Schwab qu'il convoqua. Schwab hésita. M. Carnggesait-
il, pourrait ne pas apprécier que le présidentotheadfaire elt
flirté avec I'empereur de Wall Street, une ruel giétait jurée
de ne plus jamais emprunter.

John Gates, l'intermédiaire, suggéra une entreVhétal
Bellevue de Philadelphie, les 2 hommes pouvartt@yer en
méme temps “par hasard”. Cependant, lorsque Schwida,
Morgan était malade et n‘avait pu quitter New Y@&@ur sa
pressante invitation, Schwab s'y rendit.

Certains historiens de I'économie américaine dotta
prétendu que toute l'affaire avait été montée pairdw
Carnegie, que le diner en I'hnonneur de Schwalanhedix
discours, I'entretien entre Schwab et le roi dgd'at, tout avait
été arrangé. Lorsque Schwab fut mandaté pour eatrége les
négociations, il ignorait absolument si le “pettion”, comme
on surnommait Carnegie, préterait I'oreille a ufieeae vente
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émanant d'hommes qu'il n'aimait pas. De sa mamy&ic
couvrit 6 pages de chiffres représentant les n&rievaleur
physique et financiére de toutes les compagniegeres qu'il
considérait importantes.

4 hommes étudierent ces chiffres toute une nuibrgdn,
qui croyait fermement au droit divin de I'argesbn associe,
I'aristocrate Robert Bacon, un savant et un gerthendohn W.
Gates, un joueur dont Morgan ne faisait pas plasjoa d'un
outil ; Schwab, mieux renseigné que tout autrdasur
fabrication et la vente de l'acier.

Au cours de la conférence, les chiffres ne furamigis
remis en question. Dans la combinaison ne devaigner que
les compagnies soigneusement sélectionnées.

A l'aube, Morgan attaqua le dernier point :
“Persuaderez-vous Carnegie de vendre ?”

“Je peux toujours essayer”, répondit Schwab.

“Si vous y arrivez, je suis votre homme”, dit Monga

Mais Carnegie voudrait-il vendre ? Si oui, combien
demanderait-il ? Schwab penchait pour 320 millidaslollars.
Exigerait-il d'étre payé en titres, en actionspbligations ? En
especes ? Mais qui pourrait payer en especesrsrdaeillion
de dollars ?

Le mois suivant, Carnegie et Schwab se retrouvémunt
une partie de golf dans la lande givrée de Westeheasais ils
ne parlerent affaires que le soir, confortablenmestillés dans
la villa de Carnegie. Avec son éloquence coutumigchwab
fit miroiter un avenir des plus tentants et lesombrables
millions qui permettraient au vieil homme de saiis tous ses
caprices.

Carnegie capitula, écrivit un chiffre sur un morcela
papier et le tendit & son interlocuteur en préctisavioici mon
prix”.
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Il s'élevait a 400 millions de dollars qui représéent les
320 millions mentionnés par Schwab comme chiffrbalse
plus 80 millions, soit I'accroissement de capitalples 2
années précédentes.

Plus tard, sur le pont d'un transatlantique, I'Baissdit
tristement a Morgan : “Je regrette de ne pas voos a
demandé 100 millions de dollars de plus.”

“Si vous les aviez exigés, vous les auriez eusdrodia
joyeusement Morgan. La nouvelle fit du bruit. Un
correspondant anglais cabla qu'a I'étranger le mmded'acier
était “épouvanté” par la gigantesque combinais@nptésident
de Yale, Hadley, déclara que si les trusts n'étpes
réglementeés, le pays pouvait s'attendre a voirs ten25
prochaines années, en empereur troner a Washington.

Le jeune Schwab, n'oublions pas qu'il n'avait cgiarss,
fut nommé président de la nouvelle société et deanen
fonction jusqu'en 1930.

La richesse commence par une pensée

L'exemple que vous venez de lire illustre parfagatia
méthode qu'utilise le désir pour se concrétiser.

Une organisation géante fut crée par I'esprit dau
homme. Le plan voulait que 'organisation fOt alivi@ée par les
aciéries qui lui donneraient ainsi sa stabilit@ficiere. Ce plan
était concu par un seul homme. Sa FOI, son DESIR, s
IMAGINATION, son OBSTINATION ont été les élémentaiq
créerent la United States Steel Corporation.

Des sondages révélerent que la valeur des acedroes
I'équipement mécanique acquis par I'organisatigalénent
reconnue augmenta de 600 millions de dollars pselé fait
gue celle-ci était gérée par une administratioriraém En
d'autres termes, l'idée de Charles M. Schwab, jpartéa FOI
gu'il communiqua a Morgan et aux autres, rapporta
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approximativement 600 millions de dollars. Ce quiur une
seule idée, n'est pas mal !

La United States Steel Corporation prospéra eintdlevi
I'une des entreprises les plus puissantes d'Aneriqu

La richesse commence par une pensée.

L'ampleur en est fixée par la personne qui a engdad
pensée.

Rappelez-vous que : LA PAUVRETE ET LA RICHESSE
SONT TOUTES 2 FILLES DE LA PENSEE.
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CHAPITRE 4
Troisieme étape vers la richesse :

L'AUTOSUGGESTION, MOYEN POUR INFLUENCER
L'ESPRIT SUBCONSCIENT

On appelle autosuggestion toute suggestion que I'on
s'adresse a soi-méme et qui, par l'intermédiasebdsens,
atteint notre cerveau. Elle fait communiquer lesment et
I'inconscient.

Nourrissez votre subconscient de pensées
constructives

Chargée de nos pensées dominantes (pensees [sosiiive
négatives), l'autosuggestion touche volontairer@ent
subconscient et l'influence a agir en accord ae#les:ci. La
nature a donné a I'homme le pouvoir de contrélesea 5 sens
tout ce qui touche le subconscient. Mais 'hommeeneend
pas toujours compte qu'il peut exercer ce conti@des la
majorité des cas, il ne I'exerce pas, ce qui eMpligourquoi
tant de gens restent pauvres toute leur vie.

Rappelez-vous que le subconscient est pareil ardim;
fertile ou les mauvaises herbes poussent a foidmnéglige
d'y ensemencer quoi que ce soit. Par I'autosuggesin
individu peut nourrir son subconscient de penséastouctives
Ou au contraire, permettre a des pensées desasictes
s'épanouir dans le riche jardin de son esprit.
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Pour agir sur votre subconscient, pensez avec
émotion

La derniere des 6 instructions qui figurent au dneysur
le désir du bien-étre financier vous incite a LIREIAUTE
VOIX, 2 fois par jour, I'expression ECRITE de ce®IR et &
IMAGINER QUE VOUS ETES DEJA EN POSSESSION de
votre richesse.

En suivant ces instructions, vous communiquerez
directement & votre SUBCONSCIENT l'objet de votieSIR
et la FOI qui I'anime. En renouvelant ce processoiss
établirez une routine qui favorisera la concréiisatie votre
désir.

Sachez qu'il ne suffit pas de lire & haute voitelee.
Semblable exercice demeurerait lettre-morte. ti &ala fois
LIRE et RESSENTIR. Votre subconscient. Votre sulsctant
ne peut agir que s'il est animé par des penseaeantgs
d'émotion. Cette condition est de toute premiengoirance et
justifie nos nombreuses redites.

De plus, vous devez CROIRE a ce que vous dites.

La premiere fois que vous le tenterez, il n'estgiasjue
vous contrOlerez et dirigerez vos émotions. Ne vous
découragez pas. C'est avec la PERSEVERANCE que vous
acquerrez I'habileté. Vous ne pouvez, a meilleonte,
réussir a influencer votre subconscient. Vous aatéz a
décider si le but que vous poursuivez vaut le gu& vous
devrez payer.

Si vous savez vous CONCENTRER sur un DESIR,
jusqu'a ce qu'il devienne une RAYONNANTE OBSESSI®@N,
est probable que vous saurez utiliser l'autosumupest

Regardez-vous faire fortune

La concentration vous sera tres utile lorsque vous
appliquerez les regles dfi éhapitre.

66

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

Voici quelques éclaircissements a cet égard. Lersguis
aurez fixé le montant exact de la somme dont veag a
besoin, concentrez-vous sur elle, les yeux ferviégez
vraiment ce que matériellement elle représentbstroez les
instructions du chapitre qui traite de la foi ems@entant déja
en possession de votre bien. Le subconsciengstla'un fait
des plus significatifs, accepte tout ordre quigsiti donné, mais
il faut le lui répéter souvent. Influencez-le. EaHui croire,
parce que vous y croyez consciemment, qu'il esbdelevoir
de dresser les plans d'une action qui vous perméttplus tot
possible, d'entrer en possession de votre bien.

Pour agir sur votre subconscient, pensez avec
émotion

NE VOUS ATTENDEZ PAS a recevoir le message du
subconscient tel un plan précis qu'il vous appaditie de
réaliser, mais gardez I'esprit alerte sans crantdoute sous-
jacent. Restez EVEILLE et SATISFAIT comme si votis2
en possession de votre bien.

Le plan du subconscient vous atteindra probableswmmn
forme d“inspiration”. Sachez la reconnaitre, eregarous-en
et APPLIQUEZ-LA IMMEDIATEMENT. Lorsque vous
décidez de réaliser une idée, celle d'influencémevo
subconscient par autosuggestion ou celle que Jotesld
subconscient, n'attendez pas et, dans une centeisere,

soustrayez-la au raisonnement systématique.

Alors que, les yeux fermeés, vous “visualisez” lEargque
vous désirez, imaginez que, dans le méme temps,renalez
service a autrui et qu'il n'y a pas simple acqoisibu avantage
personnel, mais échange. Ceci est de toute premiere
importance.

Le fait que vous lisiez ce livre prouve que vousiidZ
vraiment connaitre les secrets de la réussite. ¢latenir des
résultats satisfaisants, vous devez suivre atle [EOUTES
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LES INSTRUCTIONS décrites dans ce livre et CROIRE
profondément que votre DESIR se concrétisera.

Votre subconscient va travailler

Les instructions qui vous ont été données au second
chapitre vont maintenant étre résumées et amalgaawse
principes qui font I'objet de ce chapitre-ci :

1. Le soir dans votre lit ou retiré dans un endroit
tranquille ou vous ne serez ni distrait ni dérarfiggmez les
yeux et répétez a haute voix (de facon a entermgropres
mots) la déclaration que vous avez écrite et gaile montant
de la somme que vous désirez acquérir, le délavgqus vous
donnerez en échange. En méme temps, imaginez-egagm
possession de l'argent.

Exemple : vous décidez que dans 5 ans{ l@dvier 20...,
vous aurez en votre possession 50 000 dollarsien g
eéchange, vous avez l'intention de travailler comeredeur.
Votre déclaration écrite pourrait étre celle-ci :

“Le 1% janvier 20..., j'aurai en ma possession
50 000 dollars accumulés peu a peu en 5 ans. Eamgehje
ferai tout mon possible pour rendre de bons seswbez...
comme vendeur. (Décrivez exactement le servicevque
allez rendre ou la marchandise que vous vendrez.)

Je crois fermement que j'aurai cet argent. Ma «iovi
est si forte que je peux déja le voir devant nepgux le
toucher. Il attend que je le prenne. Pour l'inst@nguis dans
I'expectative d'un plan qui me permettra de I'adgeédes que
mon subconscient me l'aura donné, je l'appliquerai.

2. Répétez ce programme nuit et jour jusqu'a ce qus Vo
puissiez voir dans votre imagination l'argent qaesvdésirez
ardemment.

3. Placez-en une copie la ou elle sera bien visible et
jusqu'a ce que vous la sachiez par cceur, lisezalat @e vous
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endormir et en vous réveillant.

Souvenez-vous gue vous appliguez ainsi le prindge
l'autosuggestion dans le but de donner des ordres&
subconscient. Rappelez-vous aussi que celui-dra‘gge si
VoS instructions sont empreintes d'émotion. Lafila plus
forte et la plus productive des émotions.

Suivez les instructions données dans le chapitrasu
FOI. Peut-étre au début trouverez-vous ces ingbnat
difficiles a suivre et abstraites. Suivez-les quar@mne, ne
vous laissez pas troubler. Le temps viendra oipuss faites ce
que I'on vous a conseillé de faire, en esprit eictes, la
puissance sera a votre portée.

Les idées nouvelles entrainent toujours un certain
scepticisme. Mais si vous suivez nos instructionse
scepticisme cédera vite la place a une foi absolue.

L'homme est le maitre de son destin terrestre

De nombreux philosophes ont constaté que I'hnomirie es
MAITRE de son destin terrestre, mais la plupamnfms pu
nous dire pourquoi il en est ainsi. L'homme pewedé@ maitre
de lui-méme et de tout ce qui lI'entoure, parcé possede LE
POUVOIR D'INFLUENCER SON PROPRE
SUBCONSCIENT.

Les instructions décrites dans ce chapitre doiG&et
comprises et APPLIQUEES AVEC PERSEVERANCE si vous
voulez transformer votre DESIR en son équivaleysjaue.

La concrétisation du désir nécessite l'autosugyedille
est I'argent par lequel on peut atteindre et imibee le
subconscient. Ne la confondez pas avec les simopkds qui
permettent son application et demeurez conscienbldu
gu'elle joue dans la méthode d'enrichissement geeppise ce
livre.

Appliquez ces instructions comme si vous étieznfard.
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Aprés avoir terminé la lecture de cet ouvrage,aegr
I'étude de ce chapitre. RELISEZ-LE A HAUTE VOIX TGU
LES SOIRS JUSQU'A CE QUE VOUS SOYEZ
PLEINEMENT CONVAINCU DE L'IMPORTANCE DE
L'AUTOSUGGESTION ET DE SON POUVOIR CREATEUR
A VOTRE EGARD.

Suivez toutes ces instructions a la lettre et vous
comprendrez et maitriserez parfaitement les prascgu
succes.
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CHAPITRE 5
Quatrieme étape vers la richesse :

LA SPECIALISATION, EXPERIENCES
PERSONNELLES OU OBSERVATIONS

Il'y a 2 sortes de culture : la culture générala et
spécialisation.

La culture générale, qu'elle soit vaste ou pawsstde
peu d'utilité dans la course a l'argent. Les usites
enseignent toutes les disciplines connues. La fidies
professeurs ont peu d'argent. Leur but est dermaitie des
connaissances et non la matiere de les utiliser.

L'INSTRUCTION n'attire I'argent que si elle est
intelligemment dirigée dans ce sens au moyen deNS_A
D'ACTION simples a mettre en pratique. Des millialesgens
ne l'ont pas compris. Pour eux, “l'instructionlagborte du
pouvoir”. Il n'en est rien ! Elle peut étre uneder en effet,
mais a condition d'étre organisée selon des plactah précis
et d'étre dirigée vers un but défini.

Un homme instruit est celui qui a développé ses
facultés

Le point faible de tout systeme éducatif résideétne
dans l'impossibilité des écoles d'apprendre a &eérses
L'ORGANISATION ET L'UTILISATION DU SAVOIR.

C'est une erreur de croire qu'Henry Ford, paraerggut
une formation scolaire limitée, ne fut pas un honmmséruit.

Etre instruit ne veut pas forcément dire possédemaste
culture. Un homme instruit est celui qui a développs
facultés de telle sorte qu'il peut, sans violerdiests d'autrui,
obtenir ce qu'il veut.

Pendant la premiere guerre mondiale, Henry Ford fut
traité de “pacifiste ignorant” par un journal dei€go qu'il
attaqua en diffamation.
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Lorsque l'affaire passa en jugement, les avocajsutnal
essayerent de prouver qu'il était un esprit incudtiessi, pour le
mettre en difficulté, ils lui posérent de nombresugaestions
sur des sujets variés et inattendus, telles : &fait Benedict
Arnold ?” ou “Combien de soldats les Anglais enveyd-ils
en Amérique pour mater la rébellion de 1776 ?”

C'est alors que Ford répliqua : “Je ne connaidgas
nombre des soldats anglais qui vinrent en corps
expéditionnaire, mais j'ai entendu dire qu'ilseitaplus
nombreux que ceux qui retournerent chez eux.”

Finalement, excédé par ces questions, il lancaartie
adverse :

“Permettez-moi de vous rappeler que j'ai dans nuvadu
une rangée de boutons électriques. Il me suffitpdiger sur
I'un d'eux pour appeler un homme capable de répaindr
n'importe quelle question relative a l'affaire dgnin'occupe
personnellement et a laquelle je consacre touseiffass.
Maintenant, voulez-vous étre assez aimable poupiicgier
pourquoi, dans le seul but de répondre a vos quisstje
devrais avoir la cervelle farcie de culture géreéedbrs que je
suis entouré de collaborateurs qui suppléent & faatine ou
défaillance de ma part ?”

La logique de cette riposte désarconna l'avodat miblic
dans la salle. Tout le monde reconnut que le prdpdsord
était celui d'un homme INSTRUIT.

L'nomme qui sait ou trouver les connaissances itlant
besoin et comment les utiliser selon des plangidfgcelui-la
est un homme instruit.

Grace a son groupe d"“esprit maitre”, Henry Foraitaa
sa disposition les connaissances indispensabledguceide
lui un des hommes les plus riches d’Amérique éliait pas
nécessaire qu'il les rassemblat dans son propreaer

L1}
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Il est facile de se cultiver

Avant de pouvoir transformer votre DESIR en son
équivalent monétaire, il faut d'abord que vous vous
SPECIALISIEZ dans un domaine précis. La
CONNAISSANCE du service, des marchandises ou de la
profession que vous avez l'intention d'offrir, ehange de la
fortune, est indispensable. Dans ce cas, utilisegraupe
d"“esprit maitre”. L'accumulation de grandes quastd'argent
exige une connaissance spécialisée qui ne doit pas
nécessairement étre monopolisée par celui quielésne
fortune.

Le paragraphe qui précede devrait encourager ogiuxeq
possedent pas ces connaissances. Beaucoup deajeestt
toute leur vie un complexe d'infériorité d a lenanque
d'instruction. Or, celui qui est capable d'organetede diriger
un groupe d"“esprit maitre”, réunissant les corszises
nécessaires a lI'accumulation des richesses, estistsuit que
n'importe quel membre de ce groupe.

Si vous souffrez d'un complexe d'infériorité, rdppe
vous que Thomas A. Edison n'alla a I'école que 3mo
pourtant il ne manquait pas d'instruction et ihmeurut pas
dans la miséere ; et que Henry Ford ne fut écolier@ans, ce
gui ne I'empécha pas de réussir parfaitement qlafe
financier.

Les sources de connaissances

Choisissez d'abord une spécialisation et décidee dpie
vous allez en faire. En principe, le but qui vaestta ceeur,
celui vers lequel tendent tous vos efforts, la chégera sans
erreur possible.

Cette question résolue, cherchez les sources tie cet
spécialisation. Voici les plus importantes :

1. Votre instruction et votre propre expérience.
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2. L'instruction et I'expérience des autres membres de
votre groupe desprit maitre”.

3. Les colleges et les universités.
4. Les bibliotheques municipales (livres et revuessdan

lesquels nous pouvons trouver un condensé du savoir

de notre civilisation).

5. Des cours spéciaux (cours du soir et cours par
correspondance).

Lorsque de nouvelles connaissances sont acquit®st i
les ordonner et les utiliser dans un but précisnsdes plans
faciles a suivre. Les connaissances n'ont de vgleaidans
leur utilisation.

Si vous décidez de suivre un enseignement
complémentaire, sachez d'abord dans quel but wsised
I'acquérir et ou vous pourrez le suivre.

Les hommes qui réussissent, et cela dans toutes les
sphéres d'activités, ne cessent jamais d'enriehis |
connaissances spécialisées. Ceux qui échouerddamént
I'erreur de croire que le temps d'apprendre seneravec
I'école. En vérité, I'école ne fait qu'essayer agsrapprendre
comment nous pouvons acquérir des connaissandeguesa

Les spécialistes sont recherchés

A notre époque, la SPECIALISATION est trés
recherchée, comme I'écrivit Robert P. Moore, andiegcteur
du bureau de placement de l'université de Colundaias un
article :

ON DEMANDE DES SPECIALISTES :

Sont surtout recherchés les candidats qui se sont
spécialisés dans une branche, les diplomés ercssien
économiques qui ont fait de la comptabilité etalstatistique,
les ingénieurs, les journalistes, les architedésschimistes
ainsi que les cadres administratifs et autres haviaetion.
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Celui qui s'est montré trés actif a I'universitéi, glentend
avec tout le monde et qui a assumé un travail persdes
études, possede une longueur d'avance sur I'étudian
strictement académique. Il recevra plusieurs offedsn ses
nombreuses qualifications et pourra faire son choix

Le directeur d'une des plus grandes compagnies
industrielles écrivait a M. Moore au sujet des deibes qui
s'offrent aux étudiants nouvellement diplémés : tDenous
intéresse premieérement, c'est de trouver des jenngmurront
faire des progres exceptionnels pour devenir déiesale
premiere force plus tard. C'est pourquoi, a unméion
purement académique, nous préférons lintelligetcme forte
personnalité.”

Proposition d'apprentissage. M. Moore préconisagaet
les vacances d'été, un “apprentissage” dans lesbxyles
magasins, les usines et déclara qu'apres les mndéres
années d'université, un étudiant devrait étre aerdanchoisir
définitivement une carriere et de stopper ses étailes'est
laissé entrainer, sans but précis, dans une farmati
académique non spécialisée.

“Les universités doivent pouvoir faire face aux aeates
des spécialistes de plus en plus nombreux danddsus
domaines”, dit-il, insistant sur le fait que lestitutions qui
dispensent I'enseignement devraient aider davafgage
étudiants a découvrir leur voie.

Pour acquérir une spécialisation, les cours dussuit,
dans les grandes villes, des moyens d'enseignesienét
pratiques. Les cours par correspondance ont unaga#age :
iIs nous atteignent partout et nous pouvons y tllava
tranquillement chez nous a notre rythme.

L'étude et l'autodiscipline

Généralement, ce qui est obtenu sans effort etfszins
est peu apprécié et méme discrédité. Ne seraigsdapraison
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pour laquelle nous ne savons pas profiter plein¢ahetiécole
? L'autodiscipline post-scolaire, qui découle @duvgramme
spécialisé précis, supplée, dans une certaine mesur
I'occasion que nous avons négligée lorsque leegtue
codtaient pas un sou.

Les cours par correspondance sont des entreprises
commerciales parfaitement organisées. La cotisasbisi peu
élevée qu'elles sont forcées d'en exiger le paiemenédiat.
Contraint de s'exécuter, I'étudiant sera moingtent
d'abandonner le cours prématurément. L'école par
correspondance entraine AUX DECISIONS RAPIDES ET
DEFINITIVES ET DONNE L'HABITUDE DE TERMINER
CE QU'ON A COMMENCE.

C'est du moins ce que m'a appris mon expérience
personnelle. Je m'étais inscrit a un cours de gitéliApres 8
ou 10 lecons, je m'en désintéressai, mais I'éaridrua a
m'envoyer les factures, exigeant leur paiemerdédaai,
puisque je devais payer I'ensemble des cours oeige
m'étais engagé), que je ferais tout aussi bieeslsuivre et
d'en avoir pour mon argent. Il me sembla a cetbejép que le
systeme de paiement était trop bien organisé. pie plus
tard qu'il faisait partie de I'enseignement : fodeépayer, je
repris mes études jusqu'a la fin des cours. Jesiavan
souvenir et bénir la méthode car c'est a elle guiig mes
gains de publiciste.

Il n'est jamais trop tard pour apprendre

L'étre humain a une particularité étrange : il narte de
valeur qu'a ce qu'il paie. Les écoles ou les Hitdiques
municipales n'impressionnent personne parce gsi'stiet
gratuites. C'est la raison pour laquelle la pludag gens se
croient obligés d'acquérir un enseignement compiéaire
lorsqu'ils sortent de I'école et commencent a tllava

Les employeurs apprécient davantage leurs empBiyes
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suivent des cours par correspondance, car I'exyérie
démontre que celui qui est capable de consacrepantie de
ses loisirs a I'étude a en lui I'étoffe d'un chef.

Les gens ont une faiblesse a laquelle on ne pmédier.
C'est le manque d'ambition. Les salariés qui thevdipendant
leurs loisirs demeurent rarement a des postestsubes. Ils
grimpent peu a peu, renversant tous les obstaddes'p ce
qu'ils obtiennent I'amitié de ceux qui leur donmeideur
chance.

La méthode des cours par correspondance convient
spécialement aux employés, qui, apres I'école etbigcqueérir
des connaissances spécialisées et ne peuveninsetiperde
perdre du temps en y retournant.

Stuart Austin Wier apprit seul son métier d'ingéniges
travaux publics et resta sur la bréche jusqu'auedajcrise
limitat ses activités et ne lui permit plus de gaga vie.
Apres inventaire de ses possibilités, il décidaliEnger de
métier et choisit le droit. Il retourna a l'univigésy suivit des
cours, obtint sa licence et, rapidement, se fithmene
clientéle.

Pour parer aux remarques de certains ou aux excuses
d'autres qui diront : “Moi, je ne peux pas retouradéécole, j'ai
une famille & nourrir” ou “Moi, je suis trop vieux'ajouterai
gue M. Wier avait plus de 40 ans et était mariédatil
retourna a l'université. De plus, en choisissartawoin les
cours hautement spécialisés des meilleures faaldtésoit, M.
Wier fit en 2 ans le travail que la majorité dasdénts font en
4.

Sachez que CA PAIE D'ACHETER LA
CONNAISSANCE ! La personne qui cesse d'étudier,
simplement parce qu'elle pense qu'elle a termis@ales, est
désespérément condamnée a la médiocrité. Pourchttde
succes, il faut continuer a acquérir des connatesan
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L'histoire d'un comptable ambulant

Prenons un autre exemple. Un vendeur qui traviadlesz
un grossiste se trouva brusquement sans emplontAlges
notions de comptabilité, il suivit n cours pour m@nter ses
connaissances et se mettre au courant des dermiéthedes
et des nouvelles machines. Puis il offrit ses ses/au
grossiste chez qui il avait travaillé, ainsi quigspd'une
centaine de petits commercants, pour la tenue/teslen
retour d'un salaire mensuel fixe.

L'idée était si bonne qu'il fit bientdt obligé diser
comme bureau une petite camionnette de livraisGhéguipa
de machines a calculer modernes. |l posséde atjoiiche
“armada” de ces bureaux ambulants ou de nombrepioggs
travaillent pour lui.

Des connaissances spécialisées et son imaginationtl
permis de monter une affaire florissante, unique@ngenre.
Quelques années apres, il paya un imp6t sur level@ fois
plus élevé que celui du commercant qui l'avait eyl

A l'origine de cette bonne affaire, il y avait udée.

En voici une autre qui peut rapporter davantage.ila
été suggerée par la conduite de ce vendeur quitahgas a
lacher son métier pour repartir a zéro. Lorsqoiigut le plan
gui devait lui permettre d'échapper au chémagpresaiere
réflexion fut : “L'idée me plait, mais comment [xdoiter ?” En
d'autres termes, il avait peur de ne pas savadiserti quand il
les aurait acquises, ses connaissances en contptabil

Ce qui I'amena a résoudre un autre probleme detanf
suivante : avec l'aide d'une jeune femme dactyfgrail
écrivit un ouvrage tres intéressant et facile@sinr les
avantages de son nouveau systeme de comptabiétéfit un
album qui présentait si bien le but de sa nouasileeprise
gu'il recut bientot plus d'offres qu'il ne pouvait contenter.
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La naissance d'une nouvelle profession

Des milliers de personnes souhaiteraient les ss\dtun
spécialiste, capable de préparer un dossier attrgyaur
d'éventuels employeurs ou clients.

La femme qui créa l'idée avait une IMAGINATION vive
Elle créa une nouvelle profession, pour aider ¢heeche
d'emploi des gens qui n'ont a offrir que leurs pesservices.
Encouragée par un succes immédiat, elle s'attaqaktionner
le probleme de son fils dipldmé qui était incapalsese
trouver un emploi. Le plan qu'elle imagina, puis@xa,
mérite d'étre mentionné. Elle fit une monographime
cinguantaine de pages qui résumait I'histoire defitg
insistant sur la qualité de ses études, la richeésses
expériences personnelles et rassemblant en owdrgitiu
d'informations qu'il est inutile de rapporter ici.

Suivait une description minutieuse de I'emploilqu’
sollicitait et de I'activité qu'il y dépenserait préparation de
ce travail demanda plusieurs années. Pendant qes téen
jeune homme, toujours dirigé par sa mere, fréqitdata
bibliothéque municipale en quéte d'une documemntatio la
maniére la plus efficace de faire remunérer sascesy. |l
rendit visite aux concurrents de I'employeur gdiihaitait et
obtint ainsi des renseignements précieux sur iméthodes de
travail.

La monographie achevée, on pouvait y trouver plused
demi-douzaine d'excellentes suggestions a l'udame e
bénéfice de I'employeur éventuel.

Il s'épargna 10 ans d'attente

Pourquoi se donner tant de mal pour trouver une
situation ?

PARCE QUE CE N'EST JAMAIS PERDRE SON
TEMPS QUE DE FAIRE UNE CHOSE A FOND. LE

79

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

TRAVAIL DE SA MERE ET LES PROSPECTIONS
AUXQUELLES IL SE LIVRA AIDERENT CE JEUNE
HOMME A OBTENIR LA SITUATION QU'IL DESIRAIT
ET CE, DES LA PREMIERE ENTREVUE ET AVEC LE
SALAIRE QU'IL AVAIT LUI-MEME FIXE.

De plus, et ceci est tres important, IL N'EUT PAS A
SUIVRE LA FILIERE NORMALE. D'emblée, on le gratifia
D'UNE PLACE ET D'UN TRAITEMENT DE DIRECTEUR.

L'idée de commencer au bas de I'échelle pour s'éfmu
a peu semble au premier abord tout a fait logiQependant,
trop de personnes n'arrivent jamais a s'élever dsag pour se
faire remarquer et avoir I'opportunité de tenter lghance.
Cela les décourage et tue en elles toute ambFRioalement,
elles acceptent leur sort et font de leur travad toutine
journaliére si puissante qu'elles ne peuvent parsaffranchir.

Voila pourquoi il vaut mieux débuter en ayant déja
guelgues longueurs d'avance. On prend ainsi L'HABIE de
regarder autour de soi, d'observer comment fordaué®s pour
obtenir de I'avancement, de guetter L'OCCASIONeetiad
saisir sans hésitation.

Notre monde est fait pour les vainqueurs

Dan Halpin est un magnifique exemple de ce qusgles
de démontrer. Etudiant & l'université, il étaititaipe de la
célebre équipe de football Notre-Dame, champiorai®nale
en 1930 sous la direction du regretté Knute Rocke.

Peut-&tre qu'il fut inspiré par le grand entrairekir
football, de toujours viser haut et de NE PAS CONIBRE
LA DEFAITE PROVISOIRE AVEC L'ECHEC, comme
Andrew Carnegie, le grand leader de l'industrie¢ jmgpirait
ses jeunes lieutenants d'affaires de toujours<se dies
objectifs élevés.

En tout cas, Halpin termina ses études au momelat ou
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crise réduisait tout le monde au chémage. Aussgsagvoir
taté de la Bourse et du cinéma, il sauta sur lanjgre situation
qui lui parut d'avenir : vendre des appareils élgaes pour
sourds. Il était payé a la commission.

N'IMPORTE QUI POUVAIT COMMENCER PAR CE
GENRE DE TRAVAIL, ET HALPIN LE SAVAIT, mais il
savait aussi que cela suffisait pour lui créer apgortunité.

Il travailla 2 ans sans plaisir. Il n'aurait proleabent
jamais eu d'avancement s'il n‘avait voulu vainore s
insatisfaction. Pour ce faire, il visa le postessistant directeur
des ventes et I'obtint. Bien placé pour saisiicbson de
s'élever davantage, il réalisa un tel chiffre detes qu'il ne
passa pas inapercu. A. M. Andrews, président desesbn
d'administration de la Dictograph Products Company]ut
connaitre ce champion d'une firme concurrenteiséué de
leur entrevue, Halpin devenait directeur commercieiz
Dictograph Products.

Pour le mettre a I'épreuve, Andrews partit pourltaide,
pendant 3 mois, le laissant se débrouiller danscesgelles
fonctions.

Les mots de Knute Rocke : “Le monde a besoin de
vainqueurs et n'a pas le temps pour les vaindaspiraient,
Halpin se donna tellement a son travail qu'il fut\éce-
président de la compagnie, situation a laquelleibmap
d'hommes seraient fiers de prétendre apres 10ealoyalux
services. Halpin, lui, I'eut en 6 mois.

Je voudrais surtout souligner le fait qu'atteintke postes
tres élevés ou rester au bas de I'échelle dépefd DE
CIRCONSTANCES QUE NOUS POUVONS CONTROLER
SI NOUS LE DESIRONS et que le succes et I'échettsos
2, pour une tres large part, les résultats de L'HABDE !

Je suis persuadé que I'étroite association de RdpirH
avec la meilleure équipe de football que I'Amérigiast
jamais connue a implanté dans son cerveau ce D&SHe
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surpasser qui rendit I'équipe de Notre-Dame céléans le
monde entier. La foule adule le héros, elle aimbiele
VAINQUEUR.

Vous pouvez vendre vos idées

Le guide “Plan Personnel de Vente de Services cgtie
femme écrivit a l'intention de son fils eut tantsdeces que de
tous les coins du pays on lui en commanda, sucewx qui
désiraient améliorer leur situation.

Cela laisserait-il supposer que sa méthode avait ipat
de favoriser les employés aux dépens de leurs geyle ?
Non, bien sdr, car ces derniers sont préts a mawentage
leurs employés en retour d'une rentabilité acdelle.servait
donc les intéréts des 2 parties, c'est pourquoéthode fut
aussi populaire que la précédente, destinée aqraux
cherchaient un emploi.

La réussite de cette personne était due entieresneamt
bonne idée. Or, derriere toutes les bonnes idéeschent des
connaissances spécialisées. Celles-ci sont facéesjuérir, les
écoles qui les dispensent étant multiples. Maibteses
idées, elles, ne courent pas les rues. Aussi, galen a a
vendre, est-il assuré de faire fortune.

Il n'y a pas de prix fixe pour les bonnes idéesj gbus
avez assez D'IMAGINATION, la lecture de ce chapjteeit
vous aider a en trouver.

Rappelez-vous que L'IDEE est la chose principade. L
spécialisation, vous pouvez la trouver autour desyvo
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CHAPITRE 6
Cinquiéme étape vers la richesse :
L'IMAGINATION, L'ATELIER DE L'ESPRIT

L'imagination est véritablement 'atelier ou s'@letmt
tous les plans de I'hnomme. Le DESIR est formé pséul
alimenté par les facultés imaginatives de l'esprit.

On dit que I'homme peut créer tout ce qu'il pewtgmer.

Ainsi, depuis quelques années, il a découvert &ris&a
plus de forces naturelles que pendant toute lingsti®
I'humanité. Il a conquis le ciel. Il a mesuré latdnce qui nous
sépare du soleil, déterminé ses composantes. diggoglus
vite que le son. Il a découvert son IMAGINATION ktin d'en
exploiter toutes les ressources, il s'en sert endgerfacon
élémentaire.

L'imagination synthétique et l'imagination creatric e
Je définirai ainsi les 2 formes de notre imagimatio

— L'IMAGINATION SYNTHETIQUE. Elle nous
permet de maquiller en de nouvelles combinaisasiéx
concepts, les vieilles idées et les vieux plane. i crée rien.
Elle s'appuie sur I'expérience, l'instruction @bservation.
C'est a elle que fait appel I'inventeur. Quand méigparvient
pas a résoudre son probleme, il est obligé de recpgon
génie créateur.

— L'IMAGINATION CREATRICE. Gréace a elle,
I'esprit de I'homme ne connait pas de limites. Noudevons
nos “inspirations”, nos idées neuves et c'estpar s
intermédiaire que nous communiquons avec |'Intetiape
Infinie. Nous décrirons dans les pages suivantesmoent
travaille I'imagination créatrice. Elle fonctionSEULEMENT
lorsque le conscient travaille trés rapidement.gxample,
lorsqu'il est stimulé par I'émotion d'un DESIR ARWE

Plus cette faculté est utilisée, plus elle reste.vi
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Les grands hommes de l'industrie, des affairetg de
finance et des arts sont devenus céleébres paiiteaqnt' mis a
contribution leur imagination créatrice.

Les 2 formes d'imagination se développent a l'usage
comme n'importe quel muscle se développe soustl@fine
gymnastique appropriée.

Le désir n'est qu'une pensée. Il est nébuleuxheirere,
abstrait et sans valeur jusqu'a ce qu'il soit foang en son
équivalent physique. Bien que l'imagination syntheét soit
celle que I'on utilise le plus couramment dansolaccétisation
du désir, il ne faut pas oublier que trés souvest |
circonstances et la situation exigent que I'oreseesde
I'imagination créatrice.

Stimulez votre imagination

Dans l'inaction, I'imagination s'appauvrit. Endaéstint
travailler, on la rend plus vive et on la dévelappke ne meurt
jamais, mais peut rester en veilleuse chez celuigg'en sert
pas.

En premier, occupons-nous de l'imagination synjuéti
et de son développement puisque c'est elle queutdiserez
le plus souvent en concrétisant votre désir enrdr@ette
transformation requiert un ou plusieurs plans quvehnt étre
élaborés a l'aide de cette imagination.

Lisez tout le livre, puis revenez a ce chapitre et
commencez immédiatement a faire travailler votragmation
afin gu'elle vous batisse un ou plusieurs plans qui
transformeront votre DESIR en ARGENT.

Dans presque tous les chapitres, vous reléverez des
instructions qui vous permettront de concevoirglass.
Suivez celles qui conviennent le mieux a vos beseinsi ce
n'‘est déja fait, résumez votre plan par écrit. Avsus
donnerez une forme concréte a votre DESIR intaagibl
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Relisez la phrase précédente a haute voix, trésnemt
et souvenez-vous qu'en exprimant par écrit votr8IRE/ous
avez fait le premier pas vers la fortune.

La nature nous livre le secret de la fortune

Notre monde actuel et les étres qui le peuplerttison
résultat d'une lente évolution au cours de laguidkeparticules
microscopiques de matiere se sont groupées daoisita
parfait.

En outre, et ceci est d'une importance primorddée
terre, les cellules qui composent notre corps atjch atome
de matiere ne furent au début qu'une FORME INTANGIB
D'ENERGIE.

Le DESIR est un élan de la pensée. Les élanspnisée
sont des formes d'énergie. Déja avec votre DESIRS v
commencez a accumuler de l'argent, vous utilises &
méme processus que la nature a utilisé en créagtielforme
matérielle de l'univers.

Vous pouvez amasser une fortune a l'aide de lois
immuables. Mais il faut d'abord apprendre & les GBNRE
et a les UTILISER. Par la répétition et la desaiptle
certains principes, l'auteur espere vous révélsedeet des
grandes fortunes. Aussi étrange et paradoxal daeoisse
paraitre, ce “secret” n'en est pas un : les millene merveilles
de la nature l'affichent, sur les étoiles, les etag, les éléments
gui nous entourent, chaque brin d'herbe et toutadale vie
perceptible.

Les paragraphes suivants vous expliqueront I'inzdigin.
Méme si vous n'en saisissez pas tout de suitetiessne
cessez cependant pas de vous en imprégner endeshwnte au
moins 3 fois. Alors, parvenu a ce point de votreléf vous ne
voudrez plus arréter.
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L'idée est le point de départ de toute fortune

A la source de toute fortune, il y a une idée. Glas
produit de lI'imagination. Dans l'espoir qu'a vdtier vous en
tirerez profit, voici quelques idées qui furentaigine
d'immenses fortunes.

Il'y a quelques années, un vieux médecin de cangpsgn
rendit a la ville. Il attacha son cheval devardregstore et y
entra par la porte de derriére, silencieusemenbii basse, il
parla ensuite au jeune employé.

Pendant plus d'une heure, ils discutérent deréere
comptoir, puis le docteur sortit, se dirigea vergarriole, en
retira une grande bouilloire démodée, un long nmewrade bois
destiné a en remuer le contenu et remit tout cééargploye
qui examina la bouilloire, la renifla, tira de sacpe intérieure
un rouleau de billets de banque, soit toutes sasofgies, et le
tendit au vieil homme. Il y avait 500 dollars. Lédecin lui
remit aussi une petite feuille de papier sur laguatait inscrite
une formule secrete. Ni I'un ni I'autre ne pouvagandouter
gue des fortunes fabuleuses allassent sortir de veille
bouilloire.

Le médecin était enchanté de sa vente. L'emplcgéagr
un gros risque en décidant de jouer ainsi toutegsenomies.
Jamais il n‘aurait pu supposer que son investisselme
vaudrait des ruissellements d'or et que la boudlse
transformerait en une super lampe d'Aladin ! Celgqyeune
homme cherchait avant tout, c'était une idée. Lallbae, le
morceau de bois et le message secret qui n'étaient
gu'accessoires. Ce ne fut que plus tard, quandueeau
propriétaire eut I'idée d'ajouter un nouvel ingeédi que
I'ensemble prit toute sa valeur.

Essayez de découvrir quel est cet ingrédient qui fi
deborder I'or de la bouilloire et voyons enseméetefortunes
immenses que cette idée engendra.

Métamorphosée, la vieille bouilloire est actuelletrigine
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des plus grandes consommatrices de sucre, founh@isesi a
des milliers d'hommes et de femmes du travail ¢aoslture
de la canne a sucre, les raffineries et le maralsudre.

Elle remplit annuellement des millions de boutsille
procurant ainsi du travail aux verriers.

Elle utilise dans le monde entier une armée d'eyéglode
secrétaires, de rédacteurs et de publicistesaBiau
renommée et fortune aux artistes qui ont crééfiebes.

Elle a transformé une petite ville du sud en uraade
cité ou toutes les affaires sont reliées a ellepgiratiquement
tous les habitants en vivent. L'influence de celiée s'étend
maintenant a tous les pays du monde qu'elle ne cissrichir.

L'or qui provient de cette bouilloire a construifieancé
I'une des facultés les plus importantes du sudestnlliers de
jeunes gens recoivent I'enseignement qui les peémasucces.

Si cet or pouvait parler, il conterait des histsire
passionnantes dans toutes les langues.

Qui que vous soyez, ou que Vous viviez, quoi quesvo
fassiez, souvenez-vous dorénavant, chaque foisause
verrez le mot “Coca-cola”, que ce vaste et richpiegnest né
d'une seule idée et que le mystérieux ingrédieat'gmployé,
Asa Candler, ajouta a la formule secrete était
L'IMAGINATION.

Arrétez votre lecture et réfléchissez-y un instant.

Rappelez-vous ceci : les étapes vers la richessdeaie
dans ce livre déterminérent le succées du Coca-8ala.
popularité s'affirme dans les villages et les siliei monde
entier. Or, sachez que n'importe laquelle de véssdsi elle
est valable et percutante, peut vous rendre Jfasriche que
le producteur de cette boisson mondialement rdfissante.

Une semaine pour toucher 1 million de dollars
L'histoire qui suit m'a été racontée par ce chetqua
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Frank W. Gunsaulus, aujourd’'hui décédée, qui débuta
Chicago dans sa carriere de prédicateur. Profeaseur
I'université, il se rendit compte des nombreusesgras de
notre systeme d'enseignement, lacunes qu'il pecmaibler en
devenant recteur d'une faculte.

Il décida que la meilleure facon d'atteindre sonébait de
créer une université ou il ne serait pas génégsamiethodes
traditionnelles.

Pour mener a bien son projet, il lui fallait 1 noifi de
dollars, mais ou les trouver ?

Cette guestion hantait I'esprit du jeune prédicageune
pouvait y répondre.

Il s'endormait et se réveillait avec elle. Ellesigvait
partout ou il allait. Il la tourna et la retournand sa téte jusqu'a
ce gu'elle devint une obsession dévorante.

Philosophe en méme temps que prédicateur, le Dr
Gunsaulus savait qu'UN BUT BIEN DEFINI est le paiet
départ de toute chose, mais il ne voyait pas dudcmmment il
pourrait se procurer 1 million de dollars.

L'issue la plus classique aurait été I'abandcawidit pu
dire : “Mon idée est bonne, mais je ne peux riefa@e, car
jamais je ne trouverai le million qu'il me faut.”’eSt ainsi
gu'auraient agi la plupart des gens. Ce qu'iltdteequ'il fit
sont 2 choses si importantes que je lui laissdagesapporter :

Un samedi apres-midi, j'étais assis dans ma chambre
réfléchissant une fois de plus au moyen d'obté&rigent dont
j'avais besoin. J'y réfléchissais depuis 2 anss jnagu'ici c'est
tout ce que j'avais pu faire.

Je décidai d'avoir ce million avant une semaine.
Comment ? Je ne le savais pas. L'important étaibit’ pris
cette décision et fixé un délai ; et dés que jeslfit, je fus
envahi par un nouveau et délicieux sentiment déiance.

Quelque chose en moi semblait me dire : “Pourglas-n
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tu pas pris cette décision plus tét ? L'argent &ail
t'attendait.”

Les événements se précipiterent. J'avertis legdaxrque
je précherais le lendemain matin sur le theme stiiv&Ce que
je ferais si j'avais 1 million de dollars.”

Je me mis immédiatement a travailler mon sermois ma
je dois vous avouer que la tache fut facile ca2 ans j'avais
eu largement le temps de m'y préparer.

Bien avant minuit, je me couchai et m'endormis fieon
en l'avenir car je me voyais déja en possessianiliion.

Le lendemain matin, je me levai tét, relus mon serm
puis m'agenouillai et demandai a Dieu d'étre entgrzot
guelgu'un qui serait en mesure de me donner cehtirg

Tandis que je priais, je sentis a nouveau la cooéa
m'envahir. Dans mon euphorie, je partis en oubhagd notes
et ne m'en rendis compte qu'en chaire au momenenoém
j'allais commencer a parler.

Finalement, ce fut beaucoup mieux ainsi ; mon
subconscient me tint lieu d'aide-mémoire. Je fetegmyeux et
parlai de tout mon cceur et de toute mon ame. Je poovoir
dire que je m'adressai autant a Dieu qu'a mon @icelit

J'exposai ce que je ferai d'1 million de dollaesdécrivis
le plan que j'avais imaginé pour organiser un grdre
d'enseignement ou les jeunes développeraientasléefir sens
pratique et leur esprit.

Ayant terminé, je m'assis et vis alors un homme, au
troisieme rang, se lever lentement et se diriges lsechaire. I
gravit les escaliers, me tendit la main et me tvon
révérend, j'ai aimé votre sermon, je crois en \&ilen votre
idée. Pour vous le prouver, si vous venez dematimranon
bureau, je vous donnerai ce million. Je m'appdiiédip D.
Armour.”

Le jeune Gunsaulus se rendit au bureau de M. Armabur
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recut lI'argent avec lequel il fonda I'Institut Aranale
Technologie, connu actuellement sous le nom dtutdtiinois
de Technologie.

DANS LES 36 HEURES QUI SUIVIRENT SA
DECISION ARRETEE, IL ETAIT EN POSSESSION DE CET
ARGENT. Ceci est trés important.

Penser vaguement a 1 million et espérer mollem&onq
I'obtiendra un jour n'a rien d'original, d'autreditent avant et
apres F. W. Gunsaulus. Ce qui sort de l'ordinalest la
décision arrétée qu'il prit, ce fameux samedi,afason argent
avant 8 jours.

Le principe qui permit au Dr Gunsaulus d'acquénr s
million est toujours valable et il est a votre gertLa loi
universelle est toujours aussi efficace qu'a I'éeaap le jeune
prédicateur l'utilisa avec tant de bonheur.

Ayez une intention precise et des plans précis

Asa Candler et le Dr Frank Gunsaulus avaient qeelqu
chose en commun : ils savaient que LES IDEES PEUVEN
SE TRANSFORMER EN ARGENT GRACE AU POUVOIR
QUI DECOULE D'UN BUT ET DE PLANS PRECIS.

Si vous étes de ceux qui croient que seuls unadhaur et
une honnéteté fonciére menent a la richesse, dgéowous, il
n'‘en est rien ! La grosse fortune ne vient jamaiguement a
la suite d'un dur labeur. Elle vient en réponsesadémandes
précises, basées sur l'application de lois et momipance ou
par hasard.

Tous les vendeurs passés maitres dans leur pafessi
savent qu'une idée peut se vendre la ou les matidesmne le
peuvent pas. Les mauvais vendeurs l'ignorent, p&squoi ils
resteront mauvais vendeurs !

Un éditeur de livres bon marché fit une découverte
valable pour I'ensemble de la corporation. Il s@litecompte
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gue beaucoup de gens achétent un livre pour seretinon
pour son contenu. En changeant uniguement ledtiirelivre
gui ne se vendait pas, il en écoula plus d'1 millio
d'exemplaires.

Aussi simple que cela puisse paraitre, voila umaeo
idée ! Une idée jaillie de limagination.

Pour les idées, il n‘existe pas de prix standagccrateur
d'idées fait son prix et s'il sait s'y prendreyagnera beaucoup
d'argent.

L'histoire de presque toutes les grosses fortunes a
commencé le jour ou un créateur d'idées et un werdlielées
se sont rencontrés et ont travaillé de concernéipe
s'entourait d'hommes chargés d'accomplir ce qéidhappait,
d'hommes qui forgeaient des idées, les réalisaéehgfaudant
ainsi sa fortune et celle de ses collaborateurs.

Il est plus sUr de ne pas dépendre de la chance

Des millions de gens attendent toute leur vie wufxde
chance”, une occasion. Or il est plus sOr de nelppendre de
la chance. C'est a elle que je dois I'événemeapitieimportant
de ma vie, ma rencontre avec Andrew Carnegie, iinais
fallut 25 ans d'efforts précis pour faire de cetr@ament un
atout.

Un simple désir aurait-il résisté a 25 ans de démepde
découragement, de défaites temporaires, de critigua
I'impression constante de “perdre mon temps” ?

Mon désir de constituer une philosophie du suctaisun
désir ardent, une obsession. Cette idée étaiing peie en moi
gue je la cajolai, la bercai et la flattai pouredje’ demeure en
vie.

Peu a peu, elle devint un géant puissant qui nwacane
berca et me mena par le bout du nez. Les idéesaswit Vous
les faites vivre, agir, vous les guidez jusqu'@celles
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deviennent puissantes et balaient toute opposition.

Les idées sont des forces intangibles, mais etieplas
de pouvoir que le cerveau qui leur donna naissdtits ont le
pouvoir de lui survivre.
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CHAPITRE 7
Sixieme étape vers la richesse :

L'ELABORATION DES PLANS, LA
CRISTALLISATION DU DESIR EN ACTION

Tout ce que I'on crée ou que I'on acquiert commegare
le DESIR. Dans l'atelier de 'IMAGINATION ou des RINS
sont créés et organisés, le désir entame son vpglage
I'abstrait au concret.

L'élaboration d’'un ou de plusieurs plans DEFINIS et
pratiques pour réaliser cette transformation estpirase trés
importante.

Vous allez maintenant apprendre a élaborer des plan
pratiques :

A. Réunissez toutes les personnes qui seront redeeEsa
la création et au développement de votre ou delars pour
I'accumulation de I'argent — en utilisant le pripei“d’esprit
maitre”. (La conformité a cette consigne est abaeht
essentielle. Ne la négligez pas.)

B. Avant de constituer votre alliance “d’esprit tna,
décidez des avantages et des bénéfices que vouspoffrir
aux differents membres de votre groupe en échamdreud
coopération. Personne ne travaillera indéfinimansaune
certaine forme de compensation. Aucune persongdigante
ne demandera ni n'attendra a ce que d’autres ti@vigpour
elle sans compensation adéquate, méme si ce Agst p
forcément sous forme d’argent.

C. Organisez des réunions avec les membres de votre
groupe “d’esprit maitre”, au moins 2 fois par sematt plus
souvent si possible, jusqu’a ce que vous ayez ipariant
perfectionné le ou les plans nécessaires pourdiraatation de
I'argent.

D. Soyez en PARFAITE HARMONIE avec chaque
membre de votre groupe “d’esprit maitre”. Si volappliquez
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pas cette instruction a la lettre, vous irez awadéd’un échec.
Le principe “d’esprit maitre” ne pourra pas reussim'’y a
pas 'THARMONIE PARFAITE.

N’oubliez pas que:

— Drabord, vous étes engagé dans une entreprised’u
importance majeure pour vous. Pour étre sOr desir¢ils/ous
faut des plans parfaits.

— En second lieu, vous devez avoir un atout :
I'expérience, I'éducation, les talents et I'imagdina des
autres. C’est ce gqu’ont fait tous ceux qui ont awglké une
grande fortune.

Aucun étre humain n’a assez d’expérience, d’édoicati
de talents personnels et de connaissances poaifdaiune
sans l'aide des autres. Chaque plan que vous axquter
accumuler la richesse, devrait étre a la fois votéation et
celle de chaque membre de votre groupe “d’espfitraia

Vous pouvez lancer vos propres plans, entierement o
partiellement mais ASSUREZ-VOUS QUE CES PLANS
SONT VERIFIES ET APPROUVES PAR LES MEMBRES
DE VOTRE ALLIANCE “d’ESPRIT MAITRE”.

Persévérez jusqu’a réussir

Si le premier plan que vous adoptez échoue, reraplkec
par un nouveau plan. Si celui-ci ne réussit pasixie
remplacez-le encore par un nouveau et ainsi de gistiu’'a ce
gue vous trouviez celui qui FONCTIONNE. C’est exaaént
la que la majorité des gens se découragent et Esemd
I'échec, a cause de leur manque de PERSEVERANCE.

L’homme le plus intelligent échouera dans son
accumulation de I'argent et dans toutes ses emgeps’il n'a
pas de plans pratiques et réalisables. N'oubliszspaos plans
échouent que la défaite temporaire n’est pas uecech
permanent. Elle peut seulement signifier que vaagpbnt été
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mal congus. Etablissez d’autres plans. Recommencéz
depuis le début.

La défaite temporaire mene au succes

Thomas A. Edison a “échoué” 10 000 fois avant citil
perfectionné 'ampoule électrique. C’est a direilgurencontré
la défaite temporaire 10 000 fois, avant que skestefaient été
couronnés de succes.

Un plan cohérent

La défaite temporaire veut seulement dire qu’iloestain
gu’il y a quelque chose qui ne va pas bien daneywan. Des
millions d’hommes passent leur vie dans la miséta e
pauvreté parce gu’ils n'ont pas un plan solide gmuvoir
faire fortune.

Henry Ford a amassé une fortune, non pas en rdeson
son esprit supérieur, mais parce qu’il a adopsdiei un
PLAN cohérent. 1000 hommes pourraient étre observés
chacun avec une meilleure éducation que Ford, aaturt
chacun d’entre eux vit dans la pauvreté parce qa’ibossede
pas le BON plan pour amasser de l'argent.

Votre exploit ne peut étre plus grand que ne sont
cohérents vos PLANS. Ceci peut apparaitre comme une
affirmation sans fondement, mais c’est vrai. Sanmslll a
perdu sa fortune de plus de 100 millions de dallaasfortune
d’'Insull a été établie sur des plans qui étaiehécents.

La baisse d’activité a obligé M. Insull a CHANGEES
PLANS, et le CHANGEMENT a causé la “défaite tempa'a
parce que ses nouveaux plans n’étaient pas COHEREMT
Insull est maintenant un vieil homme. Il peut, panséquent,
accepter I"”” échec” au lieu de la “défaite tempogai Mais Si
son expérience a abouti a I'échec, c’est parce opEnquait de
la flamme de la PERSEVERANCE pour reconstruirepass.
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La défaite temporaire

Personne n’est jamais battu, jusqu’a ce qu'il
ABANDONNE - au fond de son esprit —. Ce fait se&pété
plusieurs fois, parce qu'il est si facile d’abandenau premier
signe de la défaite.

James J. Hill a connu la défaite temporaire la pFsm
fois qu’il a essayé de réunir le capital nécessaiee
construction d’un chemin de fer, de I'est a I'oy@sais en
établissant de nouveaux plans il a transformé faiteéen
victoire.

Henry Ford a connu la défaite temporaire, non seeid
au début de sa carriére dans I'industrie autompivibgs apres
gu’il a atteint le sommet. Il a créé de nouveawanp| et a gravi
les sommets de la victoire financiere.

Les hommes qui ont accumulé de grandes fortunes, no
ne connaissons souvent que leurs triomphes etigoosOns
les défaites temporaires qu’ils ont di surmontanade
reussir.

PERSONNE NE PEUT ESPERER AMASSER UNE
FORTUNE SANS RENCONTRER LA “DEFAITE
TEMPORAIRE”.

Quand la défaite surgit, acceptez-la comme le sguna
vos plans ne sont pas cohérents, reconstruisqdanes et
reprenez la voile une fois de plus vers vos aspirat Si vous
abandonnez avant d’avoir atteint votre but, voas @n
“lacheur”.

UN LACHEUR NE GAGNE JAMAIS ET UN
GAGNEUR NE LACHE JAMAIS.

Notez bien cette phrase, écrivez-la en lettres soajes
sur une feuille de papier, et placez-la ou vouselaez chaque
soir avant d'aller vous coucher et chaque matimagaller au
travail.
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Quand vous commencerez a sélectionner les meméres d
votre groupe “d’esprit maitre”, essayez de chaisirx qui ne
prennent pas la défaite au sérieux.

Certains croient bétement que seul TARGENT appelle
I'argent. C'est faux ! L’argent s’obtient par I'etmediaire de
CE DESIR changé en son équivalent monétaire.

L’argent, en lui-méme, n’est que de la matieretedf ne
se deplace pas, ne pense pas et ne parle pas| featend”
I'appel de I’'homme qui LE DESIRE !

La Planification de la vente de services

La suite de ce livre est consacrée a une desarigts
moyens et des méthodes de commercialisation deisser
personnels. Les informations données ici seromalaide
pratique pour toute personne ayant une forme decssr
personnels a vendre, mais elle sera d’'un profgtimable a
ceux qui aspirent au leadership dans les métiéils qat
choisis.

Il est indispensable de dresser des plans intattgeour
le succes dans toute entreprise fondée pour anadesser
richesses.

Ceux qui doivent commencer leur accumulation de
richesses par la vente de services personnelsairanivici des
directives détaillées.

Il est tres encourageant de savoir que touteséaglgs
fortunes ont pratiguement débuté sous forme demération
pour des services personnels ou de vente d’|IDEES. &t-il
d’autre que les idées et les services personngéts) geut tous
avoir et échanger contre des richesses ?

Il'y a 2 catégories de personnes dans le mondax Q&
dirigent qui sont des leaders, et ceux qui sormgékrqui sont
des suiveurs. Décidez dés le départ a laquellesli@ ¢
catégories vous désirez appartenir.
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La différence dans la récompense est vaste. Ceil@g]
dirigé ne peut pas espérer obtenir autant que geluirige,
bien que certains fassent I'erreur de le croire.

Les suiveurs intelligents

Il N’y a aucune honte a étre un suiveur, mais ogagne
rien a y rester. La plupart des grands chefs aminocencé en
gualité de suiveurs. lls sont devenus de grands glaece
qu'ils étaient des suiveurs INTELLIGENTS. A peu
d’exceptions, I'homme qui est incapable de suivre
intelligemment son chef ne sera jamais un bon d¢hlebmme
qui suit son chef le plus efficacement possibledédstibitude
I’'hnomme qui évolue le plus rapidement. Un suivettelligent
a plusieurs avantages, parmi eux 'OPPORTUNITE
D’ACQUERIR LE SAVOIR de SON CHEF.

Les éléments principaux du leadership
Ce qui suit sont des facteurs importants du lehders

1. COURAGE INFAILLIBLE basé sur la connaissance de
soi-méme et de son action. Personne ne tient &esuiivchef
gui manque de courage et de confiance en lui. @ns ak sera
tres éphémere.

2. CONTROLE DE SOI. Celui qui n’est pas capableele
contrdéler ne pourra jamais contréler les autressargg-froid
est un stimulant puissant pour les autres, etnsmration pour
les plus intelligents d’entre eux.

3. UN SENS REEL DE LA JUSTICE. Sans un sens réel
de I'honnéteté et de la justice, aucun chef ne pentmander
et garder le respect des autres.

4. FERMETE DANS LES DECISIONS. Celui qui hésite
a prendre une décision montre qu'il n’est pas &lud Il ne
pourra jamais diriger les autres avec succes.
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5. PRECISION DES PLANS. Le bon chef doit planifier
son travalil et travailler son plan. Un chef quirsaa
I'aveuglette, sans plan concret et défini, est canmaple a un
bateau sans gouvernail. Tot ou tard, il s'’échouera.

6. L'HABITUDE D’EN FAIRE PLUS QUE LES
AUTRES. Un bon chef désire toujours en faire plusl g’en
exige a ses subordonnés.

7. UNE PERSONNALITE AGREABLE. Aucune
personne négligée et négligente ne peut deverbparchetf.
Le vrai leadership attire le respect. Les subordeme
respecteront pas un chef dont la personnalité past
agréable.

8. SYMPATHIE ET COMPREHENSION. Un bon chef
doit attirer la sympathie de ses subordonnés.it] de plus,
essayer de les comprendre ainsi que leurs problemes

9. MAITRISE DES DETAILS. Un bon chef ne devra
négliger aucun des détails.

10. VOLONTE D’ASSUMER LA PLEINE
RESPONSABILITE. Un chef est responsable des erretaes
manquements de ses subordonnés. Si l'un d’entre@urnet
une erreur et se montre incompétent, c’est aulaheiéme de
reconnaitre son propre échec.

11. COOPERATION. Un bon chef doit comprendre et
appliquer le principe de I'effort commun et induaet état
d’esprit a ses subordonnés.

Le leadership implique le POUVOIR, et le pouvoir
implique la COOPERATION.

Le leadership par consentement et celui par la forc e

Il'y a 2 formes de leadership. La premiere, etodela
plus efficace, est LE LEADERSHIP PAR CONSENTEMENT
et la sympathie des partisans. La seconde est LE
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LEADERSHIP PAR LA FORCE, sans consentement ni
sympathie des partisans.

L’histoire a prouvé que la conduite par la Forcepaet
pas durer. La chute et la disparition des “dicteteat des rois
signifient que les gens ne suivront pas indéfinimempouvoir
pris par la force.

Le monde vient d’entrer dans une nouvelle ere gpoe
entre les chefs et les suiveurs. Il réclame tréisechent de
nouveaux chefs et un nouveau type de leadershipldan
affaires et I'industrie. Ceux qui appartiennena &ikeille école
du leadership par la force doivent acquérir unepretmension
du nouveau type de leadership (coopération) ourélitgués a
la troupe des suiveurs. Il N’y a aucune autre iPEUE eux.

Le rapport de 'employeur et de I'employé ou dufadte
du partisan, a I'avenir, sera un rapport de codjméranutuelle
basé sur un partage équitable des bénéfices. Anligves
relations entre 'employeur et 'employé serontgpdomme un
partenariat que ce qu’elles ont été dans le passé.

Napoléon, le Kaiser Wilhelm d’Allemagne, le Tzar de
Russie, et le roi d’Espagne étaient des exemplés cenduite
par la contrainte. Cette conduite est dépassée.

On pourrait sans trop de difficulté, prendre exengulr
ces anciens prototypes de leaders dans le domesnaffaires,
des finances et des syndicats de 'Amérique quétnt
détronés ou congédiés. Le leadership par consentates
suiveurs est le seul qui peut durer !

Les hommes peuvent suivre le leadership sous la
contrainte temporairement mais ils ne le ferontysasnent de
bon ceeur.

Le nouveau type de LEADERSHIP inclura les 11 facteu
du leadership décrits dans ce livre, ainsi quetteaifacteurs.
L’homme qui en fait la base de son leadership teocade
nombreuses opportunités de diriger dans n’impartg g
secteur.
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La crise a été prolongée, en grande partie, paredeq
monde a manqué de bons chefs. A la fin de la desggmande
en chefs qui soient compétents pour appliquerdeselles
méthodes de leadership a été bien plus importargd offre.

Une partie des anciens type de dirigeants se r@eyet
s’adaptera au nouveau type de leadership, mai® aghaniere
générale, le monde devra rechercher un nouveaulenpder
son leadership. Cette nécessité peut étre votre
OPPORTUNITE!

Les 10 causes principales de I'échec dans le
leadership

Voyons maintenant les principaux défauts des |eagier
échouent, car savoir CE QU’IL NE FAUT PAS FAIRE tsit
aussi essentiel que de savoir ce qu’il faut faire.

1. NEGLIGENCE DES DETAILS. Un chef efficace doit
avoir la capacité d’organiser et de maitriser daits. Un
véritable leader n’est jamais “trop occupé” pourgauelque
chose qui peut étre exigée de lui en sa qualitéatier.

Quand un homme, qu’il soit un leader ou un
“subordonné”, admet qu'il est “trop occup€” pouanbher ses
plans ou pour accorder de I'attention a une urgehadmet
son inefficacité. Le bon leader doit étre le maiteaous les
détails liés a sa position. Cela implique, nateraknt, qu’il
doit acquérir I'habitude de déléguer des détadesa
collaborateurs efficaces.

2. RETICENCE A RENDRE UN SERVICE HUMBLE.
Les vrais grands leaders sont disposés, quandtdasans le
demandent, a exécuter n’importe quelle sorte dailrgu’ils
pourraient demander a d’autres. “Le plus grand paus sera
le serviteur” est une vérité gue tous les leadensp&tents
observent et respectent.
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3. VOULOIR UN SALAIRE POUR CE QU’ILS
“SAVENT” ET NON POUR CE QU’ILS FONT AVEC CE
QU’ILS SAVENT. Le monde ne paye pas des hommes peur
gu’ils “savent” mais pour ce qu’ils FONT ou fontraaux
autres.

4. PEUR DE LA CONCURRENCE DES
SUBORDONNES. Le leader qui craint qu’'un de ses
subordonnés puisse prendre sa place est pratiqtisirete
Voir cette crainte se justifier tét ou tard. Un beader forme
des “apprentis” capables de le seconder efficacerselon son
désir, sur n'importe quel détail de sa position.

C’est seulement de cette facon gu’il peut rempleca
succes les nombreux devoirs de sa charge. C’estéariié
éternelle que les hommes recoivent un plus graadesgour
leur CAPACITE A OBTENIR DES AUTRES QU'ILS
EXECUTENT, qu'ils ne pourraient probablement eniapar
leurs propres efforts. Un leader efficace peutcg@sa
connaissance de son travail et le magnétisme de sa
personnalité, considérablement augmenter I'effiéade ses
subordonnés et les pousser a travailler davantagesax
gu’ils ne le feraient sans son aide.

5. MANQUE D’IMAGINATION. Sans imagination, le
leader est incapable de pallier les urgences etéi des plans
pour guider efficacement ses subordonnés.

6. EGOISME. Le leader qui réclame tout ’hnonneunpo
le travail de ses subordonnés, est slr de provaguer
ressentiment. Le leader vraiment digne de ce nom NE
RECLAME AUCUN HONNEUR. Il se contente de voir ses
subordonnés a I’honneur, parce qu’il sait que lpait des
hommes travailleront plus dur pour la recompenda et
reconnaissance qu’ils ne le feraient juste pougéat.

7. INTEMPERANCE. Les subordonnés ne respectent pas
un leader immodeéré. D’ailleurs, I'intempérance,sstmutes ses
formes, détruit la résistance et la vitalité.
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8. DELOYAUTE. Cela aurait peut-&tre du venir eretéée
la liste. Le leader qui n’est pas fidele aux pengsnen qui il a
confiance, a ses associés, a ceux au-dessus deduieux au-
dessous de lui, ne peut pas maintenir longtempsgeetion.
La déloyauté n'appelle que le mépris. Le manquieyguté
est I'une des principales causes d’échec danddewmaines
de la vie.

9. MISE EN AVANT DE L” AUTORITE” DE LA
DIRECTION. Un bon leader méne en encourageantrepas
en essayant d’instiller la crainte au sein de gbsrslonnés. Le
leader qui abuse de son “autorité” tombe danstigoaie des
DICTATEURS. Si un leader est un VRAI LEADER, il niiaa
aucun besoin de l'afficher, si ce n’est par sa oderdsa
sympathie, sa compréhension, son équité, et laatssance
gu’il montrera de son travail.

10. MISE EN AVANT DU TITRE. Le leader compétent
n'a pas besoin de “titre” pour obtenir le respexsds
subordonnés. Celui qui ne cesse d’afficher som &itr
généralement peu d’autres choses a mettre en &emnportes
du bureau du vrai leader sont toujours ouvertesis.¢eux qui
souhaitent entrer, et ce lieu de travail doit @&esué de toutes
formalités ou d’ostentation.

Chacune de ces 10 erreurs de comportement est
susceptible de provoquer I'échec dans la directidim. de les
eviter, étudiez cette liste soigneusement si vbasohez a
obtenir un poste de direction.

Quelgues domaines importants dans lesquels un
nouveau leadership sera exigé

Avant de passer a un autre sujet, nous attirons vot
attention sur quelques-uns des domaines importams
lesquels il y a eu un déclin de la conduite, esdasquels le
nouveau type de dirigeants peut trouver un gramaone
d’opportunités.
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1. Dans le domaine de la politique. Il y a une deteade
plus en plus importante de nouveaux dirigeants;demeande
qui n’'indique rien d’autre qu’une urgence. La magdes
politiciens sont, apparemment, devenus des rackstte
légalisés de haut niveau. lIs ont augmenté les tisngtdont
détraqué la machine de l'industrie et des affguwegu’a ce que
le peuple ne puisse plus supporter le poids.

2. Le domaine bancaire subit une réforme. Les etmngs
dans ce domaine ont presque entierement perdunfeacoe du
public. Les banquiers ont déja senti le besoiradéforme, et
ils 'ont commencé.

3. Les industries de nouveaux dirigeants. Ceux qui
appartiennent a la vieille école de dirigeants er@spnt qu’aux
dividendes et sous-estiment la relation humainefub@ chef
dans l'industrie, pour durer a son poste, doitsi&wen relations
publigues malgré les critiques. L’exploitation desriers
releve du passé. L’homme qui aspire étre dirigdant le
domaine des affaires, de I'industrie et du tradait I'avoir a
I'esprit.

4. Le futur chef religieux devra étre plus atteatii
besoins temporels de ses fideles, dans la résoldddeurs
problemes économiques et personnels du momerdceicker
moins d’attention & un passé — mort — et a un fytin’est pas
encore né.

5. Dans les professions de la loi, de la médeeinge
I’éducation, une nouvelle catégorie de dirigeastsnécessaire.
C’est particulierement vrai dans le domaine dedté&dion ou
le chef doit, a I'avenir, trouver la maniere et hegyens
d’apprendre aux gens COMMENT APPLIQUER la
connaissance qu’ils recoivent a I'école. |l dodcEuper
davantage de la PRATIQUE et moins de la THEORIE.

6. De nouveaux dirigeants sont également nécessaire
dans le domaine du journalisme. Pour que les jaxrda futur
soient dirigés avec succes, ceux-ci doivent sersgpa
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“privilege spécial” et se débarrasser de la suboere la
publicité. lls doivent cesser d’étre des outilpdepagande
avec leurs colonnes de publicité.

Les journaux a scandale avec des images obscenes
suivront éventuellement le chemin de ces forceslgpravent
I'esprit humain.

Les domaines précités sont ceux parmi lesquelfeif
de nouvelles perspectives pour les nouveaux dimigeae
monde change rapidement. Ceci signifie que les aséaglii
font changer les habitudes humaines doivent s’adapix
changements. Les médias décrits ici sont ceuxldent
programmes ont, plus que tout autre, déterminéndance de
la civilisation.

Quand et comment postuler pour un poste ?

L’information décrite ici est le résultat de plusis années
d’expérience, durant lesquelles des milliers d’hasrat de
femmes ont lancé efficacement leurs services.iell¢ donc
étre considérée comme saine et pratique.

L’expérience a montré que les méthodes suivantds so
directes et efficaces, susceptibles de trouvectetentre
I'acheteur et le vendeur de services personnels.

1. AGENCES DE RECRUTEMENT. Il faut avoir soin de
choisir uniqguement les agences de bonne réputafiormnt un
succes satisfaisant grace a leur bonne gestierisiie
apparemment peu d’agences similaires.

2. ANNONCES dans les journaux, revues commerciales,
les magazines et sur internet. Ceux qui postulexpastes
d’employé de bureau ou de salarié ordinaire dentdigre
confiance aux petites annonces. Ceux qui cherahrepbste a
responsabilités devraient mettre une publicitégperonce,
dans la section qui lui est réservée, pour atfméention des
responsables. Une telle annonce devrait étre régigeun
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expert qui sait comment mettre en valeur les gimties
services proposes et recevoir une réponse.

3. LETTRES PERSONNELLES DE DEMANDE. Elles
doivent étre adressées aux sociétés particuliéeas<e
personnes susceptibles d’avoir besoin des sergigesous
offrez. Ces lettres devraient toujours étre impblraent
dactylographiées et signées de la main du postularéttre
doit étre envoyée avec un curriculum vitae du detean La
lettre et le curriculum vitae devraient étre pré&ggrar un
expert. (Voir les instructions quant aux informasa fournir.)

4. DEMANDE PAR L’'INTERMEDIAIRE D’'UNE
CONNAISSANCE PERSONNELLE. Si cela s’avere possible,
le demandeur devrait trouver le moyen d’approcéer |
employeurs éventuels liant une connaissance matugdtte
méthode d’approche est particulierement avantagasuse
ceux qui recherchent un poste a responsabilités, gaaitre se
“vendre” eux-mémes.

5. PRESENTATION EN PERSONNE. Parfois, cette
méthode peut étre plus efficace si le demandeus off
personnellement ses services aux éventuels empi\Rans
ce cas, un exposé complet et écrit des qualificatiequises
pour le poste devrait étre présenté car les femmgloyeurs
souhaitent souvent en discuter avec leurs associés.

Les informations a fournir dans un curriculum vitae

Ce dossier devrait étre préparé aussi prudemmémnt qu
dossier d’'un cas qu’un avocat prépare pour pladarcour. Si
le demandeur n’a pas une certaine expériencereatiare, il
vaut mieux s’adresser a un spécialiste pour le fair

Vous pouvez essayer :
http://www.emploi.lycos.fr/infos/aide_redaction.jsp
http://www.curriculum-vitae.com/infos/aide_redactisp
http://www.e-go.fr/inners/consprat/framcv.htm
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http://francais.sympatico.workopolis.com/servietis¢ére
ssources/20010000/resumetips

Les commercgants avisés emploient des hommes et des
femmes qui maitrisent I'art et la psychologie dpualicité
pour présenter les mérites de leurs marchandisdsi qui a
des services personnels a vendre devrait fair&€merchose.
Les informations suivantes devraient apparaitre teadossier

1. Le Niveau d’instruction. Enoncez briévement mais
clairement les études que vous avez faites, vpteialisation
tout en donnant les raisons de votre choix.

2. L’Expérience. Si vous avez déja occupé des poste
semblables a celui que vous cherchez, décriveaAgdement,
donnez les noms et les adresses des anciens enmmsloye
Tachez de mettre en évidence toute expérienceadpérie
VOUS avez acquise et qui peut étre un atout paupss le
poste que vous cherchez.

3. Les Références. Pratiguement toutes les ergespri
deésirent connaitre les archives antérieures etrigcédents
des employés éventuels qui cherchent des postes de
responsabilité. Joignez a vos dossiers des copieketires
des:

a. Anciens employeurs
b. Professeurs dont vous avez suivi I'enseignement
c. Personnes influentes dont le jugement est de2dib

4. 1 Photo d’identité. Mettez sur votre CV une phot
récente et non truquée de vous-méme.

5. Postulez pour un poste précis. Evitez de demante
emploi sans indiguer EXACTEMENT quel poste parieul
vous recherchez. Ne postulez jamais pour “un poste
guelconque”, on en déduirait que vous manquez de
gualifications spécifiques.
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6. Enoncez vos qualifications pour ce poste. Détil
amplement la raison pour laquelle vous vous cr@yez
gualifié pour ce poste particulier que vous deman@éest ce
gu’on appelle POSTULER. Ceci déterminera, plustquée
autre chose, la considération que vous allez réicevo

7. Offrez de travailler a I'essai. Dans la majod#s cas,
si vous étes déterminé a avoir le poste pour legues
postulez, ce sera plus convaincant si vous offeszalailler
SANS SALAIRE pendant une semaine ou un mois ou paar
durée assez suffisante, pour que votre employeamntee|
puisse juger de votre valeur.

Cette suggestion peut sembler radicale mais, |'eapée
a démontré qu’elle échoue rarement. Si vous étés BNOS
QUALIFICATIONS, un essai est tout ce dont vous avez
besoin.

Par ailleurs, une telle offre montre que vous avez
confiance en votre habileté a occuper ce postet @es
convaincant. Si votre offre est acceptée et qus Yaites
bonne impression, c’est que probablement vous peyz
pour votre période “d’essai’. Montrez clairemeneqous
faites cette offre parce que :

a. Vous avez confiance en votre habileté a ocdeper
poste.

b. Vous avez confiance en la décision de votre eyepir
éventuel de vous embaucher.

c. Vous étes DETERMINE & obtenir le poste que vous
recherchez.

8. La connaissance du domaine de votre futur enepioy
Avant de postuler pour un poste, renseignez-vous su
I'entreprise et indiquez dans votre dossier ceviues avez
appris a ce sujet. Votre futur employeur en sef@é@ssionné
et verra que vous avez de I'imagination et un smaaérét
pour le poste que vous recherchez.
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Rappelez-vous que I'avocat qui gagne n’est pas galu
connait mieux la loi mais celui qui prépare le misan “cas”.
Si votre “cas” est correctement prépare, votreouietsera plus
gu’a moitié remportée.

N’ayez pas peur de détailler votre CV. Les emplogeu
sont aussi intéressés par les services des pdstbien
gualifiés. Le succes de la plupart des employeuirsit réussi
est dd, principalement, a leur choix d’assistantametents. Ils
veulent toutes les informations disponibles.

Rappelez-vous aussi qu’un dossier présenté de reanie
esthétique montrera que vous étes soigneux. diaides
clients a préparer des CV qui étaient tellememniaextinaires
gu’ils avaient I'emploi sans entrevue préalablecave
I'employeur.

Quand votre dossier est complet, reliez-le soigement
avec une reliure professionnelle et présentezde ane
impression digitale du genre :

Dossier Des Qualifications De Robert K. Smith
Postulant pour le POSTE DE
Secrétaire personnel du président DE LA COMPAGNIE..

Changez les noms chaque fois que vous montrez le
dossier. Cette touche personnelle attirera certané
I'attention. Ayez votre dossier soigneusement dagtaphié
ou polycopié sur le papier le plus fin que vousysauobtenir
et reliez-le avec du papier épais comme celui damererture
de livres. Changez la reliure et insérez le norfeldreprise si
vous avez postulé dans plusieurs entreprises. oo
devrait étre collée sur une des pages de votreeloss

Suivez ces instructions a la lettre et ameélioraszsle/ous
avez de nouvelles idées. Les vendeurs qui réussisget ceux
qui soignent et préparent leur présentation. Nesaque les
premiéres impressions sont capitales. Votre dosstevotre
vendeur. Présentez-le bien et il sera votre meilidaut a cote
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de tout ce que I'employeur aurait déja vu en matok
demande d’emploi.

D’ailleurs, si vous impressionnez votre employetea
votre demande, vous serez mieux payé pour voesrdies le
début que si vous avez postulé de maniére converdile et
habituelle.

Si vous vous adressez a une agence de publiciiéeu
agence d’emploi, demandez a I'agent d’utiliser @emmplaires
de votre dossier pour négocier la vente de voscesvCeci
vous aidera a vous mettre en valeur non seulement a
I'employeur éventuel mais aussi avec I'agent.

Comment obtenir le poste exact que vous deésirez ?

Tout le monde désire exercer le travail pour ledjuest le
plus doué. L’artiste peintre aime travailler aves peintures,
I'artisan avec ses mains et I'écrivain aime éceux qui ont
des talents moins précis ont leurs préférences qatains
types d’affaires et d’industries. Si ’Ameérique 13’sort bien,
c’est parce gu’elle offre une gamme complete deerst
I'agriculture, la fabrication, le marketing et lpgfessions
administratives.

1. Décidez EXACTEMENT quel genre de travail vous
voulez. Si le travalil n’existe pas encore, il satppie vous
puissiez le creer.

2. Choisissez la société ou la personne avec g vo
souhaitez travailler.

3. Etudiez chez votre employeur éventuel les régiem
relatifs au personnel et les chances de promotions.

4. En analysant vos qualités, vos talents et vos
possibilités, notez CE QUE VOUS POUVEZ OFFRIR et
étudiez comment pourrez-vous donner des avantdgss,
services, des développements et des idées querayez
pouvoir donner avec Succes.
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5. Oubliez I'expression “juste un travail”. Oublisd y a
ou pas une ouverture. Oubliez la phrase routirf@rez-vous
un emploi pour moi ?” Concentrez-vous sur ce quevo
pouvez donner.

6. Une fois que vous avez votre plan en téte, eardn la
rédaction a un spécialiste expérimenté pour queiten
soigneusement en forme et sur papier les détaiplats.

7. Présentez-le a la personne ayant l'autorit@ endtiere
et elle fera le reste.

Toutes les sociétés recherchent des hommes quepeuv
apporter quelque chose de précieux, que ce soitides, des
services ou des “relations”. Elles ont toutes uaegpour
celui qui a un plan d’action défini au service derk
avantages.

L’exécution de cette tache peut prendre quelquas jou
guelques semaines, mais la différence dans lesatkns les
primes et dans la reconnaissance vous épargneradse
années d’un dur labeur pour un petit salaire. [Esente de
nombreux avantages, le principal est de vous fEgner d'l a
5 ans pour atteindre un but choisi.

Tout homme qui commence ou “grimpe” I'échelle
hiérarchique le fait avec une planification maremeéfiéchie
et prudente (sauf naturellement le fils du patron).

La vente des services d’'une nouvelle maniéere
s'appelle aujourd’hui “partenariat”

Le rapport entre 'employeur et I'employé a beaycou
changé. Pour avoir le meilleur avantage a I'avéeshommes
et les femmes qui se lancent dans les affairesedobiv
reconnaitre ce changement extraordinaire.

A l'avenir, “la régle d’or”, et non pas “la régledor”
sera le facteur dominant dans la vente aussi t@en d
marchandises que des services personnels.
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Le futur rapport entre les employeurs et leurs eygs
sera davantage sous forme de partenariat donttesra sont :

a. L’employeur
b. L’'employé
c. Le public qu’ils servent

Cette maniére de vendre des services personnalgeest
nouvelle pour plusieurs raisons. D’abord, 'emplayet
I'employé du futur seront considérés comme desbolateurs
dont le souci sera de SERVIR EFFICACEMENT LE PUBLIC

Jadis, les employeurs et les employés faisaient des
échanges et menaient les meilleures négociatidns emx. En
réalité, ils négociaient aux dépens de la tiercepale public
gu’ils servent.

La crise a servi de protestation puissante d’'udipub
blessé dont les droits avaient été piétinés part qau
réclamaient des avantages et des bénéfices indigidu

Quand les débris de la crise auront été déblaylés et
affaires rééquilibrées, les employeurs et les ey@so
reconnaitront qu’ils NE SONT PLUS PRIVILEGIES POUR
CONDUIRE DES NEGOCIATIONS AUX DEPENS DE
CEUX QU’ILS SERVENT.

Le vrai futur employeur doit étre le public. Ceewvdait
étre vraiment pris en compte par toute personneckhgat a
vendre efficacement des services personnels.

Presque tous les chemins de fer en Amérique sostlda
difficulté financiere. Qui ne se rappelle pas des$ ou I'on
renvoyait abruptement au tableau d’affichage tdoyen qui
se renseigne sur I'heure de départ d’un train,uachegt, au lieu
de lui fournir poliment l'information ?

Les compagnies de tramways ont également éprouvé un
“changement de conjoncture”.
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Il n’y avait pas longtemps, les conducteurs de ways
étaient aussi arrogants avec les passagers. PaFquant,
plusieurs voies de tramways ont été enlevées galesagers
prennent maintenant I'autobus dont le conductetoes ce
gu’il y a de plus courtois.

Les temps ont changé

Partout dans le pays, les rails du tramway oneeglgves
ou sont désormais rouillés car ils sont abandoridass les
villes ou le tramway fonctionne encore, les usagers/ent
circuler sans aucun controle. lls peuvent méme fairéter le
tramway au milieu de la rue, et le conducteur &t IGE les
faire monter. COMME LES TEMPS ONT CHANGE !

C’est précisément ce que j'essaye de mettre ert avan
LES TEMPS ONT CHANGE ! Dailleurs, le changemengst
pas seulement évident dans le fonctionnement duichae fer
et du tramway, mais également dans d’autres domaiaéda
vie quotidienne.

La politique du “au diable le public” est maintehan
révolue. Elle est remplacée par celle du “nous sesinvotre
service, monsieur”.

Les banquiers ont appris plusieurs choses de ce
changement rapide intervenu lors des derniereseanné
L’insolence d’un fonctionnaire ou d’'un employé dmbue est
aujourd’hui aussi rare gu’elle ait été couranteal plusieurs
décennies. Auparavant, certains banquiers (pas tous
naturellement) réservaient un accueil sévere aclentele. De
qguoi donner des sueurs froides aux emprunteurs.

Les nombreuses erreurs des banquiers pendanséaorri
eu pour effet d’ouvrir les portes d’acajou derrisquelles ils
se barricadaient autrefois. lls sont désormaisiiiést dans des
bureaux ouverts ou les clients peuvent les voijodudl’hui,
I'accuell des banquiers est nettement plus coueiis
compréhensif.
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Dans les épiceries de quartier, les employés alvaien
I’habitude de faire attendre les clients pendaritsqdiscutent
avec leurs amis ou que le patron soit revenu darague.

Les magasins, tenus par des HOMMES COURTOIS,
vraiment au service du client ONT REMPLACE CES )
COMMERCANTS DE JADIS. LES TEMPS ONT CHANGE!

La “courtoisie” et le “service”

La “courtoisie” et le “service” sont aujourd’huidenots
d’ordre de la vente. Ces mots s’appliquent plusa@ment au
prestataire de service qu’a I'employeur qu’il spetce qu’en
réalité ils SONT EMPLOYES PAR LE CLIENT QU’ILS
SERVENT. S'ils ne le servent pas bien, ils payeomtte
erreur.

Chacun de nous a en mémoire I'époque ou 'empleyé d
la compagnie de gaz tapait a la porte comme umih@r.c
Quand la porte s’ouvrait, il entrait sans y étngtén avec un
air menacant, en disant: “Pourquoi m’'avez-vousdtendre ?”

L’employé de la compagnie de gaz se conduit maamten
comme “une personne correcte et a votre serviagiteEemps,
les commerciaux trés habiles des compagnies del@éint
bati leur chiffre d’affaires aux dépens des compegde gaz,
desservies par I'attitude négative de leurs emgloyé

Pendant la crise, j'ai passé plusieurs mois en
Pennsylvanie, afin d’étudier ce qui avait accéléréhute de
I'industrie houillere. Parmi les raisons de ce otédlappat du
gain des compagnies et de leurs employés semblé&étr
principale. Elle a entrainé la réduction du chifffaffaires des
sociétés et donc la suppression des emplois desunsin

Du fait de la pression exercée par des dirigeants
syndicalistes zélés et par I'esprit de lucre despagnies, les
affaires ont soudainement décliné. Les compagraeshdrbon
et leurs employés ont mené les négociations a aoutires,
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ajoutant le colt de la “négociation” a celui durtiom, jusqu’a
ce gu'ils en voient les conséquences. UNE AUBAINBER
LES PRODUCTEURS ET LES DISTRIBUTEURS de pétrole.

“La rangon du péché est la mort”. Beaucoup oneltec
phrase dans la bible mais peu en connaissentridisaiion.
Désormais, le monde entier est obligé d’entendwealje qui
dit “ON NE RECOLTE QUE CE QUE L'ON SEME”.

Une crise aussi vive et aigué ne peut étre “JUSTNE U
COINCIDENCE?”. Derriére la crise il y a une rais@famais
rien ne se produit sans cause. La cause prinaiealie crise est
directement liée a l'attitude mondialement répandue
consiste a vouloir récolter sans semer.

La crise est une récolte que le monde EST OBLIGE de
récolter sans AVOIR SEME. L’ennui est que le moademé
une graine de mauvaise espeéce. Les agriculteuesitsgu’ils
ne peuvent pas s’attendre a moissonner du bléosiflsemé de
la graine de chardons. Depuis la fin de la gueadiale, les
populations ont pris I'nabitude de semer la graioet la
gualité et quantité sont insatisfaisantes. Tomtd&de ou
presque essaye DE RECEVOIR SANS DONNER.

Ces exemples prouvent a ceux qui veulent monter des
entreprises de service que, si nous en sommess$d accause
de notre propre conduite ! Si ce principe de caustet
commande les affaires, les finances et les tratspbr
commande aussi les hommes et détermine leur situati
economique.

Quel est votre taux de “QQE” ?

Les raisons du succes dans les ventes de servitégo
clairement décrites. Personne ne peut lancer saseede
maniere EFFICACE et permanente s'’il n’a pas compgtigdié,
analysé et appliqué ses raisons.
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Tout le monde doit étre son propre vendeur de cesvi
personnels. La QUALITE et la QUANTITE de servic@ssa
gue I'Esprit qui les anime, déterminent largementrix et la
durée de I'emploi.

Pour vendre des services personnels de maniecaafi
(c’est a dire un marché permanent, a un prix sasaht, dans
des conditions agréables), on doit adopter et sl@a/formule
du “QQE” qui signifie que, la QUALITE plus la QUANTE
plus 'ESPRIT approprié de coopération égale umgere
parfaite du service.

Rappelez-vous la formule du “QQE”, mais en plus :
QUELLE DEVIENNE une HABITUDE !

Analysons maintenant la formule pour assurer ques no
comprenons exactement sa signification.

1. La QUALITE du service doit étre impeccable. Cela
montre que vous maitrisez bien chaque détail félatotre
poste, tout en gardant toujours a I'esprit I'obfetune plus
grande efficacité.

2. LA QUANTITE de service devra signifier
I'HABITUDE de rendre tous les services possiblesu
moment. La bonne compétence est développée peatlgye
et 'expérience. L’accent est de nouveau mis sunde
“HABITUDE”",

3. L'ESPRIT du service signifie 'THABITUDE d’avoir
une coopération agréable et harmonieuse entrassesias et
les employeés.

La QUALITE et la QUANTITE de vos services ne sont
pas suffisantes pour maintenir un marché permahant.
conduite ou 'ESPRIT dans lequel vous fournisseselwice,
est un facteur fort déterminant du prix et de |leédule
I'emploi.

Andrew Carnegie a souligné cette remarque dans sa
description des facteurs menant au succes damesta des
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services personnels. Il a insisté sur la nécedsité
CONDUITE HARMONIEUSE. Il a insisté sur le fait Ui
n'engagera jamais une personne qui ne travaillpesitdans un
esprit d’harmonie, méme s'il est tres efficacelsyslan de la
qualité et de la quantité. M. Carnegie a exigéhdesmes
gu’ils soient SYMPATHIQUES.

Pour montrer qu’il estimait cette qualité, il ampés a
plusieurs personnes conformes a ses normes deid@esn
riches. Ceux qui ne I'étaient pas ont di cédesslglaces a
d’autres.

L’importance d’'une personnalité agréable a étéigonée,
parce qu’elle permet de rendre le service dansspnite
d’harmonie. Si I'on a une personnalité SATISFAISARN&t
gu’on rend le service dans un esprit ’HARMONIBace
compenserait souvent les insuffisances de QUAL IfTdee
QUANTITE de services rendus.

Rien ne peut REMPLACER LA SYMPATHIE.

La valeur capitale de vos services

Celui qui vend ses services personnels est un cogame
au méme titre que I’'homme qui vend des marchandisss2
sont soumis EXACTEMENT aux MEMES REGLES de
conduite.

Il est utile de le dire parce que la majorité dexcgui
vivent de la vente de services personnels foneigrde se
croire déliés de toute régle de conduite et dgmoresbilités
du commercgant.

La nouvelle maniere de vendre des services a obligé
I'employeur et 'employé a collaborer, car ils deit prendre
en compte les droits de la tierce partie qui esPLIBLIC
gu’lLS SERVENT.

L’eére du “Va Avoir!” est dépassée. Elle est rempapar
“Va Offrir 1"
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Les méthodes a haute pression dans les affairdsbnt
par faire éclater le couvercle. Désormais, il nfgas
nécessaire de remettre le couvercle, parce qudfaeses sont
conduites par des méthodes qui n’exigent aucurssiome

La valeur réelle du capital de vos cerveaux peaet ét
déterminée par ce que vous gagnez en vendant mosese

Une juste évaluation du capital, que vos services
représentent, peut se calculer en multipliant eesmus
annuels par 16 et 2/3, car il est raisonnable id'estque vos
revenus annuels représentent 6% de votre capitaiyent
rapporte 6% par an.

Le cerveau vaut plus que I'argent qui a souventib@ap
moins de valeur. Les “grands cerveaux”, s’ils soxloités
efficacement, représentent une forme de capitaldmeg plus
attirante que celle qui est exigée a la gestionealaffaire
commerciale. Le “cerveau” est un capital qui neéealorise
pas durant les crises et que I'on ne peut ni valeepenser.

Dailleurs, I'argent qui est essentiel pour la coitel des
affaires, a aussi peu de valeur gu’un tas de sablgest pas
geére par des cerveaux “efficaces”.

Les 30 principales causes de I'échec, combien
d’entre elles vous privent du succes ?

Des hommes ou des femmes essayent sérieusement de
réussir mais ils échouent. Voila la plus grandgédie de la
vie ! Tragédie car ceux qui échouent sont beaupdhugp
nombreux que ceux qui réussissent.

J'ai eu le privilege d’analyser le comportement de
plusieurs milliers d’hommes et de femmes dont 98¥été
classés parmi les “perdants”.

Il existe sGrement des problémes dans la civibsadit le
systeme d’éducation, qui obligent 98% du peuple/gev
comme des perdants. Mais je n'ai pas écrit ce Wfirede faire
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la morale sur les bonnes et les mauvaises chose®de.
Cela exigerait un livre 100 fois plus volumineuxeqgtelui-ci.

Aprés mon travail d’analyse, j'en ai conclu qu’iay30
raisons principales d’échec et treize principeseonaj qu’il
faut connaitre et appliquer pour faire fortune.

Vous trouverez dans ce livre une description des 30
causes principales de I'échec. Analysez la listgtez-la vous-
méme, point par point, afin de découvrir les caugesous
privent du succes.

1. UN FOND HEREDITAIRE DEFAVORABLE.

Malheureusement on ne peut rien faire ou si peur, po
ceux qui sont nés avec une déficience mentaleiviger!'offre
gu’une méthode pour surmonter cette faiblesse ggad@ide
de I'esprit maitre. Cependant, notez que cetteecdiéshec est
la SEULE des 30 qui ne peut étre corrigée facildman
I'individu qui en est victime.

2. LE MANQUE DE BUT BIEN DEFINI DANS LA

VIE.

Il N’y a aucun espoir de succes pour celui quipda de
but bien précis et défini. 98% des gens dont peilgsé le cas
n’en avaient pas. C’est probablement a cause dgumean
d’ambition.

3. LE MANQUE D’AMBITION D’ALLER AU-DELA
DE LA MEDIOCRITE.

Il N’y a aucun espoir de réussir pour celui qui est
tellement indifférent qu’il ne veuille ni réussa sie, ni payer
le prix de I'effort.

4. UNE EDUCATION INSUFFISANTE.

Ce handicap peut étre soigné facilement. L’'expégen
montré que les personnes les mieux instruitessmntent des
autodidactes. Il faut plus qu’un dipléme univerisgaour

avoir de l'instruction. L’homme qui est instruittelui qui a
appris a obtenir ce qu’il veut de la vie sans vitds droits des
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autres. L’instruction ne consiste pas seulemenineensemble
de connaissances, mais en un savoir efficace staxoment
APPLIQUE. Les hommes sont payés pour ce qu'ilssave
mais surtout pour CE QU’ILS FONT DE LEUR SAVOIR.

5. LE MANQUE D’AUTODISCIPLINE.

La discipline vient du contrdle de soi. Cela signdu’on
doit contrdler tous ses défauts. Avant de pouvaitdler des
situations, vous devez d’abord savoir vous contndbels-
méme. La maitrise de soi est la tache la pluscdéfde tout le
monde. Si vous ne vous contrblez pas, vous serdroté.
Vous verrez dans votre miroir votre meilleur amivaire plus
grand ennemi.

6. UNE MAUVAISE SANTE.

Personne ne peut savourer un succes sans étramea bo
santé. En général, les causes de la mauvaisemantént étre
contrblées et maitrisées. Elles se résument patasigent en :

a. La consommation excessive de nourritures nessibl
pour la santé.

b. La mauvaise habitude de se laisser guider gar de
pensées négatives.

c. Les abus sexuels.
d. Le manque d’exercices physiques convenables.

e. Le manque d’oxygénation appropriée dd a une
mauvaise respiration.

7. DES MAUVAISES INFLUENCES PENDANT
L’ENFANCE.

“La plante pousse selon son tuteur”. Dans la pluges
cas, la tendance au crime se développe pendafarieana
cause des mauvaises fréquentations et des coatactsin
entourage malsain.

8. L'HESITATION.
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C’est une des causes les plus courantes de I'échec.
“vieille hésitation humaine” se tient comme son oentlerriere
chaque individu, préte a lui gacher toute chancsudees.
Beaucoup passent leur vie a vivre dans la médépstce
gu’ils attendent toujours le “bon moment” pour coemer a
faire quelgue chose de valable.

N’attendez pas. Le “le bon moment” ne viendra jamai
Commencez immédiatement et travaillez avec n’ingqutel
outil dont vous disposez. Les meilleurs outils diemt aussitot
gue vous commencerez.

9. LE MANQUE DE PERSEVERANCE.

En général, nous commencgons bien ce que nous
entreprenons, mais nous le finissons mal. Beauoatip
tendance a abandonner aux premiers signes deeddt@h ne
peut remplacer la PERSEVERANCE. Celui qui en fait s1ot
d’ordre découvre que “Le vieil homme de I'éche@&fndre a
la longue et plie ses bagages. Echec ne rime gas av
persévérance.

10. UNE PERSONNALITE NEGATIVE.

Il N’y a aucun espoir de succes pour celui qui vsge les
autres par sa personnalité négative. Le succespéere
pouvoir, et le pouvoir s’obtient grace a la cootiérade tous.
Une personnalité négative n’incite pas a la codjméra

11. LE MANQUE DE CONTROLE DES BESOINS
SEXUELS.

L’énergie sexuelle est le plus puissant de tous les
stimulants qui entrainent les gens dans I'ACTIONisgu’elle
est la plus puissante des émotions, il faut appecada
controler par la transmutation et a I'utiliser autres fins.

12. LE DESIR INCONTROLE D’AVOIR “QUELQUE
CHOSE SANS RIEN DONNER”.

L’instinct du jeu conduit des millions de genséchec.
Une étude du crash de Wall Street de 1929 mon&edps
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millions de gens essayaient & ce moment la deffainene en
spéculant sur des marges boursiéres.

13. LE MANQUE DE DECISION BIEN DEFINIE.

Les hommes qui réussissent prennent des décisions
rapidement et en changent tres lentement, selaaked.es
hommes qui échouent prennent des décisions trégrent et
en changent rapidement, le plus souvent. L'indénisit
I’hésitation sont deux sceurs jumelles. Quand amvid’'une,
I'autre n’est sGrement pas loin. Eliminez-les avguielles ne
vous entrainent & L’'ECHEC.

14. UNE OU PLUSIEURS DES 6 CRAINTES DE
BASE.

Ces craintes sont analysées dans un autre lives El
doivent étre maitrisées avant de pouvoir lancécafément
VOS services sur le marché.

15. MAL CHOISIR SON CONJOINT.

C’est une des causes les plus courantes de I'écbsc.
relations entre 2 étres mariés sont tres intimesll&s ne sont
pas harmonieuses, I'échec viendra facilement. apparts
maritaux seront une forme d’échec s’ils sont masqay la
misére, la tristesse et la destruction de toutesign
d’AMBITION.

16. LA PRUDENCE EXCESSIVE.

Celui qui ne saisit pas sa chance devrait généeaiteae
contenter des miettes laissées par les autresudempce
excessive est aussi mauvaise que la négligencéeS tms
deux sont des extrémités a éviter. La vie elle-méstgleine
d’'occasions a saisir.

17. MAL CHOISIR SES ASSOCIES DANS LES
AFFAIRES.

C’est une des causes les plus courantes de I'éamexcles
affaires. Dans la vente des services personnétsjtipbrendre
grand soin a sélectionner un associé intelligegquea réussi.
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Nous avons tendance a imiter ceux avec qui NOUSEsEM
associés. Choisissez un associé qui pourra éegample
pour vous.

18. LA SUPERSTITION ET LES PREJUGES.

La superstition est une forme de peur. C’est égatmn
signe d’ignorance. Ceux qui ont réussi ont I'espuitert et
n’'ont peur de rien.

19. SE TROMPER DE VOCATION.

Personne ne peut réussir dans un projet qu’il régoas.
Il est essentiel de choisir un métier pour lequeis/wvous
donnerez coeur et ame.

20. LA DISPERSION DE VOS EFFORTS.

Le “touche a tout” est rarement bon. Concentres tms
efforts sur un BUT PRECIS bien DEFINI.

21. L'HABITUDE DE DEPENSER SANS COMPTER.

Un dépensier ne pourra jamais reussir, parce gutia
éternellement dans la CRAINTE DE LA PAUVRETE. Prene
I'habitude d’économiser systématiquement une pddigos
revenus. Avoir un compte en banque donne confiahce
COURAGE pour la vente de services personnels. Sayet,
on doit se contenter de ce qui est offert et &rgdux de
I'obtenir.

22. LE MANQUE D’ENTHOUSIASME.

Sans enthousiasme, on ne peut convaincre persbane.
plus, I'enthousiasme est contagieux et la persganéa est
généralement bien accueillie dans n'importe quelige.

23. L'INTOLERANCE.

Celui qui a un esprit “fermé” réussit rarementeEtr
intolérant signifie qu’on s’oppose a toute nouvelle
connaissance. Les formes d’intolérance les plussté$ sont
celles liées aux divergences de vues religieuaemles et
politiques.

123

Table des matiéres )



Pensez et devenezriche

24. L'INTEMPERANCE.

La pire forme d’intempérance concerne les alimdass,
boissons et la vie sexuelle. L’excés dans ces dwnadst fatal
au succes.

25. L'INCAPACITE DE COOPERER.

C’est ainsi que I'on perd sa situation et la chalesa
vie. C’est une erreur qu’aucun chef ou homme diagfabien
informé ne tolérera.

26. LA POSSESSION D’'UN POUVOIR NON ACQUIS
PAR

SES PROPRES EFFORTS.

(Les enfants d’lhommes riches et autres qui héritent
fortunes qu’ils n’ont pas gagnées) Le pouvoir estvent fatal
au succes s'’il n’est pas gagné petit a petit. LESHESSES
RAPIDES sont plus dangereuses que la pauvreté.

27. LA MALHONNETETE INTENTIONNELLE.

Rien ne remplace I’honnéteté. Il peut arriver dae oit
malhonnéte temporairement, par la force des citaonss
incontrélables, sans dégats permanents. Mais aiRyJCUN
ESPOIR pour celui qui a choisi d’étre malhonnéfit. du tard,
il sera trahi par ses actes, et il les payeragpette de sa
réputation ou peut-étre méme de sa liberté.

28. LEGOISME ET LA VANITE.

Ces défauts font fuir les autres. ILS SONT FATALB A
SUCCES.

29. ESTIMATION AU LIEU DE LA REFLEXION.

La plupart des gens sont trop indifférents ou trop
paresseux pour juger par eux-mémes de la REALISE. |
préferent agir sur des “avis” créés par des imngiou des
préjugees.

30. LE MANQUE DE CAPITAL.
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C’est une cause d’échec courante pour ceux gainseht
dans les affaires pour la premiére fois, sans vésarffisante
de capital pour réparer les erreurs et les soujesgu’a ce que
la REPUTATION soit établie.

31. Notez ci-dessous toute autre cause particuliéhec
dont vous avez éteé victime et qui ne figure padasliste
précédente.

Ces 30 causes principales d’échec résument ladieadgé
tous ceux qui ont essayé de faire fortune et quéohoué. Il
serait utile de demander a quelqu’un qui vous cibrimen, de
revoir cette liste avec vous, et de vous aideo@dver les
causes d’échec qui vous concernent particulierers@wbus
étes de ceux qui peuvent se voir tel que les algsesient,
revoir seul cette liste peut vous étre bénéfique.
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Apprenez a vous connaitre

“Connais-toi toi-méme” est la plus vielle des ragle
philosophiques.

Pour vendre des produits avec succes, vous degrads
connaitre. De méme pour la promotion de votre persiite.
Vous devriez savoir vos faiblesses pour pouvoistggner ou
les éliminer. Vous devriez connaitre vos forces, atuts et
les valoriser lorsque vous proposez vos serviceas\ie
pourrez vous connaitre qu’aprés une analyse préeiseus-
méme.

La parfaite illustration de I'ignorance de soi & @écue
par un jeune homme qui, ayant postulé aupres diigednt
d’entreprise, a fait dans un premier temps unelioese
impression jusqu’a ce que le directeur lui ait dedea:

“Quel salaire souhaitez-vous ?”

Il a répondu qu’il ne lui venait aucun montant fixe
I'esprit (manque d’un but défini).

Le directeur lui a alors dit: “nous vous payerons e
fonction de votre valeur, apres une semaine de€ test

“Je ne peux pas accepter”, a répondu le postuisatce
gue je gagne plus au poste que joccupe actuelleinen

Avant de demander une augmentation de salaire ou de
solliciter un emploi, SOYEZ CERTAIN QUE VOUS VALEZ
MIEUX QUE CE QUE VOUS GAGNEZ MAINTENANT.
VOULOIR plus d’argent est une chose, chacun en veut
toujours plus mais VALOIR PLUS en est une autre !

Beaucoup de gens confondent ASPIRATION et JUSTE
VALEUR. Vos besoins financiers ou vos aspiratioimnrien
a voir avec votre VALEUR. Votre valeur REPOSE emtieent
SUR votre aptitude a rendre un service performard diriger
vos collaborateurs dans cette voie.

Faites votre inventaire : Répondez aux 28 questions
suivantes.

126

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

L’autoanalyse annuelle est un élément essential kdan
suivi opérationnel des services de ressources masaau
méme titre que l'inventaire annuel du stock dars un
entreprise.

Cet examen annuel vous révelera une BAISSE DES
ERREURS et par conséquent une hausse des QUALITES.

Dans la vie, soit on avance, soit on reste stafimansoit
on recule. Naturellement, I'objectif de tout le rderest
d’avancer.

L’autoanalyse annuelle vous dévoilera si vous avez
avancé et de quelle facon... Elle vous révélerteéumt le
chemin parcouru. Méme lentement, il faut toujowsreer.

Votre autoanalyse se fera a la fin de chaque ames,
vous pourrez inclure dans vos résolutions de lavelgiannée
celle de corriger les points faibles dévoilés. éaitet
inventaire en vous posant les questions suivantes eérifiant
VoS réponses avec l'aide de quelqu’un qui vousraidans
cette démarche en vous évitant des erreurs de grgem

Questionnaire Personnel D’Autoanalyse

1. Ai-je atteint le but que je m’étais fixé cettenge?
(Vous devrez travailler avec un objectif annueimé&omme
étant a atteindre et faisant partie de votre otbjedncipal de
vie.)

2. Ai-je fait de mon mieux ou aurais-je pu amélideequalité de mes
services ?

3. Ai-je fourni le service avec la plus grande
INTENSITE ?
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4. Ai-je toujours été animé par un esprit d’harneogii de
coopération dans ma conduite?

5. Ai-je permis, a I'’habitude de 'HéSITATION, de
diminuer mon efficacité et, si oui, dans quelle ares?

6. Ai-je amélioré ma PERSONNALITE et, si oui, de
guelle maniere ?

7. Ai-je été PERSEVERANT pour faire aboutir mes
PLANS ?

8. Ai-je pris des DECISIONS PROMPTES ET
CERTAINES en toute circonstance ?
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9. Ai-je laissé a la peur sous toutes ses formasrdimuer
mon efficacité ?

10. Ai-je été “trop prudent” ou “négligeant” ?

11. Est-ce que mon rapport avec mes associés a été
plaisant ou désagréable ? S'il a été désagréabkmjis-je
partiellement ou totalement responsable ?

12. Ai-je gaspillé mon énergie par manque de
CONCENTRATION dans l'effort?

13. Ai-je été ouvert et tolérant sur tous les sujet

14. De quelle maniére ai-je amélioré mon aptitude a
rendre le service ?

129

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

15. Ai-je été immodéré dans une de mes habitudes ?

16. Ai-je manifeste, ouvertement ou secrétement,
n'importe quelle forme d’EGOISME ?

17. Ai-je incité mes associés A ME RESPECTER a
travers ma conduite ?

18. Mes avis et mes DECISIONS ont-ils été basés sur
I'intuition ou sur I'analyse et la réflexion ?

19. Ai-je pris I'habitude de gérer mon temps, mes
dépenses et mes revenus, et ai-je été prudentra&c
budgets ?
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20. Combien d’heures ai-je consacré a des efforts
INUTILES alors que j'aurais pu les employer a urilimer
avantage ?

21. Comment puis-je gérer mon temps et changer mes
habitudes pour étre plus efficace durant 'annéelmine ?

22. Ai-je été coupable d’'un acte qui n'a pas é@apve
par ma conscience ?

23. Comment ai-je rendu UN MEILLEUR SERVICE en
faisant plus, sans étre payé pour le faire ?

24. Ai-je été injuste envers quelqu’un et, si aia,quelle
maniere ?

25. Si javais été 'acheteur de mes propres sesvic
durant 'année, aurai-je été satisfait ?
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26. Ai-je choisi le travail qui me convient et, sm
pourquoi ?

27. L'acheteur de mes services a-t-il été satisftasi ce
n'est pas le cas, pourquoi ?

28. Quelle est ma note actuelle selon les principes
fondamentaux du succes ? (Faites cette évaluatitoute
franchise et faites-la vérifier par quelgu’un dessourageux
et impatrtial.)

Apres avoir lu et assimilé les informations donnéess
ce livre, vous étes maintenant prét a élaboredam gratique
pour la vente de vos services personnels.

Vous avez trouvé dans ce livre les détails de obaqu
principe essentiel pour la planification de la weté services
personnels, les attributs principaux du leaderdbagpcauses les
plus courantes de I'échec, un apercu des domaines
d’opportunités pour le leadership, les causes jmabes de
I'échec dans tous les domaines de la vie quotidietpenfin
les questions importantes qui devraient étre podées
l'autoanalyse.

Cette présentation étendue et détaillée est nécegsar
tous ceux qui désirent commencer 'accumulationriddesses
par la vente des services personnels.
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Ceux qui ont perdu leur fortune et ceux qui vierrEn
commencer a gagner de I'argent n’ont que leursrpeop
services a offrir en échange de la fortune. Idesic essentiel
gu’ils aient a leur disposition toutes les inforioas pratiques
pour lancer leurs services le plus favorablemeassibde.

Les informations contenues dans ce livre seromel’'u
grande valeur pour tous ceux qui veulent atteifelre
leadership. Elles seront particulierement utilesrpes
hommes d’affaires et les cadres industriels quntig lancer
leurs services sur le marche.

L’assimilation et la compréhension completes des
informations données dans ce livre vous permettgatement
d’analyser et de juger les gens qui seront a viessces
informations seront précieuses pour les directéurs
personnel, les responsables du recrutement aiedeglautres
cadres chargés du choix des employés et du maitfitiee
organisation efficace. Si vous doutez de ces affilons,
vérifiez leur validité en répondant par écrit a@dqriestions
d’autoanalyse.

Cela pourrait étre intéressant et profitable méiwess
ne doutez pas de la véracité de ma thése.

Ou et comment peut-on trouver des opportunités
d’accumuler des richesses ?

Aprées avoir analysé les principes qui hous permette
d’accumuler des richesses, nous nous demandons
naturellement : “ou trouver des occasions favosaptaur
appliquer ces principes ?”

Trés bien, faisons l'inventaire et voyons ce qscHeats-
Unis d’Amérique offrent a ceux qui recherchent gesndes ou
petites fortunes.

“Pour commencer, rappelons-nous que nous vivons dan
un pays ou les citoyens jouissent de la libertpateser et
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d’agir, comme il y en a peu dans le monde. La plugbantre
nous n‘avons jamais fait la liste des avantagegpgoeure
cette liberté. Nous n’avons jamais comparé nolrerié
illimitée a la liberté restreinte des autres pagisnous avons
la liberté de penser, de choisir mais aussi lalpge de
I'instruction, la liberté dans la religion, danspalitique, dans
le choix des affaires, la liberté d’accumuler TOLES BIENS
gue NOUS POUVONS ACCUMULER, la liberté de choisir
notre lieu de résidence, la liberté dans le marikgiéberté par
I'égalité des chances pour toutes les races, éatélile
voyager, la liberté dans le choix de nos nourrggela liberté
DE POURSUIVRE N'IMPORTE QUEL BUT DANS LA
VIE”, dit la présidence des Etats-Unis.

Nous avons d’autres formes de liberté, mais cistie |
vous donnera un apercgu qui constitue des OPPORTESIIT
plus importantes. Cet avantage de la liberté est tr
remarquable.

En effet, les Etats-Unis sont les seuls qui gasaetit a
chaque citoyen, de naissance ou naturalisé, ueedislibertés
si large et si variée.

Citons maintenant quelgues-unes des bénédictiams qu
notre liberté nous a octroyées. Regardez par exeund
famille américaine moyenne (c’est a dire une fardibnt le
revenu est modeste) et résumez les avantages ggeech
membre de la famille dispose dans cette patrie de
I'OPPORTUNITE et de I'abondance.

LA NOURRITURE

Apres la liberté des pensées et des actes vielasest
nécessites fondamentales de la vie: la NOURRITURE,
I'HABILLEMENT et I'ABRI.

Grace a la liberté universelle, la famille améneai
moyenne dispose, au coin de la rue, de la plugigraariété
de nourritures qu’on puisse trouver, a des prixgatibles a
son pouvoir d’achat.
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Il n'est pas trés difficile d’obtenir de la NOURRJRE
dans notre pays ! Par exemple, un simple petiudéjeest le
fruit de produits qui peuvent venir de Chine, d’Aigée du
Sud, d’Utah, du Kansas et des états de la Nousekgeterre,
pour étre servi au matin, prét a étre consommépawr de la
ville, & un colt vraiment conforme aux moyens displ
modeste ouvrier.

L’ABRI

Cette famille américaine vit dans un appartement
confortable, chauffé et éclairé avec de I'éledigicavec le gaz
dans la cuisine. Il y a quantité d’appareils aispaskition pour
faciliter sa vie : lave-linge, lave-vaisselle, agpur, etc. L'eau
chaude et froide est disponible, a tout moments d&uisine
et dans la salle de bain. L’épouse boucle ses dxelave les
vétements avec des appareils électriques. Le masise avec
un rasoir électrique et ils recoivent des diveetissnts en
provenance du monde, 24 heures sur 24, s’ils |[ergsans
codt, en tournant simplement le bouton de leuwisédir.

Il y a d’autres conforts dans cet appartement, hadiste
précédente nous a montrés quelgques preuves cadeeta
liberté dont nous jouissons en Ameérique. (Et catmede la
propagande politique ni économique.)

L'HABILLEMENT

Partout aux Etats-Unis, les hommes et les femmegenso
peuvent s’habiller confortablement et soigneusement

Nous n’avons cité que les 3 nécessités élémentims
la nourriture, I’habillement, et I'abri. Le citoyemeéricain
moyen a d’autres privileges et avantages, dispesibh
échange d’'un modeste effort qui n’excéde pas lmitéds de
travail par jour.

Parmi ces autres privileges, on peut citer les meyke
transport avec lesquels on peut voyager a volanié, colt
trés réduit.
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L’Américain moyen a la garantie des droits de pigtpr
gu’on ne trouve dans aucun autre pays du mongeull placer
ses economies dans une banque avec la certitudmgue
gouvernement les protégera et I'indemnisera emledaillite
de la banque.

Si un citoyen américain veut voyager d’'un état auine
il n’a besoin ni de passeport ni de visa. |l pdigr &t venir a
volonté. D’ailleurs, il peut voyager en train, awecvoiture
personnelle, en bus, en avion ou par bateau sefomeyens.

Le “miracle” qui a procuré ces bienfaits

Les politiciens proclament souvent la liberté de
I’Amérique lorsqu’ils sollicitent les voix de I'ébtorat. Par
contre, ils consacrent rarement leur temps etdéart a
I'analyse de la source et de la nature de cetiertié”.

N’ayant rien a me reprocher, aucune rancune arexpyi
aucune arriere-pensée a éliminer, jai le privild¢ler de
I'avant dans une analyse franche de cette “CHOSE”
mystérieuse, abstraite, tres mal comprise, qui d@nchaque
citoyen d’Amérique plus d’avantages, plus d’oppoitiés
d’accumuler des richesses, plus de liberté de tmaiiere qu’'on
ne peut avoir dans aucun autre pays du monde.

J'ai le droit d’analyser la source et la naturede
POUVOIR INVISIBLE, parce que, je connais et, jannu
pour plus qu’un quart de siecle, plusieurs homme®t
organisé ce pouvoir et, plusieurs hommes qui s@amtenant
responsables de son entretien.

Le nom de ce mystérieux bienfaiteur de 'lhumansiéld
CAPITAL !

Le CAPITAL ne consiste pas seulement en l'argeiaism
aussi en des groupes d’hommes fortement orgarnisés e
intelligents qui élaborent des plans pour rendrgkent
profitable au public et a eux-mémes.
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Ces groupes se composent de scientifiques, d’éslursat
de chimistes, d’inventeurs, d’analystes d’affais,
publicistes, d’experts en matiere de transportafeptables,
d’avocats, de médecins, d’hommes et de femmesnauate
spécialisés dans tous les domaines de l'industde®affaires.

lIs frayent de nouveaux chemins, expérimentent et
excellent dans de nouveaux domaines. lls finarnesnt
universités, les hopitaux, les écoles publiquesstraisent de
bonnes routes, éditent des journaux, soutiennent
financierement le gouvernement et s’occupent
méticuleusement les détails essentiels au progres d
I’humanité.

En résumé, les capitalistes sont les cerveaux de la
civilisation, parce qu’ils fournissent la matienemiere de
toute instruction dont se compose le progres humain

Sans cerveaux pour le gérer, I'argent est toujours
dangereux. Mais, correctement utilisé, il est hédit le plus
important et essentiel de la civilisation.

L'importance du capital organisé

Le simple petit déjeuner décrit ci-dessus n’ayraiétre
livré a une famille new-yorkaise, a aucun autre,si le
capital organisé n’avait pas fourni les machines bateaux,
les chemins de fer et les énormes armées d’homusi€s
pour les faire fonctionner.

Pour estimer I'importance et les bienfaits du
CAPITALISME, imaginez-vous assumant seul la
responsabilité de réunir tous les ingrédients rszgess a ce
simple petit déjeuner d’une famille américaine.

Pour avoir le thé, vous devriez aller en Chine minele,
des pays trés éloignés de '’Amérique. Méme si &gz un
excellent nageur (seul moyen de transport natuxeius
n’avez ni bateau ni avion), vous seriez tres \ategtié avant de
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faire le tour. Méme en imaginant que vous en scagable,
auriez-vous l'argent pour le payer ?

Pour le sucre, vous devriez aussi faire un autredo
coté de Cuba ou un long tour aux champs de beéeéraucre
de I'Utah. Pour transformer ces betteraves en getm/'il
figure sur votre table, I'effort organisé et 'anjesont
nécessaires.

Pour ce qui est des oeufs, vous pourriez les assiez
facilement a la campagne aux environs de New Moeks,
vous devriez quand méme faire une trés longue pradeedu
coté de la Floride avant que vous ne puissiezrsie2 verres
de jus de pamplemousse.

Pour ramener les 4 tranches de pain de blé, vougede
faire une autre longue promenade au Kansas oul'darges
autres états cultivant le blé. Et encore, lesrtestide blé
devraient étre omises de mon exemple, parce queqent les
avoir que par le travail d’'un organisme qualifi@@nmes et
de machines appropriées QUI SONT IMPOSSIBLES A
OBTENIR SANS L'AIDE DU CAPITAL.

Tant que vous y étes, vous devriez repartir pouauire
petit plongeon vers ’Amérique du Sud, ou vous prez
guelgues bananes. Sur votre chemin de retour,feoi@z un
petit tour a la ferme la plus proche ayant unetatet prendre
du beurre et de la creme.

Ce n’est que maintenant que votre famille de NeuwkYo
peut s’asseoir et apprécier le petit déjeuneruetvpus
pourriez recevoir quelques dollars pour votre tildvd’est-ce
pas absurde ?

Si nous n'avions pas de systeme capitaliste, $aule
procédure décrite ci-dessus serait la maniere lpess$e livrer
ces produits alimentaires simples, au cceur de Netk Tity.

Les fonds nécessaires a la construction et a &deair des
chemins de fers et des bateaux a vapeur utilisgéslda
livraison de ce simple petit déjeuner sont si émsrau’on ne
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peut imaginer. lIs fonctionnent avec des centagieesnillions
de dollars, sans parler de la rétribution du nonmbpersonnels
gualifiés pour faire fonctionner les bateaux etttams.

Le transport n'est qu’une partie des conditionsade
civilisation moderne en Amérique capitaliste. Aveatpouvoir
transporter, il a fallu cultiver, fabriquer et lamde produit sur
le marché. Ce qui exige des millions de dollars en
équipements, machines, stands, ventes et salaisawitlions
d’hommes et de femmes.

La juste récompense des services rendus

Les bateaux a vapeur et les chemins de fer nepsgnt
sortis de la terre “comme par magie” et ne fonctemt pas
non plus automatiquement. lls sont nés suite amaathde de la
civilisation et, grace au travail, a I'ingénioséaux capacités
d’organisation d’hommes qui ont de I'lMAGINATIONgda
FOI, de 'TENTHOUSIASME, de la DECISION et de la
PERSEVERANCE !

Ces hommes s’appellent des capitalistes. lIs sotivés
par le désir d’établir, de construire, de réaleterle rendre des
services utiles, de gagner de I'argent, de faiseldméfices et
d’accumuler des richesses. Et parce qu’ils RENDENES
SERVICES SANS LESQUELS IL N'Y AURAIT AUCUNE
CIVILISATION, ils se mettent eux-mémes sur le cherdes
grandes richesses.

Juste pour conserver la simplicité et la comprébédité
de cette notion, j'ajouterai que ces capitalistad ses
individus orateurs qui nous parlent. Ce sont cesi@s
hommes que les radicaux, les racketteurs, lesgetis
malhonnétes et les dirigeants syndicaux acharnésrem du
doigt comme étant “les prédateurs d’intéréts” owntVbtreet”.

Je n‘essaye pas de vous présenter un dossiereur faw
contre un groupe d’hommes ou un systeme économigue.
n'essaye pas de condamner la négociation collegtiaed je
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me référe a “I'acharnement des dirigeants synditatije ne
veux pas non plus dresser un bilan idéaliste, ¢eug qu’on
nomme capitalistes.

Les avantages économiques du systeme capitaliste

Le but de ce livre, un but auquel j'ai loyalemeohsacré
plus d’'un quart de siécle, est de présenter adeus qui
désirent le savoir, la philosophie la plus sOreggrimet aux
individus d’accumuler les richesses gu'ils désirent

J'ai analysé ici les avantages économiques duragste
capitaliste pour vous indiquer que :

1. Tous ceux qui cherchent a faire fortune doivent
reconnaitre le systeme qui ouvre les voies d’aaaggortunes,
grandes ou petites soient-elles, et s’y adapter.

2. En présentant le probléme de cette facon, gypsse a
I'image que montrent délibérément les politicienkes
démagogues dans les théses qu’ils prénent, eartrdt capital
organisé comme s'il était un poison.

Notre pays est un pays capitaliste, il a été bategau
capital. Nous devons savoir que ni les richesséssni
opportunités ne seraient a notre disposition SA®ITAL
ORGANISE n’avait pas pourvu ces bénéfices.

Pendant plus de 20 ans, c’est presque une sopasde-
temps populaire et de plus en plus grandissantipsur
radicaux, les politiciens égoistes, les rackettdassdirigeants
syndicaux malhonnétes et parfois méme pour leschef
religieux de tirer a boulets rouges sur “Wall Stréss agences
de change et les grands business”.

La pratique est devenue si générale que nous étions
témoins, pendant la crise, de I'incroyable alliades hauts
fonctionnaires du gouvernement avec des petitii@ehs et
des dirigeants syndicaux, dans le but avéré deidete

140

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

systeme qui a fait de '’Amérique industrielle leypéde plus
riche sur terre.

La chose était si générale et si bien organiséellgua
prolongé la plus grande crise que ’Ameérique rjaiais
connue. Des millions d’hommes ont di quitter lqaostes de
travail car ces postes étaient une partie inséfgmdabsysteme
capitaliste industriel qui constitue I'épine doesdk la nation.

Pendant cette inhabituelle alliance des fonctiamsailu
gouvernement et de ces individus égoistes — gfiosjaient
de profiter en déclarant “la chasse ouverte” atesys
industriel américain —, les dirigeants syndicaulest
politiciens offraient aux électeurs, en échangkdes voix,
une législation congue pour permettre aux hommes DE
VOLER DES RICHESSES DE L'INDUSTRIE PAR LA
FORCE ORGANISEE DES GROUPES, AU LIEU
D’UTILISER LA MEILLEURE METHODE QUI EST DE
GAGNER LE JUSTE SALAIRE POUR LE JUSTE
TRAVAIL.

Essayer d’obtenir sans donner

Aux Etats-Unis, des millions d’hommes et de femmes
sont encore engagés dans ce passe-temps pop uiieg® g
“d’essayer D'OBTENIR sans DONNER”. Certains d’engex
sont alignés avec les syndicats qui exigent moirlEEDRES
DE TRAVAIL ET PLUS DE SALAIRE ! D’autres ne prennen
méme plus du tout la peine de travaliller. ILS EXNGEDE
L’AIDE DU GOUVERNEMENT ET EN OBTIENNENT.

L’évaluation de leur droit a la liberté a été déméa a
New York City, ou une plainte violente a été dégose
receveur de la poste par un groupe de “bénéfisiaia@de”,
parce que les facteurs les ont réveillés a 7h:3®akin pour
leur donner leur chéque d’aide du gouvernement.

lls ONT EXIGE que la livraison se fasse a 10h:00.
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Si vous croyez que les richesses peuvent étre atéam
par le seul geste des personnes qui s’organisagroeipes et
qui exigent PLUS DE SALAIRE pour MOINS DE SERVICE,
si vous étes de ceux qui EXIGENT l'aide du gouverest
sans étre perturbé t6t le matin quand I'argent \estidivré, si
vous étes de ceux qui croient qu’il faut donnevaa aux
politiciens en échange des lois qui permettentllege du
trésor public, vous pouvez vous accrocher fermem@ewmatre
conviction, sachant que personne ne vous dérapgeca que
C’EST UN PAYS LIBRE OU CHACUN PEUT PENSER
COMME IL VEUT, ou presque tout le monde peut vigrec
le moindre effort et ou beaucoup peuvent vivre semnail.

Cependant, vous devez connaitre la vérité concernan
cette LIBERTE dont beaucoup se vantent de possddgre
peu de gens comprennent.

Elle est si grande lorsque nous l'avons et lesipges
gu’elle nous fournit sont nombreux, mais ELLE NELFE
PAS APPORTER DE RICHESSES SANS EFFORTS.

La loi de I'’économie

Il N’y a qu’'une méthode slre pour accumuler et meauin
légalement des richesses : c’est en rendant désesutiles.
Aucun systeme ne permet d’acquérir Ilégalementidbesses
sans rien donner en échange.

Le principe connu s'appelle la loi de L'ECONOMIE !
C’est plus gu’un principe ou une théorie. C’est loi@ue
personne ne peut outrepasser.

Notez bien le nom de ce principe et rappelez-vouis e
parce qu'’il est bien plus puissant que tous legigiehs ou les
machines faiseuses de politicien(ne)s. |l est asukeet au-
dela du contréle de tous les syndicats. Les rasmkettou les
chefs qui s’autodésignent ne peuvent ni le dommer,
I'influencer, ni le soudoyer.
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Dailleurs, il (ce principe) A UN REGARD VIF ET UN
SYSTEME DE COMPTABILITE PARFAIT, qui lui permet de
maintenir un compte précis des transactions deughatye
humain qui passe son temps a essayer d’obtenideamer.

TOt ou tard, ses experts viendront et regarderans tes
archives et ils exigeront des comptes.

“Wall Street, grandes affaires (méga-monopoles$gréts
prédateurs de capitaux”, quel que soit le nom aques woptez
pour le systéme qui nous a donné la LIBERTE AMERIKEA
et qui représente un groupe de personnes qui COmgme
respectent et s’adaptent a cette LOI PUISSANTE DE
L’'ECONOMIE, leur continuité financiére dépend darle
respect de cette loi.

La plupart des gens vivant aux Etats-Unis (USA)eaitm
ce pays et son systeme capitaliste. J’avoue que gennais
pas de meilleur pays ou I'on peut trouver de phasides
opportunités de faire fortune. Pourtant, on vait, leurs actes
gue, certains ne lI'aiment pas. S’ils n'aiment papays, son
systeme capitaliste et ses opportunités illimitdeS,ONT LE
DROIT D’ALLER VOIR AILLEURS ! C’est naturellement
leur privilege.

Il existe d’autres pays comme I'Allemagne, la Resi
I'ltalie, ou I'on peut essayer d’apprécier en sameéet
conscience, la liberté et 'accumulation de riclkesgui n'y
sont pas extraordinaires.

Vous avez ici la liberté et toute I'opportunité
d’accumuler des richesses

Les USA vous donnent toute la liberté et toute
I'opportunité d’accumuler des richesses.

Quand on veut chasser un gibier, on choisit deaiter de
chasse ou les gibiers sont nombreux. Quand on lobdac
fortune, la méme regle s’appliquera naturellement.
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Si vous cherchez a faire fortune, ne négligez gas |
possibilités d’un pays dont les citoyens sontdiaes que les
femmes, seules, dépensent plus de 200 million®liizrsl
annuellement pour les rouges a levres, le fardsealitres
produits de beauté.

Vous qui cherchez des richesses, pensez-y 2 f@st a
d’essayer de détruire le systéme capitaliste days plont les
citoyens dépensent plus de 50 millions de dollaraiallement
pour des CARTES de VEUX, avec lesquelles ils peuven
exprimer leur satisfaction de leur LIBERTE !

Si vous cherchez de I'argent, considérez soigneeisem
un pays dont les gens dépensent des centaineslioasmile
dollars annuellement pour des cigarettes. La majpartie des
revenus va a 4 Compagnies principales, versée dans
I'approvisionnement de ce fournisseur national melfesse”
et de “nerfs calmes”,

Accordez la pleine considération a un pays dont les
citoyen(ne)s dépensent annuellement plus de 1onslde
dollars pour regarder des films, et ajoutez a gakdques
millions additionnels pour les narcotiques, lessbons
alcoolisées et les autres boissons non alcoolisées.

Ne soyez pas trop pressé de quitter ce pays dpeulgle
dépense chaque année, volontairement et méme
passionnément, des millions de dollars pour lebfalbtle base-
ball et les sports de combat.

Accrochez-vous, par tous les moyens possibles,mays
dont les habitants dépensent plusieurs milliondaliars par
an pour du chewing-gum et un autre million pour I@&®irs
jetables.

Rappelez-vous que, ce n’est qu’un apercu des source
disponibles pour 'accumulation des richesses. Noeis
avons cité que quelques-unes et encore ce soes cgll sont
luxueuses et ne sont pas forcément essentiellesbhiz pas
non plus que, les entreprises de production dest@ede
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services, de transport et de marketing de ces gegliypes de
marchandises, donnent de I'emploi régulier a PLURE
MILLIONS D’'HOMMES ET DE FEMMES qui recoivent
PLUSIEURS MILLIONS DE DOLLARS PAR MOIS pour
leurs services et les dépensent librement pounélesssités
mais aussi pour des objets de luxure.

Souvenez-vous, particulierement, qu’en retour dédet
échange de marchandises et de services personmgsut
trouver une abondance D’'OPPORTUNITES d’accumulsr de
richesses. Ici, notre principe de LIBERTE AMERICAN
vient grace a I'effort de chacun.

Rien ne pourra vous empécher de vous engager dans u
guelcongue voie pour mener vos affaires. Si '@ludalent, de
formation ou de I'expérience, on pourra accumués d
richesses et d'immenses valeurs. Ceux qui ne sEnapssi
chanceux peuvent quand méme en accumuler un peu.

N’importe qui peut gagner sa vie en échange d’uih pe
effort de travail. Donc... Vous y étes!

L'Opportunité

L’Opportunité est une notion “indémodable”. Allee d
I'avant, choisissez votre voie, élaborez votre piaattez ce
plan en action et suivez-le avec persévérance. Edqne
“capitaliste” fera le reste. Vous pouvez vraimentfdire
confiance — L’Amérique “capitaliste” qui, garanditchacun le
“droit” & 'Opportunité de fournir des serviceslas et
d’amasser des richesses, selon la valeur des sgfaarnis.

Le “systeme” ne refuse a personne ce droit, mais il
peut rien promettre sans contrepartie, parce gegskeme lui-
méme est définitivement commandé par la loi deohéenie
gui ne reconnait et ne tolére longtemps I'adagelt&nir sans
donner”.
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La loi de 'économe a été validée par la Natude ! |
n’existe aucune instance supérieure aupres dellages
contrevenants pourraient faire appel. La loi diseea des
pénalités pour sa violation, et des réecompense®pp@es
pour son respect, sans intervention ou possildflitéervention
humaine.

On ne peut pas abolir cette loi. Elle est auss! fjue les
étoiles dans les cieux, et forme une partie du m&eme
gui commande les étoiles.

Peut-on refuser de ne pas s’adapter a la loi de
I'économie ?

Certainement ! C’est un pays libre, ou tous les e
sont nés avec des droits égaux, y compris le pgeild’ignorer
la loi de 'économie.

Que se produit-il alors ?

Rien ne se produit jusqu’a ce qu’un grand nombre
d’hommes joignent leurs forces, dans le but avégaarer la
loi et de prendre ce qu’ils veulent par la violeréent alors la
dictature avec ses pelotons d’exécution bien hellées
mitrailleuses !

La liberté

La dictature n’est pas encore au pouvoir en Ameériqu
Mais nous avons appris tout ce dont nous avondsrbdso
savoir sur la fagon dont le systéme fonctionne éEsps que
nous sommes assez chanceux pour ne pas connatréalite
si horrible.

Il est certain que nous préférerons conserver tibeee
de parole, notre liberté d’agir et notre libertéfalernir des
services utiles en échange de richesses.

Ces fonctionnaires de gouvernement qui accordart, a
hommes et aux femmes, le privilege de piller ledréublic
en échange de leurs voix, sont parfois élus.
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Mais aussi vrai gu’aprés la nuit vient le jour,ndea le
remboursement final, ou chaque penny utilisé adevta étre
remboursé avec de plus en plus d’'intéréts. Siri@sipaux
intéressés ne sont pas obligés de rembourserdiesia
incombe alors a leurs enfants et leurs petits-eéaféjusqu’aux
troisieme et quatrieme générations”. Il 'y a aumoyen
d’échapper a la dette.

Les hommes peuvent, et parfois parviennent a se
regrouper pour demander une augmentation de saktitee
diminution des heures de travail. Toutefois, il yraseuil au-
dela duquel ils ne peuvent plus aller. C’est lelsrudela
duquel la loi de I'économie intervient, et le shéaitrapera
I'employeur et les employés.

Pendant 6 ans, de 1929 a 1935, les citoyens anméica
riches et pauvres, ont a peine eu le temps ddavbionne
vieille loi de I'économie remettre au shérif toutes
entreprises, les industries et les banques. Cainfits beau a
voir!

Cela n’a pas augmenté notre respect pour cettérgy/st
collective par laquelle les hommes narguaientioraet
tentaient d’obtenir sans donner.

Nous qui sommes passés par ces 6 années de
découragement, quand la crainte a pris les deeaijise
I'espoir a reculé, nous ne pouvons pas oublierdawté avec
laquelle la loi de 'économie a frappé a la poretalit le
monde: riche ou pauvre, faible ou fort, vieux ounje, et a
réclamé ce que nous lui devions. Nous ne souhgitass
revivre ce genre d’expériences.

Ces observations sont le résultat de 25 ans d’s@aly
prudente des méthodes que les hommes, qui onigelissi
mais aussi ceux qui ont le plus échoué, ont utilisé
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CHAPITRE 8
Septieme étape vers la richesse :
LA DECISION

Apres avoir étudié plus de 25 000 cas d'échec,mn a
démontrer que le MANQUE DE DECISION venait presque
toujours en téte de la liste des 30 causes majeerééchec.
L'INDECISION est un ennemi que, presque tous, RIS a
vaincre.

Lorsque vous aurez terminé la lecture de ce Ietrgue
vous serez prét a en APPLIQUER les principes, wmwez une
occasion de tester votre aptitude a prendre dasiolés
rapides et définitives.

En se penchant sur le cas de plusieurs centaines de
personnes qui ont fait fortune, on s'apercoit guies avaient
'habitude de PRENDRE LEURS DECISIONS TRES
RAPIDEMENT et d'en CHANGER DIFFICILEMENT. Tous
ceux qui n‘arrivent pas a faire fortune, sans eaepont
besoin de beaucop de temps pour prendre leurdalécist de
tres peu pour les modifier, ce que d'ailleurs dcassent de
faire.

L'une des caractéristiques les plus remarqualttsndy
Ford était son habitude de se décider rapidemetd ehanger
d'avis difficilement. Cette qualité était si ancegelui qu'elle le
faisait passer pour obstiné. C'est elle qui le padscontinuer
la fabrication de son fameux modele T (la voit@@lus laide
du monde) alors que tous ses conseillers et phssamineteurs
le pressaient de le remplacer.

Peut-étre M. Ford tarda-t-il trop a les écouterandiun
autre coté, la fermeté de sa décision lui rappaoreafortune
avant que le changement de modéle ne devint iradliectll est
probable que dans I'habitude de M. Ford de toujserstenir a
ses décisions, il y avait une part d'obstinatioaisni est mille
fois préférable d'étre obstiné que de ne pouvaitésider
rapidement ou de revenir sur une décision qui \d&ite prise.
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Prenez vous-méme vos decisions et tenez-y

La plupart des gens qui échouent dans leur teptdtyv
gagner beaucoup d'argent sont généralement tiasnghbles.
lls pensent selon la voix des journaux et les corages des
voisins. Les opinions sont les denrées les moigsesh Chacun
de nous en a une foule.

Si vous vous laissez influencer lorsque vous avez a
prendre une DECISION, vous n'arriverez a rien @éa.bvous
ne concrétiserez pas votre DESIR D'ARGENT.

Si vous étes influencé par les opinions des autoes
n‘aurez pas de DESIR propre.

Lorsque vous mettrez en pratique les principesetug
dans ce livre, vous prendrez vous-méme vos désigbuous
vous y tiendrez. Vous n'en parlerez a personne S&UXF
membres de votre groupe d*“esprit maitre” et sdyea sr,
lorsque vous choisirez ces derniers, que tous gprount
ENTHOUSIASME ET SYMPATHIE A L'EGARD DE
VOTRE DESSEIN.

Les amis intimes et les parents, bien que ce ngasila
leur intention, freinent souvent nos élans en donhlears
opinions ou par esprit de malice, en se moquannhdess. Des
milliers d'hommes et de femmes trainent toute Veides
complexes d'infériorité parce qu'une personne bien
intentionnée, mais sotte, a détruit leur confiameeux par ses
opinions et ses moqueries.

Vous avez un cerveau et un esprit qui vous SoOIirpso
Utilisez-les et sachez prendre seul vos décisiBingous avez
besoin d'un conseil, ce qui peut arriver, adresses-a qui de
droit discrétement, et sans révéler vos intentpgsises.

Ceux qui ont peu d'instruction essaient souveriaie
croire aux autres qu'ils en ont beaucoup. lls patlep et
n'écoutent pas assez.
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Si vous voulez prendre I'habitude de vous décider
rapidement, ouvrez les yeux et les oreilles et é&rfa bouche.
Ceux qui parlent beaucoup agissent peu. Si vouszoglus
gue vous n'‘écoutez, vous ne vous privez pas sentatae
nombreuses occasions d'apprendre quelque chose, ahais
en plus vous dévoilez vos PLANS et vos BUTS a aes @jui,
parce qu'ils vous envient, prendront un malin pl@sous
faire échouer.

Chaque fois que vous parlez en présence d'unerperso
tres cultivée, vous lui permettez de mesurer led@egact de
votre propre culture, et le plus souvent ce sevatre®
désavantage ! C'est dans la modestie et le sipreeéside la
vraie sagesse. Souvenez-vous-en.

Ne perdez pas de vue que toute personne avec ggli Vo
vous associez cherche comme vous un moyen dddaivae.
Si vous parlez trop librement de vos plans, vousapeut-étre
la mauvaise surprise de voir quelqu'un d'autrerefiter.

La valeur d'une décision

La valeur d'une décision dépend du courage quilgaur
la prendre. Les grandes décisions qui font progrdas
civilisation sont prises par des hommes qui ris¢jieemort.

La décision de publier la Proclamation d'Emancgpati
gui donna la liberté au peuple noir d'Amérique piuse par
Lincoln alors gu'il n‘ignorait pas que des millieles supporters
politiques et d'amis se retourneraient contre lui.

Non seulement Socrate eut le courage de s'emp@&sonn
plutdt que de renier ses idées, mais son gestanarépliberté
de pensée et d'expression pour un peuple quitp@isiencore
né.

Quand le général Robert E. Lee embrassa la casse de
Sudistes, il savait que cette décision pourraitdditer la vie et
allait obligatoirement en codter bien d'autres.
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Incident a Boston

La plus grande décision de toute [I'histoire dessHtis a
éte prise a Philadelphie, le 4 juillet 1776, lors&®é hommes
signerent un document, sachant qu'il pourrait auissi
apporter la liberté a tous les Américains qu'erefpendre 56
haut et court.

Vous avez certainement entendu parler de ce dodumen
mais peut-étre n'en avez-vous pas tiré la grargs lde
réussite qu'il comporte.

Nous nous rappelons la date de I'événement magsmeu
voyons pas la somme de courage qui le prépara. hous
souvenons du récit tel qu'il nous fut rapporté,sous
souvenons des dates et des hommes qui en furdrédries.
Nous nous souvenons de Valley Forge et de Yorktoen,
George Washington et de Lord Cornwallis. Mais noels
savons rien du pouvoir qui nous assura la libadg avant que
I'armée de Washington n'atteignit Yorktown.

Il est regrettable que les historiens n'aient pasfat de
I'irrésistible pouvoir qui permit I'apparition dalessmonde d'un
pays qui allait établir de nouvelles lois d'indégeemce et faire
ecole.

Je répete que c'est regrettable parce que, pauoster
les difficultés de la vie, ce pouvoir est celui gaet individu
doit utiliser.

Revoyons brievement les faits.

Tout commenca a Boston, le 5 mars 1770. Des soldats
britanniques patrouillaient dans les rues au mities passants
qui, n'appréciant pas du tout ces hommes armes, leu
exprimerent leur mécontentement en leur lancanpbees et
des injures. Les soldats recurent I'ordre de chaligeeut des
blessés. L'incident provoqua un tel ressentimeat qu
I'Assemblée provinciale, composée de colons infkjese
réunit pour prendre une décision. 2 membres ded'mblée,
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John Hancock et Samuel Adams, déclarerent qudlitf@dter
les soldats britanniques hors de Boston.

C'était une décision dangereuse qui nécessitadt foi
courage. Avant la fin de la séance, Samuel Adaaisdtargé
de rencontrer le gouverneur Hutchinson et de Imateder le
retrait de ses troupes. La demande agréée, lgesauittérent
Boston sans clore l'incident. Il avait créé uneagibn qui
devait modifier le cours de I'Histoire.

L'alliance d™“esprit maitre” entre en action

Richard Henry Lee correspondait frequemment avec
Adams, ils échangeaient leurs espoirs et leurstemiau sujet
du bien-étre de leurs provinces respectives. Cette
correspondance donna a Adams l'idée d'un couriabkable
entre les 13 colonies, créant ainsi un lien ertes et les
aidant a résoudre leurs problémes. 2 ans aprisi@i de
sang de Boston, Adams proposa a I'Assemblée derfamd
Comité de correspondance avec homination de rapstgs
pour chacune des colonies.

~ Telfutle début de la puissante organisation djaiefs
Etats-Unis un pays libre. Le groupe d*“esprit nediétait
composeé d'Adams, de Lee et de Hancock.

Le Comité de correspondance fut constitué. Jusaue-|
lutte des coloniaux n'avait pas été organiséeeCpétite
guerre” se traduisait par des émeutes du genreldede
Boston et n‘apportait rien de constructif.

Les griefs individuels n'avaient pas été explos@ss la
direction d'un groupe d"“esprit maitre”. Jusqutitiative
d'Adams, Hancock et Lee, aucun groupe ne s'étaité@our
régler, une fois pour toutes, les différends aesc |
Britanniques.

152

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

Cependant, ces derniers ne restaient pas indetiss.
aussi avaient leur plan et leur “esprit maitre’e@l/avantage
gue donnent I'argent et une armeée reguliere.

Une décision immédiate change le cours de I'histoir e

Pour remplacer Hutchinson, la Couronne nomma Gage a
poste de gouverneur du Massachusetts. Son preests fyt
d'envoyer un messager chez Samuel Adams pour lenspade
rentrer dans l'ordre. Pour mieux comprendre laesuiyons la
conversation telle gu'elle s'engagea entre le eblBanton (le
messager de Gage) et Adams.

Le colonel Fenton : “Je viens de la part du gousern
Gage vous assurer, M. Adams, qu'il a plein poupour vous
faire tenir tout ce que vous voudrez (tentativealguption) si,
au préalable, vous levez votre opposition aux nessqu'il a
prises. Il vous donne, Monsieur, un conseil d'a®ili de ne
pas attirer sur vous le courroux de Sa Majestéevainduite
tombe sous le coup d'une loi édictée par Henry Mast
envoyeée en Angleterre, pour y étre jugée, toutequere que le
gouverneur d'une province décrete coupable destahbi
vous changez de politique, non seulement voustearez de
grands avantages, mais vous serez en paix avecrontr

Samuel Adams avait le choix : lever son opposiéibn
accepter les pots-de-vin ou la reconduire et cdeirisque
d'étre pendu. Il demanda au colonel Fenton dermpttre sur
I'nonneur de répéter au gouverneur les termessegacta
réponse :

“Dites au gouverneur Gage que, depuis longtempsyige
en paix avec le Roi des rois. Aucune considérgignsonnelle
ne pourra me faire abandonner la juste cause depan Et
veuillez ne pas oublier mon conseil d'ami, ne poples
atteinte aux sentiments d'un peuple exaspére.”

Irrité par le propos d'Adams, Gage fit placarderi$
suivant :

153

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

“Au nom de Sa Majesté, j'offre et je promets Seés tr
gracieux pardon a ceux qui, séance tenante, dépudes
armes et accompliront leurs devoirs de paisiblggtsu
Toutefois, Samuel Adams et John Hancock ne bépédici
pas de ce pardon, leur infame conduite ne meémpanh juste
chéatiment.”

De nos jours, on dirait d'Adams et de Hancockgu'il
étaient “dans le bain” jusqu'au cou. Sous la medace
gouverneur, ils prirent une nouvelle décision, tugsi
dangereuse que la premiere. Rapidement et en séxret
réunirent leurs plus fidéles partisans. Lorsque lmonde fut
la, Adams verrouilla la porte, mit la clé dans esale et
décréta que personne ne quitterait la piece awsnhg soit
prise, a lI'unanimité, la décision de réunir en Gesdous les
colons.

Un brouhaha suivit. Tout le monde était tres exdigs
uns envisageaient les conséquences d'un tel riadiealles
autres exprimaient leurs doutes quant a la saghsse
décision si précise qui défiait la Couronne. Se@dt®mmes,
Adams et Hancock, restaient insensibles a la petufee
possibilité d'un échec. Leur influence était tgllee peu a peu
les autres acceptérent leur solution.

Par l'intermédiaire du Comité de correspondancg, to
était mis en oeuvre pour réunir le Premier Con@astinental
a Philadelphie, le 5 septembre 1774.

N'oubliez pas cette date. Elle est plus importgatcelle
du 4 juillet 1776. Si la décision de tenir un Cargycontinental
n‘avait pas été prise, la Déclaration d'Indépenglaraurait
jamais pu étre signée.

Avant la premiére réunion du Congres, dans la poavi
de Virginie, un autre chef de file publiait un kvexplosif
intitulé Vue sommaire des Droits de 'Amériquedamitique.
C'était Thomas Jefferson (qui deviendra9er@sident des
Etats-Unis) dont les relations avec Lord Dunmcee, |
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représentant de la Couronne en poste dans ceiba régpient
aussi tendues que celles d'’Adams et de Hancockewec
gouverneur.

Peu apres la publication de son livre, Jeffersquibgu'il
était poursuivi pour haute trahison envers le gmament de
Sa Majesté.

Ce sont des hommes qui, sans pouvoir, sans ay&ais
armée, sans argent, des l'ouverture du Premierr€sng
continental, et ensuite pendant 2 ans, a inteivadlguliers,
statuérent sur le sort des colonies. Ceci jusqujain 1776,
date a lagquelle Richard Henry Lee s'adressa eteness a la
jeune Assemblée et a son président :

“Messieurs, je soumets a votre approbation la motio
suivante : Les Colonies Unies sont et doivent dé étre des
Etats indépendants, libérés de toute obéissanearsiav
Couronne britannique et de tout lien politique alétt de
Grande-Bretagne.”

Le manuscrit était lu devant le Congres

L'étonnante proposition de Lee fut débattue fieseeuent
et si longtemps que son auteur perdit patienceafdés
plusieurs jours de délibérations, il reprit la paret s'écria
d'une voix ferme et claire : “M. le président, n@w®ns discuté
des journées entieres sur cette proposition. Blle@are seule
issue. Alors pourquoi attendre davantage ? Qubergtux
jour donne naissance a une République américaimegebut
ne sera pas de dévaster ou de conquérir, maisaddirée
regne de la paix et de la loi.”

Avant le vote final de la proposition, Lee fut rapen
Virginie auprées d'un membre de sa famille gravemeadade.
Mais avant de patrtir, il remit sa cause entre lagyexde son
ami Thomas Jefferson, qui promit de lutter jusge'&@u'une
décision favorable intervint. Peu apres, le prégida

155

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

Congres, Hancock, nommait Jefferson président duitéo
chargé de rédiger la Déclaration d'Indépendance.

Le Comité travailla longtemps a I'élaboration d'un
document d'autant plus difficile a rédiger que cleajomme
qui le signerait, aprés son acceptation par le @Gmgignerait
en méme temps son arrét de mort au cas ou, daasalidle
inévitable qui opposerait les colonies a la GraBdstagne,
celle-ci remporterait la victoire.

Le 28 juin, le manuscrit était lu devant le Congres
Pendant plusieurs jours, on en discuta les teramesn modifia
guelgues passages et enfin, le document fut peé&t. juillet
1776, Thomas Jefferson, debout devant I'Assemlidaé, a
haute voix la Déclaration née de la décision |& jploportante
qui fut jamais prise.

La Déclaration fut signée par les 56 hommes qui
risquaient ainsi leur vie. Sachez bien que cediiit €sprit de
décision qui assura le succes des armées de Washitigetait
dans le cceur de chaque combattant. Et le pouvdesfeit fait
reculer la défaite et la rend impossible.

Notez également que le pouvoir qui permit a cedten
de gagner sa liberté est celui que peut utilisgrhiomme
déterminé. Ce pouvoir illustre I'application dempipes
exposeés par ce livre. Découvrez, par le récit hiptie de la
Déclaration d'Indépendance, que le désir, la datia foi, la
persévérance, I'élaboration de plans et I'effiéadbit groupe
d"“esprit maitre” ont été les 6 causes qui ont e la
victoire.

Le pouvoir d'un esprit décidé

Tout au long de cet ouvrage, il vous sera répéténgqu
pensée doublée d'un DESIR ARDENT tend & se tramsfoen
son équivalent physique. On peut trouver dansh@sgde la
Déclaration d'Indépendance et dans celle de leed8tates
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Steel Corporation une description parfaite de lecoétisation
de la pensée.

Recherchez le secret de cette méthode, mais maiten
pas un miracle. Vous ne trouverez que les loigiélies de la
nature, que n'importe quel homme peut utiliseasabsez de
foi et de courage. Elles doivent étre utiliséesrpitaérer un
pays comme pour faire fortune. Ceux qui prennamsle
décisions rapidement et définitivement savent césaqreulent
et généralement 'obtiennent. Un chef décide taogjuiie et
strement. C'est pour cela qu'il en est un. Le manttabitude
de chérir celui dont les mots et les actes prougetitsait ou il
va.

L'indécision est généralement une habitude de gmene
De plus en plus tenace avec le temps, elle infleéatudiant
dans le choix de son métier, si tant est qu'ivaré en choisir
un. Tres souvent, le jeune homme qui vient de te@nses
études accepte, parce qu'il est indécis par hahitagremier
emploi gu'on lui propose. La plupart des petitarsés actuels
doivent leur situation au fait qu'ils ont manquédéeision et
de jugement lorsqu'il s'est agi de choisir.

Etre précis dans ses décisions demande du couirage.
faut quelquefois beaucoup. Les 56 hommes quiéadifit la
Déclaration d'Indépendance risquerent leur viepgrosant leur
signature au bas de ce document. La fortune esituregtion
professionnelle bien assise ne sont pas a la poetéelui qui
néglige ou qui refuse de les préparer par des PLAMN les
solliciter. Est assuré de faire fortune celui gUDESIRE,
comme Samuel Adams désirait I'indépendance desieslo
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CHAPITRE 9
Huitieme étape vers la richesse :

LA PERSEVERANCE, L'EFFORT NECESSAIRE POUR
AVOIR LA FOI

La PERSEVERANCE est I'un des facteurs essentills a
transformation du désir d'argent en son équivatetériel. A
I'origine de la persévérance, il y a le POUVOIR Dk
VOLONTE.

Conjugués, LE POUVOIR DE LA VOLONTE et le
DESIR sont irrésistibles. Les hommes qui gagnemjrdsses
fortunes donnent souvent l'impression d'étre dul®ls. La
plupart du temps, on ne les comprend pas. Au poaoia
volonté, ils allient la PERSEVERANCE et c'est aves 2
gualités qu'ils assurent la réalisation de leuirdés

La plupart des gens sont préts a abandonner letssb
leurs projets au premier signe d'opposition ouhgéécll y en a
tres peu qui malgré les obstacles, perséverent'pse qu'ils
atteignent leur but.

Le mot “PERSEVERANCE” n'a pas valeur d'héroisme.
C'est une qualité qui est au caractére de I'hnonegie le
carbone est a l'acier.

La constitution d'une fortune demande généralement
I'application de 13 principes de base qui doivér® éompris et
appliqués avec perséveérance.

Un désir tiede apporte de maigres résultats

Si vous lisez ce livre dans l'intention d'appligeen
enseignement, la meilleure fagon de tester votre
PERSEVERANCE sera de suivre a la lettre les 6
enseignements du second chapitre. A moins, bigmaérvous
ne soyez I'un de ces rares individus a avoir deéjaul et un
plan précis. Sinon, lisez ces instructions, fagrstne routine
guotidienne et n'oubliez jamais de les appliquer.
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Le mangque de persévérance est l'une des caugsades
importantes de I'échec. La plupart des gens satftie cette
faiblesse. On peut cependant lutter contre ebejtaht plus
facilement que le désir de la vaincre est grand.

Le DESIR est a l'origine de toute entreprise. Nehliez
jamais. Un petit désir n'apporte que de maigredtats, de
méme qu'un petit feu donne peu de chaleur. Si r@ArEgUeZ
de persévérance, combattez cette faiblesse enlatitruotre
désir jusqu'a ce qu'il devienne obsessionnel.

Lisez ce livre jusqu'au bout, puis revenez au ¢hapui
traite du désir et appliquez IMMEDIATEMENT les 6
instructions qui y sont données. L'ardeur avecddgwous les
suivrez indiquera clairement la qualité de votreSIFE Si vous
vous sentez plus ou moins indifférent, vous n'gpaszencore
cette “volonté d'argent” indispensable a qui vaireffortune.

De méme que l'eau est attirée par l'océan, larferast
attirée par ceux qui ont préparé leur esprit &¢&voir.

Si vous ne pouvez PERSEVERER, suivez les instmstio
du chapitre qui traite du groupe d*“esprit maigebdrganisez le
votre. Grace aux efforts coopératifs des memb@ss v
développerez votre perséveérance.

Dans les chapitres sur l'autosuggestion et le sidooent,
vous trouverez d'autres instructions dans ce §ngez-les
jusqu'a ce que votre subconscient ait une image ca I'objet
de votre désir. Alors vous ne serez plus généeparainque de
persévérance.

Que vous soyez éveillé ou endormi, votre subconscie
travaille en permanence.

La magie de la volonté d'argent

Une application occasionnelle de ces regles neataiin
aucun résultat. Vous devez les observer continuelté
jusqu'a ce que cette discipline devienne pour umgsseconde
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nature. D'aucune autre maniere vous ne pourreajiesy
votre “volonté d'argent”.

La pauvreté s'empare facilement d'un esprit quajme
pas la “volonté d'argent”, car elle n‘a pas beguiuiy
s'installer, d'un esprit préparé a la recevoir.cQuiue n'est pas
n'‘est pas né avec cette “volonté d'argent” daitéer de toutes
pieces.

Avez-vous compris la signification exacte du paapte
précédent ? Dans l'affirmative, vous pouvez contneste role
de la persévérance dans la création d'une forganes
perséverance, vous échouerez avant d'avoir commence

Vous avez déja eu des cauchemars. En voici unequi p
vous aider a comprendre toute la valeur de la péraéce :

Vous étes au lit, a demi inconscient, et vous avez
I'impression que vous étouffez. Vous étes incapableouger
le petit doigt et vous sentez que vous devez rejpece
controle de vos muscles. Par des EFFORTS PERSEVHRBAN
DE VOLONTE, vous arrivez & mouvoir les doigts d'umain.
En persistant, vous étendez votre contrdle aux iesisie votre
bras que vous parvenez a lever. Puis, de la mé&mpe,faous
parvenez a maitriser I'autre main et l'autre hras,jambe, puis
I'autre. Enfin, vous contrdlez tout votre systemesoulaire et
émergez du cauchemar. Vous y étes parvenu peu a peu

Vous avez un “guide caché”

C'est également peu a peu que votre esprit vagaorra
inertie. Vous retrouverez progressivement le pteintrole de
votre volonté. Soyez persévérant.

Choisissez soigneusement les membres de votreagroup
d"“esprit maitre” et assurez-vous qu'au moins weregnne
peut vous aider & développer votre PERSEVERANCE.
Certaines personnes y furent contraintes par tesr@tances.
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Ceux qui ont cultivé I'habitude de la PERSEVERANCE
ont acquis une assurance contre I'échec. Peu ienfgonombre
de leurs défaites, ils sont certains de rempaoaterictoire.
Parfois, il semble qu'un “guide caché” teste lesimes en leur
faisant subir toutes sortes d'épreuves. Ceux guirglévent et
ne se découragent pas atteignent leur but.

Le “guide caché” ne vous laisse rien entreprendns s
éprouver votre PERSEVERANCE. Ceux qui ne le
comprennent pas, n'‘avancent pas.

Ceux qui I'ont compris, par contre, sont magnifigeat
recompenses. lIs regoivent ce qu'ils ont désirén'€s pas
tout, ils recoivent encore quelque chose de bies pl
important : la preuve que tout échec porte enesgefrme de la
réussite.

La défaite : une condition passagere

Il y a des exceptions a la régle. Certaines pee®nn
connaissent par expérience la valeur de la PERSERWXEFE.
Elles savent que les défaites ne sont que passagfanea’elles
peuvent étre changées en victoires avec la PERSENERE.
Elles sont peu hombreuses les personnes qui venelat
défaite un appel urgent a redoubler d'effort. Giémts qu'une
force irrésistible et silencieuse vient les aidértter contre le
découragement. Cette force n'est autre que la
PERSEVERANCE. Sans elle, et dans quelque domaiaeeju
Soit, aucun succes n'est possible.

Ayant écrit ces lignes, je leve les yeux de morigragt
regarde devant moi la grande et mystérieuse Brogdia
fois cimetiere de tant d'espoirs et porte de lanchaDes gens
du monde entier sont venus y chercher fortunepdéte
puissance, amour et tout ce qui fait la reussitthdenme. De
temps en temps, un individu se détache de la neidsenonde
apprend a nouveau que guelgu'un a maté Broadwayg. Ma

161

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

Broadway n'est pas facile a conquerir. Elle rect@riadalent,
le génie, mais ne paie en espéces que les PERSENERA

Comment conquérir Broadway ? C'est un secret.usno
est révélé dans la lutte que mena Fanny Hurst sev@tume.
Arrivée a New York en 1915, elle n'y réussit pas
immédiatement. Pendant 4 ans, elle passa ses gzuané
travailler et ses nuits a espérer. Lorsque soniespoéduisit
pratiquement a néant, elle ne se dit pas : “Tres,Broadway,
tu as gagné”, mais “Je sais, Broadway, que tu el@asré
d'autres, mais moi je suis décidée a ne pas neetdaire et tu
ne m'auras pas !”

Un éditeur lui renvoya maintes fois ses manusaxitat
d'en accepter un et de le publier. La plupart desans
auraient abandonné la partie a la suite du premeies. Mais
parce qu'elle était décidée a gagner, elle tinthans.

Le “guide caché” mit Fanny Hurst a I'épreuve, elle
surmonta les obstacles, et ce furent les éditauraq
solliciterent. Elle gagna tant d'argent et si gitéelle arrivait a
peine a le compter. Puis les producteurs de cinéma
s'intéresserent a son oeuvre et les gains se farkipt. Le cas
de Fanny Hurst n'est pas exceptionnel. Soyez neagta tous
ceux qui ont amassé une grosse fortune ont direznigr lieu,
acqueérir la persévérance.

La persévérance est a la portée de tous

La PERSEVERANCE est un état d'esprit, elle peutdon
se cultiver. Pour y arriver, voici ce qu'il faut :

1. LA DEFINITION DU BUT. Pour développer la
persévérance, il est primordial de savoir ce gqueveut. Un
but bien ancré aide a surmonter de nombreusesuliffs.

2. LE DESIR. Quand on poursuit I'objet d'un ardent
désir, il est facile d'acquérir et de maintenipéséverance.
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3. LA FOI EN SOI. Croire en sa propre aptitude a
mener a bien un plan encourage a le suivre aveép&ance
(la foi en soi peut étre développée par l'autossifme : voir le
chapitre qui en traite).

4. LA PRECISION DES PLANS. Des plans
structurés, méme s'ils se révelent mauvais et ainswit
irréalisables, sont un encouragement a perseveérer.

5. DES CONNAISSANCES ADEQUATES. Savoir,
par expérience que nos plans sont bons est un EgEsuent a
persévérer. L'impression, contrairement a la casaaice,
détruit la persévérance.

6. LA COOPERATION. La sympathie, la
compréhension des autres et la coopération haromes@nt
tendance a développer la persévérance.

7. LE POUVOIR DE LA VOLONTE. La
concentration sur I'élaboration des plans indispeles a la
réalisation du but poursuivi conduit a la persénéea

8. L'HABITUDE. La persévérance est le résultat
direct de I'habitude. L'esprit absorbe les expégsrde la
journée ; il s'en nourrit. La peur, le pire de ttessennemis,
peut étre entierement éliminée par la répétitiopasée d'actes
de courage. Tous ceux qui ont fait du service aetifdant la
guerre le savent.

Les ennemis de la persévérance

Avant d'en terminer avec la persévérance, faittevo
propre inventaire, courageusement, point par peintpyez
dans quelle mesure la persévérance vous fait dé&atie
analyse vous conduira peut-étre a des découvene®ss et
sur vos habitudes.

Vous trouverez ici les vrais ennemis qui vous bdrie
chemin de toute réalisation importante. Vous dédoes/non
seulement la faiblesse de votre persévérance,anass les
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causes inconscientes de cette faiblesse. Analysgz-v
franchement si vous voulez vraiment savoir qui véties et ce
gue vous étes capable de faire.

Voici les faiblesses qui doivent étre vaincuestpas
ceux qui cherchent a faire fortune :

1. L'impossibilité de reconnaitre et de définir claient
ce que l'on veut.

2. L'hésitation et son lot d'alibis et d'excuses.
3. Le manque d'intérét pour un enseignement spécialisé

4. L'indécision et I'habitude de laisser les autrem@re
toutes les décisions a notre place.

5. L'habitude de se reposer sur des excuses au lieu de
créer des plans précis pour trouver une solutisona
probleme.

6. Le contentement de soi. Il n'y a malheureusement ri
a faire contre cette maladie.

7. L'indifférence qui se manifeste habituellementlpar
recherche systématique de compromis la ou il yitiea de
faire face aux obstacles et d'essayer de les firanch

8. L'habitude de critiquer les erreurs des autres et
d'accepter des circonstances défavorables commitainiés.

9. Latiédeur d'un désir qui vient de ce qu'on nédkge
choix des intentions.

10. La volonté, et méme parfois la hate, d'abandoaner
premier signe de défaite.

11. L'absence de plans organisés et soigneusemegésedi
pour pouvoir étre mieux étudiés.

12. L'habitude de négliger lI'occasion qui se présente.
13. Souhaiter au lieu de vouloir.
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14. L'habitude d'établir des compromis avec la pagévret
au lieu de vouloir la fortune. Le manque total dérman d'étre,
d'agir, de posséder.

15. La quéte de raccourcis menant a la fortune ; essay
de prendre sans rien donner.

16. La peur d'étre critiqué, la peur du “qu'en-dim@nat-
qui fait échouer autant I'élaboration que l'appiazade plans.
Cet ennemi n° 1 se cache généralement dans lersdient.
(Voir dans un des chapitres suivants les 6 peurs
fondamentales.)

Tout le monde peut critiquer

Etudions cette peur d'étre critiqué. La plupart glerss
permettent a leurs parents, a leurs amis et augsadé les
influencer a tel point qu'ils n‘osent vivre leuopre vie de peur
d'étre critiqués.

De nombreuses personnes font de mauvais mariages et
s'entétent a mener une vie malheureuse parce qaetal’étre
critiguées les empéchent de divorcer. Celui quila k& joug
de cette peur sait l'irréparable dommage qu'elhenget en
détruisant toute ambition et tout désir de réussite

Des millions de gens, aprés avoir quitté I'écaapncent
a un enseignement complémentaire par peur d'étiqueés.

Des hommes et des femmes de tout 4ge permettemtsa |
parents de briser leur vie par peur de la critiquele devoir
n'‘exige pas la destruction des ambitions persaemell

Par peur d'étre critiqués en cas d'échec, desrgirsent
de saisir leur chance en affaires. La peur degjees est, dans
ce cas, plus forte que le désir de la réussite.

Trop d'individus renoncent aux visées ambitieuses o
négligent de choisir la profession qui les tengeg¢idinte que
parents et faux amis ne disent : “Il est fou ! Qute que les
gens vont penser...”
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Lorsqu'Andrew Carnegie me suggéra de consacren0 a
de ma vie a I'élaboration d'une philosophie du ésicma
premiere réaction fut : “Qu'est-ce que les gend gan
penser ?”. Quelque chose en moi me disait : “Q@'egros
travail qui demande trop de temps. — Tu n'y arasgyas. — Et
comment gagneras-tu ta vie ? — Personne ne s&sftées
établir une philosophie du succes, quel doit adettien croire
capable ? — Souviens-toi de ton humble origineue &ais-tu
de la philosophie ? — Les gens vont te prendre podou. —
Est-ce une bonne idée ?”

Ces questions et beaucoup d'autres assaillirentesynit
et m'obligérent a réfléchir. Si je donnais suita auggestion
de Carnegie, il me semblait que le monde entier me
ridiculiserait.

J'avais la une belle occasion de tuer toute anmbiBtus
tard, apres avoir étudié la vie de milliers de pengs, je
découvris que LA PLUPART DES IDEES SONT MORT-
NEES. LA VIE LEUR EST INSUFFLEE PAR LES PLANS
PRECIS D'UNE ACTION IMMEDIATE. La plupart des idées
sont anéanties dans I'ceuf par la peur de la ogitiqu

lIs fabriquent eux-mémes leurs coups de chance

Beaucoup de personnes vous diront que le succésiehat
est dd au seul hasard. Mais ceux qui ne comptensigula
chance sont généralement décus parce qu'ils natgaa&que
les coups de chance se fabriquent sur mesure.

Durant la crise de 1929, le comédien W. C. Fieketslip
son argent et se retrouva sans revenu et sand,tlava
vaudeville ayant été rayé du théatre. Il avait pl@$0 ans ; a
cet age, beaucoup d’hommes se considerent comangieex.
Il était si pressé de retourner sur les planchékfppa a la
porte d'une industrie naissante, le cinéma pantenit, y offrir
gracieusement ses services. Il tomba et se blessaa A sa
place, bien des gens auraient renoncé a leur phdgs Fields
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était PERSEVERANT. |l savait que s'il persévéraapurait sa
chance un jour ou l'autre, et il I'eut !

On ne peut compter que sur la chance que I'on grmvo
Et on ne peut la provoquer que par la PERSEVERANCE,
sachant au départ vers quel but on tend.

Plans précis, désirs définis et persévérance
constante assurent le succes

Il était une fois un souverain d'un grand empire.
Cependant, dans son cceur, le prince de Gallesuataibmme
seul. Il avait songé a se marier. Toutes les pssee d'Europe
entretenaient de secrets espoirs. |l vécut a s ggndant plus
de 40 ans et quand il devint Edward VI, il se trafiace au
vide gu'il ressentait et que ses sujets ne poutve@mprendre ;
un vide que seul I'amour pouvait combler.

Que dire de Wallis Simpson ? Apres 2 échecs
matrimoniaux, elle persistait dans sa rechercH@adwur
gu'elle estimait étre le premier devoir ici-bas:yit-il de
plus grand ?

Quand vous penserez a elle dorénavant, pensez a une
femme qui savait ce qu'elle voulait et qui, poawvdir, fit
trembler un grand empire.

Femmes, vous qui vous plaignez de ce que ce maiide s
fait par et pour les hommes, étudiez soigneuselaer¢ de

celle qui, a I'age ou les autres se croient dggles, conquit le
cceur du célibataire le plus convoité.

Que dire du roi Edward ? Paya-t-il trop cher I'amdel la
seule femme qu'il aima ?

Il ne nous appartient pas de répondre ; cependans,
pouvons apprécier la qualité de sa décision etixeqoi'il a di

payer.
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Le duc et la duchesse de Windsor se réconcilierent
finalement avec la famille royale. Leur histoirardbur et leur
persévérance semblent d'une autre époque.

Questionnez les 100 premieres personnes que vous
rencontrerez sur ce qu'elles désirent le plus Gavie. 98 ne
sauront répondre. Si vous les pressez de s'exprijuelques-
unes répondront : “la sécurité”, beaucoup : “l'atfjepeu : “le
bonheur”, d'autres : “la célébrité et le pouvoid’ ‘@n rang
dans la société”, “étre a l'aise dans la vie”, ‘pmudanser,
changer, écrire”, mais personne ne sera capalrie ghécision

ou de la plus petite indication quant a un plaré{aigli.

La richesse ne vient pas en reponse a des soufiats.
vient seulement a ceux qui ont des PLANS PRECIS, de
DESIRS DEFINIS et UNE PERSEVERANCE CONSTANTE.

Les 4 étapes vers la perséverance

Franchir ces 4 étapes n'exige ni une intelligenedessus
de la moyenne, ni une instruction particulieregmgore trop de
temps ou d'efforts. Il suffit d'avoir :

1. Un BUT BIEN PRECIS et le DESIR ARDENT de le
réaliser.

2. Un PLAN PRECIS qui s'exprime par une action
soutenue.

3. Un ESPRIT ABSOLUMENT ETANCHE aux
influences pernicieuses ainsi qu'aux suggestiogatives des
parents, des amis et de I'entourage.

4. Un lien amical avec celui ou ceux qui vous
encourageront & PERSISTER dans votre plan et w#rs but.

Il est indispensable de franchir ces étapes paussié
guoi que ce soit. Du reste, I'énoncé des 13 loisetie
philosophie du succes et la maniere de les appligaistent
sur la nécessité d'en faire des habitudes.

Grace a la mise en pratique de ces lois, I'hnommegde
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son destin économique, conquiert la liberté edépendance
de la pensée, la fortune, le pouvaoir, la célébsigégarantit des
coups de chance, convertit ses réves en réalig;ise la
peur, le découragement et l'indifférence.

L'aide de I'Intelligence Infinie

Quel pouvoir mystique donne aux hommes perséveérants
la possibilité de vaincre les difficultés ? La @&rance
suscite-t-elle une certaine forme d'activité spéiie, mentale
ou chimique qui permet d'accéder a des forces suaies ?
L'Intelligence Infinie soutient-elle celui qui satkencore alors
gue la bataille est déja perdue, et que le montieresst contre
lui ?

Je me suis poseé ces questions et bien d'autreseenco
guand j'étudiais la vie d'hommes tel qu'Henry Fqrd,
commenca a zeéro et batit un empire industriel inrsaevec
pour seul atout la persévérance. Ou Thomas Edisgavec
moins de 3 mois de scolarité, devient le premieereur du
monde et métamorphosa sa persévérance en machme@a
en machine pour le cinéma, en lampe incandescsants,
parler d'une cinquantaine d'autres inventions.

J'ai eu I'heureux privilege d'analyser année paéanet
pendant longtemps, ces 2 hommes singuliers. Je earl
connaissance de cause lorsque je dis que je oiaiéren eux
gu'une explication a leur réussite extraordinalee :
PERSEVERANCE.

Lorsqu'on étudie objectivement les prophetes, les
philosophes, les hommes qui accomplirent des naisaet les
chefs religieux du passé, on conclut que la PERSEAMECE,
la CONCENTRATION DANS L'EFFORT et la PRECISION
DU BUT visé sont a la base de leurs actes.

Si, par exemple, vous comparez la vie étrange et
fascinante de Mahomet avec celle d'hommes quiéurssi
dans notre monde moderne de l'industrie et degéanie, vous
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remarquerez qu'ils ont un trait important en commian
PERSEVERANCE.

Si vous étes intéressé par I'étrange pouvoir guneale la
force a la PERSEVERANCE, lisez une biographie de
Mahomet, de préférence celle qui a été écrite paadBey.
Une bréve analyse parue dans I'Herald Tribunete&oar
Thomas Sugrue laisse pressentir l'intérét de tmttere.

Le compte rendu de Thomas Sugrue

Mahomet était prophete, mais il ne fit jamais deagies.
Il n'était pas un mystique ; il n‘avait pas faétdtes spéciales ;
il ne se révéla publiqguement qu'a I'age de 40laorsqu'il se
présenta comme le messager de Dieu, porteur derddeRet de
la vraie religion, il fut ridiculisé et traité ded. Les enfants lui
faisaient des crocs en jambe et les femmes luestdes
ordures. Il fut banni de sa ville natale, la Megaieses fideles,
dépouillés de leurs biens, le suivirent dans ledés

Apres avoir préché 10 ans, il ne récoltait qu'gpalivreté
et moquerie. Cependant, avant que 10 autres anpéss
fussent écoulées, il était le grand maitre de tbAitabie, le
gouverneur de la Mecque et le chef d'une religauvelle qui
allait se répandre du Danube aux Pyrénées jusgquae
s'émoussat I'élan qu'il lui avait donné et qui itegud pouvoir
des mots, a l'efficacité de la priére, a l'intind&l'homme avec
Dieu.

Mahomet était issu d'une famille de la Mecque, tedgpi
du négoce, carrefour de routes mais cité malsainelds
enfants, souvent confiés a des Bédouins, partagdaigie des
nomades qui les nourrissaient. C'est ainsi que Kahoapres
avoir gardé les moutons, devint chef-caravanier jpaompte
d'une riche veuve qui I'épousa quand il eut 28 lafisainsi de
nombreux voyages ce qui lui permit d'acquérir une
connaissance approfondie des hommes.
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Mahomet avait remarqué que le christianisme
s'appauvrissait en perdant son unité.

Pendant les 12 années qui suivirent son mariage ave
Khadija, Mahomet vécut en riche, sage et respeztabl
marchand. Puis il partit pour le désert, en reairdc le premier
verset du Coran et dit a Khadija que l'archangeri@ldii était
apparu et l'avait appelé le messager de Dieu. Cesgemble
le plus a un miracle dans la vie de Mahomet, biest le
Coran, la parole de Dieu. Jamais ce voyageur, geannt,
n‘avait manifesté le moindre don pour la poésiéabaguence.
Or, les versets du Coran, tels qu'il les recuégtdonna a ses
fideles, étaient I'ceuvre d'un poete.

Pour les Arabes, le don des mots est magistraplide le
coran disait que tous les hommes étaient égawnt®viau et
que I'lslam devait créer un Etat démocratique.

Cette hérésie politique et le désir de Mahometadaude
les 360 idoles de la Casbah furent a l'origineatteexil.

Les tribus du désert venaient a la Mecque adoser le
idoles, entretenant ainsi la prospérité du commetast
pourguoi les hommes d'affaires de la Mecque seétant
contre Mahomet qui avait été un des leurs. |l eardans le
désert pour demander la miséricorde de Dieu smolede.

L'Islam commencait sa montée. Du désert jaillit une
flamme qui ne s'éteindrait pas ; une armée démquese
levait comme un seul homme, préte a affronter let.mo
Mahomet avait invité les juifs et les chrétienggandre a lui,
il demandait a tous ceux qui croyaient en un séelilde se
réunir, dans une méme foi. Si les juifs et les g avaient
accepté sa proposition, I'lslam aurait conquis dade entier.

Lorsque les armées du prophéete entrerent dansal&mys
les membres des autres confessions eurent lawe .sa
Lorsque les Croisés prirent la ville, des siecles pard, ils
n'épargnerent pas un homme, pas une femme, pagant de
religion musulmane. Toutefois, les chrétiens acrept des

171

Table des matiéres )



Pensez et devenezriche

musulmans une idée : celle de I'université, le dieu rayonne
le savoir.
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CHAPITRE 10
Neuvieme étape vers la richesse :
LE POUVOIR DE L'ALLIANCE D"“ESPRIT MAITRE”
Pour faire fortune, le POUVOIR est indispensable.

Elaborer des PLANS est inutile si I'on ne posséel@
POUVOIR de les exécuter. Ce chapitre vous explauer
comment acquérir et utiliser le pouvaoir.

Le pouvoir peut étre défini ainsi : une connaissanc
organisée et intelligemment dirigée. Le pouvoinsiee cas,
désigne un effort organisé assez important poun@ire a un
individu de transformer son désir en son équivaieonétaire.
L'effort organisé résulte de la coordination deutusieurs
personnes qui, dans un esprit d'entente, travadi@ms un but
bien défini.

LE POUVOIR EST NECESSAIRE A QUI VEUT FAIRE
FORTUNE. Il est indispensable ensuite pour consdiagent
acquis.

Pour acquérir le pouvoir

Voyons comment on peut acquérir le pouvoir. Puisqu'
est “une connaissance organisée”, examinons-eoleses :

1. L'INTELLIGENCE INFINIE. Cette source de
connaissance peut étre obtenue par le procédé déns un
autre chapitre et avec l'aide de l'imagination triga

2. L'EXPERIENCE COLLECTIVE. L'expérience
collective humaine (ou du moins celle qui a étéanisge et
enregistrée) est disponible dans n'importe qudiéoktheque
municipale bien garnie. Une grande part de cefpemence
collective est enseignée et étudiée dans les époldigjues et
dans les facultés.

3. LES ETUDES ET LES RECHERCHES. Dans
tous les domaines de recherche ou I'homme a chdrohgé et
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classifié les dernieres découvertes. Il faut sére¢fa ces
sources individuelles lorsque les connaissancgeneent
s'acqueérir a travers I'expérience collective. Lgmation
créatrice y joue également son role.

La connaissance, ainsi obtenue, peut étre conartie
pouvoir si elle est utilisée dans le cadre de ppaasis qui se
traduiront par des actes.

Le secret du succes d'Andrew Carnegie

L'alliance d"“esprit maitre” résulte des effortaipmues
de 2 ou plusieurs individus qui oeuvrent dans ymmies
d'harmonie, en vue d'atteindre un but précis. &ans
coopération de cette alliance d“esprit maitreuauindividu
ne peut profiter d'un tel pouvoir.

Un précédent chapitre indiquait comment faciliter
I'élaboration des plans qui transforment le dasiume réalité
concrete. Si vous suivez ces instructions ave@pérance et
intelligence, si vous choisissez avec discernemesninembres
de votre groupe d*esprit maitre”, avant méme qugswne
vous en rendiez compte, votre objectif sera a detint.

Nous allons maintenant étudier 2 particularitégchupe
d"“esprit maitre”, I'un étant d'ordre économiquéaattre
d'ordre psychique.

Celui qui s'entoure d'hommes bienveillants, avipgss a
I'aider dans un esprit de parfaite harmonie, da@llenéficie
d'avantages économiques certains. Cette forméadad!
coopérative est a la base de presque toutes lesegréortunes.
Mieux vous comprendrez cette vérité et plus vitesveerrez
fructifier votre argent.

L'aspect psychique est plus subtil. Si 2 espragditlent
ensemble, ils liberent uné rce invisible et intangible
semblable a un®@sprit.
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L'esprit humain est producteur d'énergie. Cellgauyr
une part, demeure d'essence spirituelle. Lorsqpersbnnes
s'unissent pour travailler dans un esprit d'hareagiles
dégagent une énergie spirituelle qui est le noyale@ment
psychique du groupe d*“esprit maitre”.

Le principe du groupe d*“esprit maitre” me fut névpar

Andrew Carnegie, il y a quelques années et détaririnhoix
de ma profession.

Le groupe d"“esprit maitre” de M. Carnegie étanstaué
d'une cinquantaine de personnes qu'il avait cleodaas le but
bien défini de fabriquer et de vendre de I'acieatttibuait la
totalité de son immense fortune au pouvoir queligpensait
son groupe d*“esprit maitre”.

Tous ceux qui ont fait fortune ont utilisé conscment ou
non le groupe d*“esprit maitre”.

De ce principe, vous tirerez un grand pouvaoir.

L'influence d'un esprit sur un autre

Le cerveau de 'homme peut se comparer a une ibatter
électrique. Il est bien connu que plusieurs baseconnectées
produiront plus d'énergie qu'une seule. Il estmoims connu
gue la qualité d'énergie émise par une seule matst
fonction du nombre et de la capacité de ses élément

Compte tenu que certains cerveaux sont plus eéggae
d'autres, nous pouvons dire qu'un ensemble deaetve
coordonnés harmonieusement produira plus d'énguyie
seul cerveau.

On comprend immédiatement pourquoi le groupe dffesp
maitre” est la clé du pouvoir que possédent lesthesnqui
savent bien s'entourer.

Pour ce qui est de l'aspect psychique du groupsputit
maitre”, il faut encore retenir ceci que plusiecgss/eaux, en
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interaction harmonieuse, développent une énergiprqtite a
chacun des cerveaux de ce groupe.

On sait qu'Henry Ford commenca sa carriére comalerci
sous des auspices plutot défavorables, sans itistrupauvre
et ignorant, mais qu'en l'espace incroyablement czul0
ans, il surmontait ces 3 handicaps, et 25 anstatds devenait
I'un des hommes les plus riches d’Amérique. Permen®5
années de succes, il devint I'ami intime de ThoEgison.

Voyez-vous l'influence d'un esprit sur un autre ?

Ford réalisa ses plus grandes entreprises quaerdid
avec 2 hommes extrémement intelligents, Harve\stire et
John Burroughs. N'est-ce pas une preuve de plpsaoir
gui émane d'une association d'esprits ?

Il faut profiter de la nature, des habitudes epduvoir de
nos associés les plus proches. Grace a son lierEalison,
Burbank, Burroughs et Firestone, Henry Ford ajawta
pouvoir de son propre cerveau d'intelligence, Eeigmce, les
connaissances et les forces spirituelles de cesmnes.

En fait, il utilisa le principe du groupe d“espmiitre” en
suivant les méthodes décrites dans ce livre.

Ce principe est également valable pour vous
Nous avons déja mentionné le Mahatma Gandhi.

Son pouvoir exceptionnel peut étre expliqué enapes
mots : il I'obtint en faisant coopérer harmonieusetde tout
leur corps et de toute leur ame 200 millions dsqeames, dans
un seul BUT BIEN PRECIS.

En bref, Gandhi accomplit un miracle, car c'estniracle
de convaincre tout un peuple qu'il faut coopérer
harmonieusement. Si vous doutez de la difficulté de
I'entreprise, essayez de persuader 2 personmaponie
lesquelles, de coopérer harmonieusement.
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D'ailleurs, celui qui dirige une entreprise saiilogst
presque impossible d'obtenir de ses employés uailtra
d'équipe.

Lorsque plusieurs personnes s'associent harmoneunse
a des fins précises, elles se préparent, paraéttace, a tirer
force et pouvoir de ce grand centre universehtdlligence
Infinie. C'est la plus importante des sources de/pw ou
puissent, consciemment ou non, les génies et &slgrchefs.

Les 2 autres sources de la connaissance qui maaent
pouvoir ne sont pas plus slres que nos 5 sens.

Dans les chapitres suivants, vous apprendrez a
communiquer avec l'Intelligence Infinie.

Je ne désire pas faire un cours de religion. Auam
principes, aucune des lois exposées dans ce kvpeatend
s'ingérer directement ou indirectement dans ungsasc
religieuse. Ce livre n'a d'autre but que d'appresadrlecteur
comment TRANSFORMER SON DESIR PRECIS
D'ARGENT en son équivalent matériel.

Lisez, réfléchissez et méditez en lisant. Bier&sujet
entier se déroulera devant vous et vous en auezum
d'ensemble qui vous échappe encore puisque voinsilagscet
ouvrage chapitre par chapitre.

La pauvreté n'a pas besoin de plan

L'argent est timide et méfiant. Il faut lui faie dour et le
gagner par des méthodes qui ressemblent a cellddise
I'amoureux pour conqueérir la jeune fille de sesspes. Aussi
étrange que cela paraisse, le pouvoir qui essétdbur gagner
de l'argent n'est pas tres différent de celui guind@s en oeuvre
pour gagner le coeur d'une jeune fille.

Ce pouvoir, pour agir et conquérir la richesset éoe
empreint de FOI, de DESIR, de PERSEVERANCE et étre
utilisé suivant un PLAN D'ACTION PRECIS.
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Quand l'argent afflue, c'est avec l'aisance d'tneno.
Nous avons tous en nous un torrent dont les eaexgintes
coulent vers la richesse et vers la pauvreté.

La pauvreté et la richesse échangent souvent lace.p
La richesse prend celle de la pauvreté seulemnibntasties
plans bien congus et soigneusement exécutés daensel.a
pauvreté est timide et réservée. Pour 'avoigdut f'attirer.

Beaucoup de gens souhaitent faire fortune maigswurit
quelques uns savent que, pour y parvenir, il faatrain
DESIR ARDENT et définir un PLAN PRECIS.
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CHAPITRE 11
Dixieme étape vers la richesse :
LE MYSTERE DE LA TRANSMUTATION SEXUELLE

La “transmutation”, en langage simple, c'est le
“changement ou la transformation d'un élément eauire”.

L'émotion sexuelle conduit a un état d'esprit.

Cet état d'esprit est faussement associé a unéoemot
d'ordre physique. Or, I'émotion sexuelle a 3 rassdiétre :

1. La perpétuation du genre humain.

2. Le maintien de la santé (en tant qu'agent thérapeyt
il n'a pas d'équivalent)

3. La transformation de la médiocrité en génie.

Le plus puissant des désirs

Cette transformation ou transmutation sexuelldaesie a
expliquer : I'esprit s'éveille et remplace des pess
d'expression physique par des pensées plus hautes o
simplement d'un autre ordre.

Le désir sexuel est le plus puissant des désissimule,
développe l'imagination, la finesse de percept®mipurage, la
volonté, la persévérance et un pouvoir créateuvagui
croissant.

Le désir sexuel est si fort, si impérieux qu'il pede
certains étres qui, pour le satisfaire, risquemt \ée et leur
réputation.

Domptée, transmutée, c'est-a-dire transformeée et
redistribuée, cette énergie, qui a conservé sdiapjpeut
alors étre utilisée en tant que force créatrigasgiratrice dans
le domaine de la littérature, des arts, des scgeatdans
n'importe quelle activité, y compris, bien strptaursuite de la
richesse.
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Cette transformation de I'énergie sexuelle demande
effort de volonté largement récompensé.

Le désir sexuel est naturel et inné. Il ne peutendloit étre
refoulé. Transformé cependant, il est enrichispant le corps,
I'esprit et I'dme. S'il n'est pas magnifié, il texprimera que
sur le plan physique.

Le cours d'une riviére peut étre controlé par umnagg.
Mais sans drainage, I'eau se frayera un autre cheémiméme
processus se répéte avec I'émotion sexuelle, quighe
contrblée, c'est vrai, mais sa nature méme la fi£exprimer.
S'il n'y a pas transformation en quelque effortdation, elle
n‘aboutira qu'a des résultats restrictifs.

Le pouvoir sexuel est un pouvoir conducteur

Celui qui a découvert comment transformer son énoti
sexuelle en une énergie créatrice peut s'estimgetr. Une
étude scientifique a établi que :

1. Les hommes qui réussissent le mieux sont ceux
qui ont un tempérament sexuel tres développé atrjuappris
I'art de transformer I'énergie sexuelle.

2. Les hommes qui ont amasseé une grosse fortune et
ont réussi dans le domaine de la littérature, dss de
I'industrie, de l'architecture et dans leur prafesen général,
ont agi sous l'influence d'une femme.

Cette étude a porté sur 2 siecles de biographies et
d'Histoire.
L'émotion sexuelle est une “force irrésistible” tren

laquelle on ne peut lutter. Lorsqu'ils sont guidéscette
émotion, les hommes acquiérent un super pouvaitioia

Saisissez bien cette vérité. Vous comprendrez pouikg
transmutation ou la transformation de I'énergiausti& détient
le secret du pouvoir créateur.
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Si I'on détruit les glandes sexuelles de I'homnrerne de
la béte, on élimine la plus grande source d'action.

Les 10 stimulants de l'esprit (les bons et les moin S
bons)

L'esprit humain a besoin de stimulants pour vibrer,
s'enthousiasmer, créer et développer son imagmatésirer
intensément, etc. Les stimulants les plus efficaoes :

1. le désir sexuel ;
2. I'amour ;

3. un vif désir de célébrité, de pouvoir, de gain eu d
fortune ;

4. la musique ;

5. l'amitié avec des étres du méme sexe ou du sexe
Opposeé ;

6. un groupe d*“esprit maitre” : 2 personnes ou plus
s'associent pour progresser ;

7. des souffrances communes, par exemple celles d'un
peuple persécuté ;

8. l'autosuggestion ;

9. la peur;

10. les narcotigues et l'alcool.

Le désir sexuel vient en téte : c'est un stimud@manime
et met en marche les rouages de l'action. 8 dsticeslants
sont naturels et constructifs, 2 sont destrudiitte liste vous
est présentée afin que vous puissiez compareiffésedtes
sources de stimulation. De toutes, I'émotion sdsesit la plus
intense et la plus puissante.

Un sot a dit un jour qu'un génie est un homme parte
des cheveux longs, mange une nourriture bizarreeul et
sert de cible aux humoristes”. En voici une merieu

L1
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définition : “Un génie est un homme qui a décougernment
augmenter l'intensité de sa pensée au point deoprouv
communiquer librement avec des sources de connaissa
insoupconnées d'une pensée ordinaire.”

Mais, pourrait-on se demander comment communiquer
avec des sources de connaissance qui sont encore
insoupconnées de la pensée ordinaire ? Et soataesl
sources que seuls les génies peuvent atteindreePeSit le cas,
guelles sont-elles et pourquoi sont-elles a leut&eo?

Répondons a ces 2 questions.

Votre sixieme sens : I'imagination créatrice

La réalité d'un sixieme sens a été diment établest
I'imagination créatrice, une faculté que la plugks gens
n'utilisent jamais, a moins que ce ne soit partitaszeu de
gens s'en servent consciemment et ceux-la somgeatess.

L'imagination créatrice est le lien direct entesrit
limité de 'homme et I'Intelligence Infinie. Que &t dans le
domaine religieux ou dans celui de l'invention,ri@glations
et toutes les découvertes de base naissent dgitiat@n
créatrice.

Une pensée exaltante

Lorsque les idées viennent a votre esprit par une
“sensation, elles viennent des sources suivantes :

1. de l'Intelligence Infinie ;

2. du subconscient ou sont emmagasinés les impressions
et les élans de la pensée qui n'atteignent pasveau par I'un
des 5 sens;

3. de l'esprit d'une autre personne qui libére unsdgen
une image ou une idée de son conscient ;

4. du subconscient des autres.
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On ne connait pas d'autres sources d'idée.

Lorsque l'action du cerveau a été excitée par un ou
plusieurs des 10 stimulants que nous avons reléwélkyidu a
I'impression qu'il plane bien au-dessus du domaidaaire de
la pensée, ce qui lui permet une vision d'ensendla portée
et de la qualité de ses pensées. Il est impossileir cette
vision a partir du quotidien routinier.

Quand un individu éléve sa pensée, il est sembéahle
pilote d'avion qui du haut des airs jouit d'un cpade vision
1000 fois plus grand.

Tant qu'il maintient des pensées de cet ordrégst mi
troublé, ni limité par les problémes et les besdias
I'existence : nourriture, vétements, logementstldans un
monde délivré de ces classiques et quotidiennes
préoccupations. Dans cette exaltation, la facuttatcce de
I'esprit est libre. La voie est ouverte, le sixieseas peut
fonctionner. Il devient réceptif a des idées qauraient pu
atteindre l'individu en d'autres circonstancessik&me sens
est la faculté qui différencie un génie du commaes chortels.

La voix intérieure
La faculté créatrice répond davantage a des factssus

du subconscient. Plus cette faculté se manifekts |'mdividu
s'y fie et l'incite a se manifester.

Ce que I'on désigne sous le nom de “conscienca®ope
entierement par l'intermédiaire de ce sixieme sens.

Les grands artistes, les écrivains, les musiciesgoetes
sont devenus célebres parce qu'ils ont pris I'ndéitle se fier
entierement a “la petite voix” qui parle en euxcgra
I'imagination créatrice. Les étres qui ont une vimagination
savent bien que leurs meilleures idées leur vierece que
I'on appelle l'inspiration.
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Je connais un grand orateur qui n'atteignit lalzcé@&que
lorsqu'il prit I'nabitude de fermer les yeux etsgefier
entierement a son imagination créatrice. Quandaiotielmande
pourquoi il baissait les paupieres avant de proeoles
passages clés de son discours, il répondait : ERprainsi
j'exprime les idées que me sont dictées par maintéxieure.”

L'un des financiers américains les plus riches®plus
célébres avait I'habitude de fermer les yeux 2 mirdites
avant de prendre une décision. On lui en demandadan et |l
déclara : “Quand je ferme les yeux, je suis capdilieindre
des sources d'intelligence supérieure.”

Il attendait des idées

Feu le docteur Elmer R. Gates, de Chevy Chase,ldans
Maryland, prit plus de 200 brevets d'inventionse{ques-uns
furent trés importants) en cultivant et en utilisson
imagination créatrice. Sa méthode est a la foisifsigtive et
intéressante pour celui qui cherche a entrer danwhde des
génies, auquel appartient sans nul doute le DrsGHtiit un
grand savant, bien qu'on lui ait fait tres peu delipité.

Dans son laboratoire, il avait ce qu'il appelaitdsambre
de communications personnelles” qui était une piece
insonorisée, meublée d'une petite table sur lagésdit posé
un bloc de papier a lettres. Un interrupteur sumue
commandait les lumieres. Lorsque le Dr désirais@udans les
forces de son imagination créatrice, il entraitdegtte piéce,
s'asseyait a la table, dans le noir et se condestides faits
connus d'un domaine qu'il voulait approfondir oaalévrir. 1l
demeurait ainsi jusqu'a ce que les idées lui virisse

Un jour, ce fut en si grand nombre et avec unansité
telle qu'il lui fallut 3 heures pour les inscrignsuite,
examinant ses notes, il vit qu'elles décrivaiemutieusement
des phénomenes inconnus du monde scientifiqueatesu

184

Table des matiéres )



Pensez et devenezriche

constituaient une réponse intelligente au problgaiése
posait.

Le Dr Gates gagnait sa vie en trouvant des idéesges
particuliers et des entreprises. Quelgues-unepldegrandes
compagnies des Etats-Unies lui versérent de sufedtan
émoluments.

Le raisonnement humain est souvent faussé parite qu'
s'inspire en grande partie de I'expérience perdlen@ tout
enseignement tiré de I'expérience n'est pas foncébun et
juste. Les idées qui émanent de notre imaginatiéatice sont
bien plus sdres. Elles proviennent de sourcesguluess sur
lesquelles on peut davantage compter.

La source du génie est a votre portée
Qu'est-ce qui différencie le génie du simple ineent?

Le premier travaille avec son imagination créatetms
gue le second ignore tout de cette faculté. L'itean
scientifique utilise les 2 imaginations, synthé&at créatrice.

Par exemple, l'inventeur scientifique, en s'aidgnson
imagination synthétique, organise et combine déesd
connues et des principes nés de l'expériencettsi ce
connaissance ne suffit pas a lI'aboutissement dagention, il
fait travailler son imagination créatrice. La méthaemployée
varie selon les individus, mais voici I'essentielptocessus :

1. L'inventeur, en utilisant un stimulant de son choix
stimule son esprit pour le faire fonctionner sumplan plus
élevé.

2. Il se concentre sur des €léments connus et crée
dans son esprit une image parfaite des élémeraanns. Il la
garde en téte jusqu'a ce que le subconscient@tesngpare,
puis se détend en éliminant toute pensée, datentatde la
réponse.

Les résultats peuvent étre précis et immediatsoare
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nuls. Cela dépend du degré de développement deglivation
créatrice.

Edison essaya en vain plus de 10 000 combinaisons
d'idées, avec l'aide de son imagination synthétiGeen'est
gu'en faisant appel a son imagination créatricié qu'
perfectionna sa lampe incandescente. Il agit deariéraqu'il
inventa le phonographe.

Le réle important de l'imagination créatrice netpitee
mis en doute. Il se manifeste dans la vie de toatrhe passé
maitre dans sa profession. Lincoln est le parfat®le d'un
grand dirigeant qui donna le meilleur de soi lofisqilisa son
imagination créatrice.

L'énergie sexuelle est transmutee

La petite histoire foisonne de récits des expldit®mmes
célebres. Aupres d'eux, il y a presque toujoursfemene qui
éveilla leur imagination créatrice en stimulantrldéasir sexuel.

Inspiré par Joséphine, sa premiere femme, Napoléon
Bonaparte fut irrésistible et invincible. Lorsquélrépudia, son
étoile faiblit. Waterloo et Sainte-Hélene n'étaipas loin.

Napoléon n'a pas été le seul a expérimenter |gguie
de I'énergie sexuelle positive.

L'esprit humain vitre et répond aux stimulants plugs
puissant demeure la sollicitation sexuelle. Trartsec'est-a-
dire transformée et dirigée, elle est capable dpan
homme vers les plus hautes sphéres de la penske ou
maitrisera les soucis et les complications quularsergent
lorsqu'il demeure sur un plan inférieur.

Je doute que vous trouviez un seul homme dans toute
I'histoire de I'hnumanité, qui ait réussi de facatraordinaire,
peu importe dans quel domaine, sans un tempéraarett.

L'énergie sexuelle est I'énergie créatrice de s
génies. Il n'y a jamais eu, il n'y aura jamais tang chef, un
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grand batisseur ou un grand artiste dépourvu de fete
sexuelle créatrice.

J'espere que personne ne commettra I'erreur de croi
gu'un fort appétit sexuel est synonyme de génieanide
prétendre au titre du génie, il faut avoir accesfatces de
I'imagination créatrice.

Méme si I'énergie sexuelle est le premier des $aints,
le désir sexuel ne fait pas de vous un génie. LEIRED'UN
CONTACT PHYSIQUE DOIT ETRE TRANSMUTE EN
UNE AUTRE FORME DE DESIR OU D'ACTION.

Si vous réussissez a transformer ainsi le désuedenne
carriere géniale vous attend.

Beaucoup d'énergie sexuelle gaspillée

J'ai découvert en étudiant la vie de plus de 25 000
personnes que le succes vient rarement avantdé&ge ans.
Le plus souvent, les gens ont dépassé la cinquani@ette
constatation fut si frappante que je décidai diétyalus a fond
cette realité.

Les jeunes gens ont tendance a gaspiller leur iéneng
permettant trop souvent a leur émotion sexuellg'@erimer
physiquement. La plupart des étres humains n'amigappris
gue I'énergie sexuelle peut servir a des fins coéat

La plupart de ceux qui font cette découverte |4 &pres
un gaspillage de plusieurs années, pendant lesgu@&hergie
sexuelle est a son apogée, soit avant 45-50 aest. &te
moment-la que les réussites s'enregistrent.

Jusqu'a I'age de 40 ans, la vie d'un homme reflete
gaspillage d'énergie qui, si elle avait été dirigées un seul
but, aurait donné d'excellents résultats. Les @mnsties plus
vives et les plus fortes sont jetées aux quatrésven

187

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

La nature fournit de grands stimulants

L'histoire ne mangue pas d'exemples de ces homuanes g
devinrent des génies pour avoir usé de stimulatifeils,
d'alcool et de narcotiques.

Edgar Allan Poe écrivit Le Corbeau sous l'influedee
I'alcool “révant de réves dont les mortels n'‘osgjanais réver
auparavant”. James Whitcomb Riley écrivit ses raeits
oeuvres sous l'inspiration de l'alcool. Peut-éiird vraiment
“l'enchevétrement ordonné du réve et de la réaditsoulin
sur la riviere et la brume sur le fleuve”. C'esbkiqué que
Robert Burns écrivait le mieux.

Mais il ne faut pas oublier que beaucoup de ceseEsn
se sont finalement détruits eux-mémes. La natgsesgropres
remedes a offrir aux hommes. Ainsi stimuleronsésis danger
leur esprit. Les stimulants naturels n'ont pas enco
d'équivalents.

Les psychologues disent qu'il y a une relation étesite
entre les désirs sexuels et les impératifs spisiwe qui
expligue I'étrange attitude des gens qui partidipem orgies
dites “réveils”, pratique religieuse courante cleszprimitifs.

Le monde est régi par les émotions humaines. Nous
agissons moins poussés par la raison que pardasirfents”.
L'imagination créatrice est mue par les émotionwatpar une
froide raison. L'émotion sexuelle est la plus pare de toutes.
Bien sdr, il y a d'autres stimulants, nous en avoestionné
guelques-uns, mais aucun ne peut égaler le désielse

Un stimulant permet, soit temporairement, soit en
permanence, de communiquer avec l'Intelligencaimtt
méme le subconscient, le sien ou celui des autres.

L'énergie sexuelle et I'art de la vente

Un homme qui a appris le métier de vendeur a pdus d
30 000 personnes a découvert, avec étonnementegugens a
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I'énergie sexuelle plus forte étaient les meillasdeurs. On
en trouve l'explication dans cet élément de laqreralité que
I'on appelle “le magnétisme personnel”, et quitmeplus ni
moins que I'énergie sexuelle. Un certain désir skeconfere
toujours un grand “magnétisme” qui facilite les tzmts avec
autrui.

Cette énergie peut se détecter par :

1. La poignée de main. Elle indique immédiatement
la présence ou le manque de magnétisme.
2. Le ton de la voix. Le magnétisme ou I'énergie

sexuelle est I'élément qui colore la voix, la rehdrmeuse et
musicale.

3. Les gestes et la démarche. L'énergie sexuelle
incline a la vivacité, a la grace et a l'aisance.
4, Les ondes de la pensée. L'énergie sexuelle agit sur

les pensées. On peut diriger a volonté cette émetgi
influencer ses pensées et celles des autres.

5. La coquetterie vestimentaire. Ces personnes sont
généralement trés soigneuses et coquettes. Ebesisdent des
vétements dont le style convient a leur persorsati@ leur
physique.

Quand il engage des vendeurs, le bon directewealdss
recherche en tout premier lieu chez le postulantdgnétisme
personnel. Les gens qui manquent d'énergie sexaelle
ressentiront ni ne communiqueront jamais I'entlamme. Or
cette qualité est une des plus importantes damsléda vente.

Le conférencier, le prédicateur, I'avocat ou ledezxm qui
manquent d'énergie sexuelle ne pourront influeqaeque ce
soit. Ajoutez a cela que la plupart des gens neqLétre
influencés que si I'on fait appel a leurs émotieingous
comprendrez l'importance de I'énergie sexuelle thez
vendeur. Les vendeurs qui réussissent dans leigmét
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transmutent consciemment ou non leur énergie sexee!
enthousiasme.

Cette transmutation demande plus de volonté et
d'entrainement qu'on ne le croit. Chez certaingpllanté est a
former. Elle s'acquiert peu a peu mais le résfiltat vaut bien
gue l'on s'y efforce.

Fausses croyances sur la sexualité

La majorité des gens connaissent mal la sexuakté.
désir sexuel a été mal compris, calomni€, souiltéané en
ridicule par l'ignorant et le méchant.

Les hommes et les femmes qui ont le bonheur, jbidis
le bonheur, d'avoir un tempérament ardent sontrgéament
maudits.

Des millions de gens, méme a notre époque, sotiffieen
complexe d'infériorité parce qu'ils ont cru, atgue leur
tempérament était une malédiction. Que cet élog&dergie
sexuelle ne serve pas de justification au libegenblL'émotion
sexuelle est une vertu seulement si elle estégiles/ec
intelligence et discernement. Mal utilisée, et st souvent,
elle avilit 'ame et le corps au lieu de les enrich

Presque tous les dirigeants de ce monde ont @entent
inspirés dans leur oeuvre par une femme. N'esase p
significatif ? L'épouse, bien qu'elle soit l'insgdiice, reste
modeste, effacée, peu connue ou ignorée du public.

Toute personne intelligente sait que la prise meusants
tels que l'alcool et les narcotiques est une fallimempérance
destructive. Mais tout le monde ne sait pas quexeés
sexuels peuvent devenir aussi destructeurs qumntd'alcool
et les narcotiques. Raisonnement et volonté s'éspoust se
perdent.

De nombreux cas d'hypocondrie (maladie imaginaioa}
dus a l'ignorance des propriétés uniques de I'@nsexuelle.
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On voit donc l'importance de la transmutation dsirdé
sexuel et les bénéfices qui résultent de cettsftvamation.

L'ignorance est due au fait que la sexualité aotogj été
un sujet tabou entouré de mystére et de silengaapt la
curiosité des jeunes gens.

Les années fécondes

Il est assez rare de voir un individu purementtetda
dans n'importe quel domaine, qui ne soit agé dang0
L'homme moyen connait sa période de pleine créatvitre
I'age de 40 et 60 ans.

Ces constatations sont basées sur I'observationillirs
d'hommes et de femmes. Elles devraient encourageragui,
avant I'age de 40 ans, ont échoué dans leurs esgget ceux
qui s'effraient de la “vieillesse”, c'est-a-direldejuarantaine.
Les années comprises entre 40 et 50 ans sont tgmerd les
plus fécondes. L'homme devrait atteindre cet agm pl'espoir,
en se réjouissant et non en tremblant.

Si vous en voulez un témoignage, étudiez la bidgeap
des hommes qui ont le mieux réussi. Henry Fordegpample,
ne connut ce succes vraiment qu'apres 40 ans pAndr
Carnegie avait dépassé cet age quand il récditailele ses
efforts.

C'est entre 30 et 40 ans que I'nomme acquiertkald
transmutation sexuelle. Sa découverte est génésatem
accidentelle et le plus souvent celui qui la faitest totalement
inconscient. Il notera que son pouvoir s'est aeatte 35 et 40
ans, mais, dans la plupart des cas, il ne saurpqaguoi.

Vous seul pouvez hisser au rang de génie

Le désir sexuel est un impératif qui pousse aidacmais
ses forces sont comme celles d'un cyclone, ellgssemvent
incontrélables. Lorsque le désir sexuel s'accompalym
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sentiment amoureuy, il en résulte le calme, I'éopa) la
justesse du jugement et la pondération. Celui tieira I'age
de 40 ans pourra par sa propre expérience cornobese
constatations.

Lorsqu'il est conduit par son désir de plaire, dési
uniquement basé sur I'émotion sexuelle, un hommegiee
capable de grandes choses. Malheureusementyi @ussi
gue ses actes soient désorganisés, répréhendiblestreictifs.
Il peut voler, escroquer et méme assassiner.

Mais lorsque son désir sexuel se double d'un sentim
amoureux, ce méme homme agira de facon sainejl#qeilet
raisonnable. L'amour, la tendresse et le désiredesant des
émotions susceptibles de faire accomplir a un hohene
grandes choses. L'amour est un sentiment qui @u@d de
soupape de sdreté et qui assure I'équilibre, ldgration et
I'effort constructif. Ces 3 émotions, éprouvéesutiamément
peuvent faire de vous un génie.

Les sentiments sont des états d'esprit. La natdodéa
I'hnomme d'une “chimie de I'esprit” qui obéit auislde la
chimie ordinaire. Il est bien connu qu'un poisorrtelgpeut
résulter du mélange de produits non toxiques. Dmenéles
sentiments peuvent-ils se combiner pour formeraisgn
mortel. L'émotion sexuelle alliée a la jalousie;, @eemple,
peut faire d'un homme un fou furieux.

La présence dans l'esprit humain d'une ou de pitssie
forces émotives du type destructeur peut ainsigredin
poison qui annihile tout sens de la justice etd@hpuité. Pour
devenir un génie, il faut apprendre a développariréler et
utiliser le désir sexuel et 'amour. En bref, leqadé est le
suivant :

Dans votre esprit, donnez a ces émotions la place
prépondérante et découragez les émotions destestri
L'esprit est fait d'habitudes. Il prospére en sermgsant des
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pensées qui le dominent. Par la volonté, on peagser
n'importe quelle émotion et au contraire en attifautres.

Contrdler I'esprit par la volonté n'est pas diféciOn peut
y arriver par la persévérance et I'habitude. Leetelt contrdle
réside dans la compréhension du processus de tngatson.
Lorsqu'une émotion négative quelconque se présevinére
esprit, elle peut tres facilement étre transmut@st-a-dire
transformée en une émotion constructive ou positiize
SUFFIT DE CHANGER VOS PENSEES.

Il n'est pas d'autre route pour accéder au gemeeile
gue nous construisons sciemment par notre profog.dfin
homme peut atteindre de hauts sommets dans lacér@anles
affaires uniqguement par la force de I'énergie skxuenais
I'histoire prouve que certains traits de caractgagasitent”
souvent ses aptitudes ou I'empéchent d'en jouite @érité est
si importante gu'elle vaille la peine qu'on s'\éter car elle
peut étre d'une aide tres précieuse. Elle a pevéothheur des
milliers de gens dont quelques-uns étaient pouftaninés.

L'expérience puissante de I'amour

Les souvenirs d'amour ne s'effacent jamais. lldantiet
influencent bien aprés que la source stimulatriegt suée.
Toutes les personnes qui ont éprouvé un amour @tighe
savent gu'il laisse des traces dans le cceur dartigo L'effet
de lI'amour est durable parce qu'il est de naturgusle. Est
un homme mort, bien qu'il paraisse vivant, celuirgest plus
transporté par I'amour. Son cas est désespéré.

Revenez quelques années en arriere et plongezdangs
les merveilleux souvenirs de vos amours. Vous et vos
problemes et vos soucis actuels, vous vous évadegez
réalités peu plaisantes et, peut-étre que, duedtd etraite
dans le monde de la fantaisie, des idées ou des plagiront
et modifieront complétement le statut financiesm@tituel de
votre vie.
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Si vous vous croyez malheureux parce que vous avez
aimeé et perdu cet amour, relevez la téte : celuaguaiment
aimé n'a pas entierement échoué. L'amour est cayxiet
fantastique. Il vient quand il en a envie et s'arsans prévenir.
Acceptez-le et jouissez-en pleinement quand ilegshais
lorsqu'il s'en va, ne perdez pas de temps a vousriger. Vos
pleurs ne le raméneront pas.

Rejetez aussi la pensée que I'amour ne frappeafoim
C'est faux ! L'amour peut venir et s'en aller muss fois.
Cependant, il n'y a pas 2 expériences amoureusss qu
ressemblent et qui affectent 'homme de la mémaéararil y
en a toujours une qui laisse une empreinte plu®pde que
les autres. Elles sont toutes salutaires a conditione pas
marquer un étre d'aigreur et de cynisme.

Si les hommes et les femmes voulaient bien compeend
gu'il y a une distinction a faire entre I'émotianaureuse et le
désir sexuel, ils ne seraient jamais décus papliam

L'amour est d'essence spirituelle alors que la désuel
est d'ordre biologique. Sinon par ignorance eugil® aucune
expeérience spirituelle ne peut blesser quand @llette le cceur
humain.

L'amour est, sans aucun doute, la grande expéramntze
vie. Il nous met en contact avec l'Intelligenceniie.
Accompagnée de tendresse et de désir sexuel tihpes
rendre des plus créateurs.

L'amour est multiple. Le plus intense, le plus atdsst
celui qui résulte de la fusion de I'amour, d'essespirituelle et
du désir physique. Les mariages sans amour ni si&sirel ne
sont jamais durables. L'amour sans le désir etd& dans
I'amour ne conduisent jamais au bonheur véritdbmrantit
au mariage le climat le plus proche de la spintéal

S'ajoutant a I'amour et au désir, la tendresseatdbot
obstacle entre 'esprit limité de 'homme et I'lidence
Infinie. C'est alors que peut naitre le génie.
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Des broutilles peuvent briser un mariage

Voici qui pourrait ramener I'harmonie dans le chdes
trop de ménages. Souvent, les heurts qui s'exptipardes
propos hargneux naissent d'une ignorance : celfgaltessus
sexuel. La ou régnent I'amour, la tendresse airigpcéhension
de la fonction sexuelle, le couple est uni.

Heureux le mari dont la compagne comprend la Jddta
relation qui existe entre I'amour, le désir physietila
tendresse. Celui qui est mU par ce triumvirat aeviera plus
jamais son labeur pénible, car le travail le phgrat est
ennobli par I'amour. Un trés vieux dicton dit quéufemme
peut élever un homme ou le briser”, mais la raisen est pas
toujours claire. Une femme peut “élever” ou “brissglon
gu'elle comprend ou non les sentiments d'amoulé$&
physique et la tendresse.

Quand une femme laisse son mari se désintéresfierat’
s'occuper d'autres femmes, c'est généralemengmpanaince
des mécanismes de I'amour, du désir sexuel, @éadresse ou
par indifférence. Cela présuppose bien slr qu'usuaméel a
uni les 2 conjoints. Elle s'applique également@niime qui
laisse s'émousser l'intérét que sa femme lui portai

Les époux se chamaillent souvent pour des vétllaes.
analyse soigneuse révele que la véritable causealgses
conjugaux est le plus souvent l'ignorance de lalpspgie
sexuelle ou l'indifférence.

D'ou vient le pouvoir de la femme ?
Le désir de plaire constitue la plus grande mativat

Avant l'aube de la civilisation, le chasseur qusichét
plaire a une femme tachait de se distinguer enmameplus de
gibier que les autres. La nature de I'homme n'apasgé a cet
égard. Le “chasseur” d'aujourd’hui ne rapportegh&z lui les
dépouilles d'animaux sauvages, mais il manifestedggir
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d'étre agréable a sa femme en lui offrant de beétements,
une voiture, de l'argent.

L'homme éprouve toujours le méme désir qu'a l'erad
préhistoire, seule la maniére de plaire a changax@ui
amassent de grosses fortunes et deviennent puEstant
célebres le font surtout pour satisfaire leur désiplaire aux
femmes. Retirez celles-ci de leur vie et leursasdes leur
sembleront inutiles.

C'est ce désir inhérent a 'hnomme de plaire anarfe qui
donne a celle-ci le pouvoir de I'élever ou de Isdir

La femme qui connait la nature de 'homme et qtilaa
flatter avec subtilité, n'a pas a craindre d'éigptantée par
une rivale. Les hommes, en compagnie masculine/gp¢@tre

des “géants” a la volonté indomptable, mais il®ser
facilement menés par la femme qu'ils se sont ahoisi

Parce que c'est dans la nature du male de vouteited
plus fort de I'espece, la plupart des hommes n'tdnigas
qu'ils sont facilement influencés par les femmegsgaiment.
La femme intelligente connait cette particularitg@seguline et,
avec sagesse, s'abstient de le contredire ouverteme

Certains hommes savent qu'ils sont facilement emftés
par les femmes (qu'il s'agisse de leur épousesudenaitresse,
de leur mere ou de leur sceur), mais, avec tace itgardent de
se rebeller parce gu'ils sont assez intelligents pavoir
gu'aucun homme n'est heureux ni complet sanuukintle
bénéfique d'une femme. L'homme qui méconnait cette
importante vérité se prive d'un pouvoir unique.
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CHAPITRE 12
Onzieme étape vers la richesse :
L'ESPRIT SUBCONSCIENT, LA BIELLETTE

Le SUBCONSCIENT classe et enregistre toute pensée
atteint le conscient par I'un des 5 sens.

Il recoit et classe les impressions sensorielleesu
pensées, peu importe leur nature. Vous pouvez
VOLONTAIREMENT transmettre a votre subconscient un
plan, une pensée ou un projet que vous désiregforamer en
son équivalent matériel. Le SUBCONSCIENT agit dratsur
LE DESIR DOMINANT qui a été valorisé par un sentiméel
gue la foi.

Rappelez-vous ce qui a été dit sur le désir ettl@ation
des plans et vous comprendrez encore mieux leifomement
de la pensée subconsciente.

LE SUBCONSCIENT TRAVAILLE JOUR ET NUIT.

Confiez a votre subconscient votre plan, désir ou b ut

Par un processus qui nous est inconnu, il se r@urxi
forces de I'Intelligence Infinie et transforme vaiarement un
désir en son équivalent physique, utilisant tolgdas moyens
les plus pratiques pour atteindre son but.

Vous ne pouvez contréler entierement votre subgentsc
mais vous pouvez lui confier le plan, le désireblit que
vous voulez concrétiser. Le chapitre sur l'autosstgn
indique comment utiliser le subconscient.

Il a été prouvé que le subconscient fait communique
I'esprit limité de I'homme et I'Intelligence InfaiLui seul
connait le processus secret qui modifie les élana gensée et
les change en leur équivalent spirituel. Lui sestill@ médium
qui transmet la priere a la source qui peut y répan
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La premiére création doit étre la pensée

Les possibilités créatrices du subconscient scsgiau
remarquables qu'impondérables. Elles effraient mémgeu.

Quand je parle du subconscient, j'éprouve toujoaors
sentiment d'infériorité, peut-étre est-ce di a cmesaissances
limitées sur sa nature.

Lorsque vous aurez accepté, comme une realité,
I'existence du subconscient et compris son rohedinédiaire
dans la transformation du désir en son équivaleysigue ou
monétaire, vous comprendrez toute la significaties
instructions qui vous ont été données a propodir.d/ous
saisirez aussi pourquoi il vous a été si souvardmenandé de
préciser vos DESIRS et de les ECRIRE. Vous compeznid
nécessité de la PERSEVERANCE.

Les “13 principes” sont des stimulants. Grace g eoxs
apprendrez a atteindre et a influencer votre sutment. Ne
vous découragez pas si vous n'y arrivez pas tositide.
N'oubliez pas que le subconscient ne peut étrged&ivolonté
gue par L'HABITUDE. (Suivez les directives donnéeas
chapitre sur la foi.) Soyez PATIENT et PERSEVERANT.

Ce que vous avez lu sur la foi et 'autosuggestsovous
étre répété ici au profit de votre subconscienpdeéez-vous
gu'il fonctionne de toute fagon, que vous fassieeftort pour
I'influencer ou non. Ainsi, les pensées de pauwetéutes les
pensées négatives influencent votre subconsciembjrés que
vous n'arriviez a les dominer et a donner a celuine
nourriture plus désirable.

Votre subconscient ne reste pas oisif. Si vous n'y
implantez pas vos désirs, il se nourrira de pengéies
l'atteindront et qui seront le RESULTAT DE VOTRE
NEGLIGENCE.

Nous l'avons déja expliqué, positives ou négatiless,
ondes de la pensée nourrie aux 4 sources ne celesdaferler
sur le subconscient.
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Pour l'instant, souvenez-vous gque vous vivez
quotidiennement au centre de toutes les pensédattgignent
a votre insu. Quelgues-unes d'entre elles sontinéga
d'autres positives. Essayez de stopper le flopdasées
négatives, vous pouvez influencer votre subconspienr qu'il
ne s'empare que des ondes positives.

Quand vous y serez parvenu, vous posséderez daiclé
ouvre la porte de votre subconscient. Vous élogmarvolonté
les pensées indésirables.

L'homme ne peut rien créer qu'il n'ait d'abord PENS
I'aide de l'imagination, ces pensées forment un.pla
L'imagination, si elle est contrdlée, sert dansréation des
plans ou des projets qui déterminent la réussiteed'
entreprise.

Toutes les pensées qui seront transformées en leurs
équivalents physiques et qui sont implantées valmnent
dans le subconscient doivent passer par lI'imagimati étre
valorisées par la foi.

Tirons la conclusion de ce paragraphe : ['utileati
volontaire du subconscient demande de la coordimat
I'application des lois que nous avons précédemuieties.

Comment utiliser vos émotions positives ?

Le subconscient est plus facilement influencé esir |
pensées chargées d'émotion que par celles querglde la
raison. Il est en effet facile de prouver que selde pensées
“chargées d'émotion” ont une influence sur le sabcnt. Il
est bien connu que la majorité des gens se laigsemer par
leurs émotions et leurs sentiments.

S'il est vrai que le subconscient répond plus epieht
aux penseées affectives et gu'il est plus facilenmghienceé par
elles, il est essentiel de se familiariser ave@hastions
positives les plus fortes.
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Il'y a 7 grandes émotions positives et 7 négatives.
émotions négatives envahissent d'elles-mémes tsabient,
tandis que les émotions positives doivent y étiespées par
autosuggestion. (Des instructions vous ont été éemdans ce
sens dans le chapitre consacré a I'autosuggestion)

Ces émotions peuvent étre comparées au levainidu pa
Elles transforment les pensées passives en peasiess.
Voila pourquoi une pensée bien pétrie d'émotioveite plus
vite gqu'une autre accompagnée de froide raison.

Vous vous préparez a influencer et a contrélettédion
intérieure” de votre subconscient afin de lui traatre le
DESIR d'argent que vous voulez voir se concrétlsest donc
capital que vous sachiez comment lI'approcher. \deusz
parler son langage, sinon le subconscient n'erdgras votre
appel. Celui gu'il comprend le mieux est le langdge
I'émotion ou du sentiment.

Les plus fortes émotions positives et négatives

Voici donc la liste des 7 plus fortes émotions poss et,
plus loin, celle des 7 plus fortes émotions négatiVuisez
dans les bonnes émotions plutét que dans les nwasvali
lorsque vous donnez vos instructions a votre sudment.

Les 7 émotions positives les plus importantes sont
- le désir;

- lafoi;

- l'amour ;

- la sexualité ;

- Il'enthousiasme ;

- latendresse ;

- l'espoaoir.

Il'y en a d'autres mais celles-ci sont les plusgantes et
les plus créatrices. Maitrisez-les (elles ne peuk&ne que par
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l'usage) et les autres émotions positives sergasardres
guand vous aurez besoin d'elles.

Souvenez-vous a ce propos que vous étudiez ungiire
doit en principe vous aider a développer “une vidatiargent”
en saturant votre esprit d'émotions positives.

Les 7 émotions négatives les plus importantestarevi
sont :

- lapeur;

- lajalousie ;

- la haine;

- lavengeance ;
- lavarice ;

- la superstition ;
- lacoléere.

Des émotions positives ne peuvent occuper votnet esp
méme temps que des émotions négatives. Faitesoraine I
ne tient qu'a vous que les émotions positives deninotre
esprit. PRENEZ L'HABITUDE D'APPLIQUER ET
D'UTILISER DES EMOTIONS POSITIVES. Elles
s'empareront de votre esprit de sorte que les inégat'y
auront pas acces.

Ce n'est qu'en suivant ces instructions a la lgtieevous
arriverez a contrfler votre subconscient. La présefune
seule pensée négative dans votre subconscierttadtfitruire
tous les changements constructifs que vous aurezteds
dans votre subconscient.

La priere et le subconscient

Vous avez peut-étre remarqué que la plupart desmgen
recourent a la priere qu'en dernier recours. Et petie raison,
ils prient dans la peur et le doute, 2 émotionsatiegs dont le
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subconscient s'empare. Ce sont donc elles quelligieince
Infinie recoit et c'est sur elles qu'elle agit.

Si vous priez pour obtenir quelque chose, toutyamia
peur de ne pas étre exauce, vous priez en vain.

La priere peut étre exaucée. Si vous avez conimel joit,
essayez de vous rappeler votre état d'esprit avemiond vous
I'avez formulée et comprenez que la théorie que agancons
ici est plus qu'une théorie.

Le processus de communication avec I'Intelligenfaie
est tres semblable au phénomeéne des ondes soaptéspar
la radio. Vous savez que le son ne peut se commensgans
avoir d'abord été transformé en ondes que l'ouiegapter. La
station émettrice de radio cueille le son de lx¥mimaine et
le modifie en I'amplifiant des millions de fois.e6t ainsi que
l'intensité du son se propage dans lI'espace. glieaptée par
les postes récepteurs qui la reconvertissent eesogetoen sons.

Le subconscient est l'intermédiaire qui transa# n
prieres en termes que l'Intelligence Infinie peaonnaitre,
présente le message et en rapporte la réponséasousie
d'un plan précis et d'une idée d'ou naitra I'aligeta priere.
Voici pourquoi des phrases toutes faites lues darls/re ne
peuvent et ne pourront jamais étre des agentsideni entre
I'esprit de I'homme et I'Intelligence Infinie.

Avant que votre priere n'atteigne l'Intelligencénie
(selon la théorie de l'auteur), elle est d'abaaddformée en
onde spirituelle. Seule la FOI donnera a vos pengge nature
spirituelle. La FOI et la CRAINTE ne pourront jamaixister
en méme temps.
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CHAPITRE 13
Douziéme étape vers la richesse :

LE CERVEAU HUMAIN, UN POSTE EMETTEUR ET
RECEPTEUR DE LA PENSEE

Il y a quelques années, alors que je travaillags deu le
docteur Alexander Graham Bell et le docteur EImeGRtes,
je notai que tout cerveau humain est a la foisasteprécepteur
et un poste émetteur des ondes libérées par l@@ens

Par un systeme semblable a celui de la radio,reaa
humain est capable de capter les ondes émise&pared
cerveaux.

On peut établir une comparaison entre cette imatge e
description de l'imagination créatrice que l'orutr® au
chapitre de l'imagination. L'imagination créatres le “poste
récepteur” du cerveau qui recoit les pensées épades
cerveaux d'autres étres. C'est I'agent de liaistre &
conscient ou la raison, d'un individu et les 4 sesrauxquelles
il puise les stimulants de la pensée.

Stimulé ou élevé a un haut niveau de vibratiospli
devient plus réceptif a la pensée de sources eutés. Il est
élevé en fonction des émotions positives ou négsiti leur
contact, les ondes de la pensée s'intensifient.

En tant que force conductrice et agent d'intensite,
I'émotion sexuelle est la plus agissante des ém®tiomaines.
Stimulé par I'émotion sexuelle, le cerveau fonct®a un
rythme acceéléré qui ralentit aussitét quand I'éomoést tiede
ou nulle.

La transmutation sexuelle intensifie les penséaas degre
tel que l'imagination créatrice devient hautemeéneptive aux
idées.

D'autre part, quand le cerveau fonctionne avensiti&,
non seulement attire-t-il les idées et les penééeses par
d'autres cerveaux, mais il leur donne une chargsieen
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indispensable pour qu'elles soient captées et mideip par le
subconscient.

Le subconscient est la “station émettrice” du canvéar
son intermédiaire, les ondes de la pensée sousddk.
L'imagination créatrice est le “poste récepteudr on
intermédiaire, I'énergie de la pensée est captée.

Considérons maintenant l'autosuggestion qui fera
fonctionner votre “radio”.

Avec les instructions qui vous ont été donnéeshaipitre
sur l'autosuggestion, on vous a expliqué en détaifocessus
de transformation du désir en son équivalent nmeltéri

Comparativement, I'opération de votre “radio mezitakt
beaucoup plus simple. Rappelez-vous 3 lois et qupei-les
lorsque vous désirez utiliser le subconscientafjmation
créatrice et lI'autosuggestion. Vous appliqguereZ3dess par
I'intermédiaire de stimulants qui vous ont été iiecr

Nous sommes dirigés par forces intangibles

Tout au long des siécles, 'hnomme a largement akpda
ses sens physiques et a limité ses connaissanceb@aes
gu'il pouvait voir, toucher, peser et mesurer.

Nous entrons maintenant dans le plus merveilleuwods
les ages, une époque qui nous apprendra quelgse des
forces intangibles de notre univers. Peut-étreappons-nous
gue “l'autre soi-méme” est plus puissant encorel'tre
physique reflété dans le miroir.

Il arrive que les hommes parlent avec légereté de
I'intangible (les choses qu'ils ne peuvent perceanec leurs 5
sens) et, en les écoutant, nous devrions nouslespe nous
sommes tous contrélés par des forces invisiblegatgibles.

L'humanité entiére n'est pas assez puissante gsistar a
la force intangible des vagues de l'océan. Eli éacore
moins pour la contréler. L'homme n'est pas capdble
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comprendre la force intangible de la gravité quinti@nt notre
petite Terre suspendue dans l'espace et empécheneses de
tomber. |l est totalement asservi par la forcenigille d'un
orage et il est puissant devant la force intangilel&électricité.

Il ne comprend pas la force intangible (et l'intgdhce)
gue contient le sol de la terre : la force qudanne chaque
bouchée de nourriture qu'il absorbe, chaque piacgtement
gu'il porte, chaque franc qui alourdit sa poche.

Communication de cerveau a cerveau

L'homme ne comprend pas grand-chose a la force
intangible de la pensée, la plus grande de tolites.sait
presque rien de son cerveau et du mécanisme caraig
transforme le pouvoir de la pensée en son équivaiatériel,
mais il entre dans un age ou la lumiere sera $aitee sujet.

Des hommes de science s'intéressent a cet objet
extraordinaire qu'est le cerveau et, bien qu'awtidb leur
étude, ils ont découvert que le tableau de didiohwu
cerveau humain, soit le nombre des lignes quintles
cellules du cerveau a celles d'un autre organd, gsivi de 15
millions de chiffres.

“Le nombre est si renversant, dit le docteur Csdad
Herrick, de l'université de Chicago, que les chifr
astronomiques qui sont de I'ordre de centainesiliienms
d'années lumiére sont insignifiants en comparaisOGm. a pu
déterminer qu'il y a de 10 a 14 billions de ceBulerveuses
dans le cortex cérébral humain, et nous savoniegusont
disposées selon des dessins précis et non padhasar

Il est inconcevable qu'un tel réseau n'existe guns de
seul but de mener a bien les fonctions physigaesdissance
et le maintien du corps en parfaite santé. Le m&mme, qui
fournit aux billions de cellules du cerveau le moyge
communiquer entre elles, ne nous permettrait-ilgeas
communiquer avec d'autres forces intangibles ?
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Le New York Times a consacré un éditorial a unedgea
université et a un chercheur intelligent qui étudie
soigneusement les phénomenes mentaux. Les comdusio
auxquelles il est déja arrivé sont paralleles Eesejue je décris
dans ce chapitre et le suivant. L'article quete analyse
brievement le travail, du Dr Rhine et de ses agsoti
l'université Duke.

“Qu'est-ce que la télépathie ?

Il y a un mois, nous citions dans ces pages qusigoe
des remarquables résultats obtenus par le profeRéene et
ses associés apres plus de 100 000 tests destiéésrainer la
réalité de la télépathie et de la clairvoyance. i€ssltats ont
été résumés dans le premier des 2 articles panssiela
Harper's Magazine. Dans le second, l'auteur E. Ky
essaie de résumer ce qui a été appris ou ce guble
raisonnable de conclure sur la nature exacte dmodss de
perception extrasensorielle.

La réalité de la télépathie et de la clairvoyane@aut
plus étre mise en doute maintenant que I'on esbarant des
résultats obtenus par les expériences de Rhinai-Clel
demanda a plusieurs voyants de “lire” sans lesrdegani les
toucher les cartes a jouer d'un paquet truqué Mismgaine
d'hommes et de femmes en “lurent” correctemeni grasid
nombre “qu'il n'y avait pas une chance sur plusieutlions
gue ce fat par pure coincidence.””

Mais comment firent-ils ? Ce pouvoir, en supposarit
existe, ne semble pas étre sensoriel, ni appagamrorgane
connu. L'expérience fut tout aussi concluante lomgéloigna
les sujets a plusieurs centaines de kilometresaduet de
cartes. Ce qui, d'apres M. Wright, permet de tedieetpliquer
la télépathie ou la clairvoyance par une théorigsjgjue sur la
radiation. Sauf pour la clairvoyance et la télémattoutes les
formes d'énergie radiante diminuent, inversement
proportionnelles au carré de la distance parcourue.
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Contrairement a ce que l'on croit souvent, claiarme et
télépathie ne se décuplent pas lorsque le voyaenesrmi ou
a moitié somnolent, bien au contraire ! Rhine dedbgu'un
narcotique amoindrissait toujours la faculté duamyalors
gu'un stimulant I'augmentait. Apparemment, le raailldes
médiums ne pourra faire du bon travail que s'ibpglique de
son mieux.

L'une des conclusions de Wright, et sur laquelféalpas
le moindre doute, est que la télépathie et laadgaince ne
sont qu'un seul et méme don. En d'autres termés;uité de
“voir” une carte dont ne vous est montré que leekis
exactement la méme que celle de “lire” les pend&esrui.

Plusieurs faits viennent étayer cette these. Ranple,
les 2 dons ont toujours été trouvés chez ceux'qoi n
exploitaient qu'un. Tous 2 étaient de la méme puiss. Ecran,
mur, distance, rien ne peut leur faire obstacle.

Wright, partant de cette affirmation, avance qu'l
considére comme sa découverte la plus sensatienaethavoir
gue les autres expériences extrasensorielleséiles r
prophétiques, les prémonitions, etc.) découlertatiee méme
faculte.

Le lecteur n'est pas obligé d'accepter ces comeigsl!
n‘empéche que la constatation de Rhine reste isipremnte.

Des esprits “accordés” les uns aux autres

A propos des conditions dans lesquelles I'espitmd a
ce gue Rhine appelle les modes de perception exgaselle,
j'ai 'hnonneur d'ajouter mon témoignage au siedémtarant
gue mes associés et moi-méme avons découvert gegae
croyons étre les conditions idéales pour stimtdsipkit de
facon a ce que le sixieme sens, décrit dans letchapivant,
puisse s'exercer.
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Ces conditions requierent une alliance de travdike
moi-méme et mes 2 associés. Par |'expériencepettigue,
nous avons découvert comment stimuler nos espnts (
utilisant les “conseillers invisibles” décrits allapitre suivant),
de facon a pouvoir, par un processus qui les agsamin seul,
trouver la solution de problémes personnels trégvaui
m'avaient été soumis par mes clients.

Le procédé est trés simple. Nous nous asseyongrauto
d'une table ronde, établissons clairement la natungrobleme
gue nous devons étudier, puis commencgons a ernteliscu
Chacun donne les idées qui lui viennent. Le pltenge dans
cette méthode d'émulation est qu'elle met chaquiipant en
communion avec des sources de connaissance absblume
étrangéres a sa propre experience.

C'est le témoignage le plus simple et le plus guatidu
groupe d“esprit maitre”.

En adoptant et en suivant un plan semblable, geiui
étudie cette philosophie entrera en possessioa fderleuse
formule de Carnegie, brievement décrite dansdihiction. Si
elle vous semble peu compréhensible, marquez pagie et
relisez-la lorsque vous aurez terminé le derniaptte.
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CHAPITRE 14
Treizieme étape vers la richesse :

LE SIXIEME SENS, LA PORTE DU TEMPLE DE LA
SAGESSE

C'est grace au sixieme sens que l'Intelligencaimfieut
communiquer avec l'individu. Cette®1&ape de notre
recherche est un sommet. Le principe qui s'en degageut
étre ni assimilé, ni compris, ni appliqué, si lida pas d'abord
malitrisé les 12 autres.

Le sixieme sens est cette partie du subconsciewuélle
on a donné le nom d'imagination créatrice. Ondssanommeé
“le poste récepteur” des idées, des plans et desps qui
pénéetrent I'esprit sous la forme d™inspiration”.

Le sixieme sens défie toute description. Il ne @due
expliqué a celui qui n'a pas suivi le développenaest
chapitres précédents ; on ne peut le comparenalrée
compréhension du sixieme sens ne vient que paédhtation.

Lorsque vous contrblerez tous les principes indass ce
livre, vous serez préparé a accepter une Vveritésguin, vous
paraitrait incroyable : votre sixieme sens vouvipréra a
temps des dangers imminents, pour que vous puigsiez
eviter, et de bonnes occasions qui se présentgoumt,que
VOus puissiez les saisir.

En développant votre sixieme sens, vous possédearez
ange gardien qui vous ouvrira, quand vous le desirda porte
du Temple de la Sagesse.

La cause premiére

L'auteur ne croit pas aux miracles et ne s'empfst
I'avocat. Il connait assez bien la Nature pour sapoelle ne
déroge jamais a ses lois. Parce que quelques-esdsid sont
incompréhensibles, nous n'hésitons pas a quali@eniracles
leurs effets.
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Le sixiéme sens est pour moi ce qui se rapprochkite
du miracle. Il existe un pouvoir ou une Cause péeenou une
Intelligence qui baigne chaque particule de magé@enetre
chacune des unités d'énergie perceptible a I'horGesite
Intelligence Infinie transforme les glands en cls&hait
descendre I'eau des montagnes, suivre la nuitutiejd'été de
I'hiver. Si nous appliquons les principes que gmdicet
ouvrage, l'Intelligence est susceptible de nousrad
concrétiser nos deésirs. L'auteur le sait pour @ir dwi-méme
fait I'expérience.

Pas a pas, a travers les chapitres précédentsavenste
ameneé a ce dernier principe. Si vous avez maiuisgles
autres, vous étes prét a accepter, sans sceptjdesne
révelations qui sont faites ici. Si vous ne lestrisdz pas
encore, il faut vous y efforcer, autrement vousagrez
déterminer si nous vous parlons de réalité oua®fi.

A l'age du culte des héros, je me rendis compte que
j'essayais d'imiter ceux que j'admirais. Plus emger
découvris que la foi qui me poussait a imiter ngrafids
hommes” me rendait apte a y parvenir.

Vous pouvez utiliser les services de “conseillers
invisibles”

Le culte du héros est une habitude dont je ne fise su
jamais défait. L'expérience m'a appris que pouryessde se
surpasser, un de mes meilleurs moyens est d'ilegégrands”
aussi parfaitement que possible dans leurs pepséess leurs
actes.

Longtemps avant d'écrire une ligne ou d'avoir prepae
conférence, j'avais pris I'habitude de remodelem propre
caractere sur celui des 9 hommes que jadmirgikitepar leur
vie et leurs oeuvres.

Mes 9 idoles étaient : Emerson, Paine, Edison, Darw
Lincoln, Burbank, Napoléon, Ford et Carnegie. Toués
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nuits, durant de longues années, je tins un conseil
d'administration imaginaire avec les 9 hommes @opelais
mes “conseillers invisibles”.

Juste avant de m'endormir, je fermais les yeug ebyais
dans mon imagination ce groupe d'hommes assisragitme
table. Non seulement j'avais la chance d'étre #aund'eux,
mais j'étais leur président !

En laissant mon imagination vagabonder dans ces
réunions nocturnes, j'avais le plan bien arrétéededeler
mon propre caractére afin qu'il reflétat les gealile tous mes
“conseillers imaginaires”. Me rendant trés vite benque
j'laurais a surmonter le handicap de ma naissanteuia
monde ignorant et superstitieux, je choisis déébent de
renaitre par la méthode que je viens de décrire.

L'heure de l'autosuggestion

Je savais, bien sar, que les pensées dominanéss et
désirs marquent un homme de leur empreinte indélela
savais que tout désir profondément ancré a poet @df forcer
un individu a chercher son expression extérieware, s
concrétisation. Je savais que, dans la reconsirudti
caractere, l'autosuggestion est un puissant faajelgile en est
méme le seul.

Sachant tout cela, j'avais exactement les armésr'
fallait. Dans ces “conseils imaginaires”, je m'adads a
chacun en termes clairs lui demandant de me cédsit de
caractére qu m'intéressait :

“M. Burbank, je vous prie de me donner les conmaises
gui vous ont permis de concilier si bien les Iasla Nature
gue vous avez fait perdre ses piquants au cactiaset rendu
comestible, que vous avez fait pousser I'herbe datésert.”

A Napoléon : “Je voudrais vous emprunter votre
extraordinaire habileté a stimuler les hommesle$ @ousser a
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une action plus grande et mieux déterminée ; voysenter
également la foi inébranlable qui vous habitadutvous a
permis de transformer la défaite en victoire esaenonter
d'immenses obstacles.”

“M. Paine, je veux acquérir la liberté de pensée, |
courage et la clarté des opinions qui vous cariaetér”

“M. Darwin, je voudrais posséder votre merveilleuse
patience et I'habileté que vous avez montrée emces
naturelles dans I'étude impartiale de la cause éeflet.”

“M. Lincoln, je désire insérer dans mon caractéres
sens aigu de la justice, de I'hnumour, votre inlalespatience,
votre humanité et votre tolérance.”

“M. Carnegie, transmettez-moi la compréhension de
I'effort organisé que vous avez appliqué si eficaent dans
une grande entreprise industrielle.”

“M. Ford, je désir acquérir la perséveérance, la
détermination, I'équilibre et la confiance en sgivgpus ont
permis de vaincre la pauvreté, et d'organiserjarrat
simplifier I'effort, afin d'aider les autres a s@wos traces.”

“M. Edison, je souhaite que vous me communiquiez la
merveilleuse foi qui vous a fait découvrir tantsgerets de la
Nature, et la force de persévérer dans la tacleealir,
faculté qui vous a si souvent conduit a la victaipees un
échec.”

Mon “cabinet” imaginaire

Ma méthode de discours variait suivant le trait de
caractéere que je désirais acquérir a ce momeAvkEC un soin
tout particulier, j'étudiais la vie de mes “collabteurs”. Aprés
guelgues mois, je fus stupéfait de constater apiat ces
figures imaginaires devenaient réels.
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Je vis développer chez ces 9 hommes des manies. Par
exemple, Lincoln prit I'habitude d'étre en retaedhfin, il
arrivait solennel et sérieux (je ne le vis jamaisrge).

Il n'en était pas ainsi pour les autres. Burbarfkagte se
permettaient des réparties spirituelles qui serabtade temps
en temps choques les autres “membres” du cabimet fais,
Burbank arriva en retard, tout excité et il expéqu
enthousiaste, qu'il avait été retardé par une éxpeg qui, Si
elle réussissait, permettrait de faire poussepdesmes sur
n'importe quel arbre. Paine se moqua de lui etlypela que la
discorde entre I'hnomme et la femme avait écla@uge d'une
pomme. Darwin rit sous cape en suggérant a Paise defier
des petits serpents lorsqu'il irait cueillir desnmoes dans la
forét, car trop souvent ils se transforment en gepsiles...
Emerson glissa : “Pas de serpent, pas de pomme !” E
Napoléon de conclure : “Pas de pomme, pas d'Etat !”

Ces réunions devinrent si réelles que je les iobepis
guelgues mois, effrayé par leurs conséquenceshpessi'eus
peur d'oublier qu'elles étaient le FRUIT DE MON
IMAGINATION.

Pour la premiére fois, j'ai le courage d'évoquétece
expérience. Jusqu'a présent je n‘en avais janegiglii parce
gue je savais ne pas étre compris dans cette gaielpssique.
Il n'en est plus de méme. Je suis moins sensixlégalen-
dira-t-on”.

Pour gqu'il n'y ait aucun malentendu, je voudrasssiter iCi
sur le fait que je considere toujours mes “congskdlsabinet”
comme purement imaginaires, mais je me sens ledkalire
gu'ils m'ont conduit sur les glorieux chemins dednture,
gu'ils ont réveillé en moi une juste appréciatienalvraie
grandeur, encourage l'effort créateur et enhaaxiptession
d'une pensée honnéte.
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Comment inspirer le sixieme sens

Quelque part dans la structure cellulaire du cenesa
placé un organe qui recoit les ondes de la pendgaivement
appelées “inspiration”. Jusqu'ici, la science nial@couvrir ou
se cachait exactement ce sixieme sens, ce gquiaillauts pas
beaucoup d'importance. Il n‘en reste pas moing'épe
humain recoit une connaissance exacte d'une squreceest
pas celle des 5 sens classiques.

C'est uniguement sous l'influence d'un stimulant
extraordinaire que l'esprit y est réceptif. Tout@ement
inattendu qui provoque des émotions et fait bdgtieeur plus
vite que d'ordinaire réveille le sixieme sens. Celu, au
volant de sa voiture, a évité de justesse un agt&het qu'en
ces occasions le sixieme sens vient a son secbenspeche la
catastrophe en quelques fractions de seconde.

Pendant mes réunions avec mes “conseillers inesipl
mon esprit était bien plus réceptif aux idées, pexsées et aux
connaissances qui m'atteignaient par le sixiemg. sen

A certains moments trés graves oll ma vie étaiteget,
j'ai pu, grace a l'influence de mes “conseillexgsibles”,
passer a travers toutes les difficultés.

Mon but premier, en imaginant ces réunions, était
uniquement de graver dans mon subconscient, par
autosuggestion, certains traits de caractere qdésieais
acquérir. Ces derniéres années, mon expérient@sagée
dans une autre direction. Actuellement, je retromes
“conseillers invisibles” chaque fois que j'ai umipieme
personnel difficile a résoudre ou qui m'est soypaisun client.
Le résultat est souvent étonnant, méme si je ngpuia pas
entierement sur cette forme de conseil.

214

Table des matiéres j



Pensez et devenezriche

Vous possedez un nouveau pouvoir

Le sixieme sens ne peut s'enlever et se reprendre a
volonté. L'aptitude a utiliser ce grand pouvoimtipeu a peu
en appliquant les théories de ce livre.

Peu importe qui vous étes ou la raison pour lagualls
le lisez, vous ne pourrez en tirer profit que siyocomprenez
le principe qui est cerné par ce chapitre. C'eStigfement vrai
si votre but est de faire fortune ou d'obtenir tl&si
compensations matérielles.

Ce chapitre sur le sixieme sens est a desseirsidalns
un ouvrage de philosophie pratique. Tout indiviéutps'y
référer et, quel que soit le but gu'il poursuégndaire un guide.

Sile DESIR est le POINT DE DEPART DE TOUTE
REALISATION, a l'arrivée il y a le sixieme sensitegtorche
du savoir qui aide a se comprendre soi-méme, a @rdpe les
autres, les lois de la nature, qui permet de conujpecet de
reconnaitre le bonheur. Cette compréhension nea@ita que
lorsque l'individu sera familiarisé avec le sixiégsns et son
utilisation.

Avez-vous remarqué qu'en lisant ce chapitre, vous v
étes éleve a un haut niveau de stimulation meft8leavo !
Relisez-le dans un mois et vous observerez aladaqu
stimulation sera encore plus forte.

Refaites I'expérience de temps en temps, sans vous
préoccuper du peu ou de tout ce que vous avezsgppgue-
la, et vous vous trouverez bientdt en possessionabuvoir
gui vous aidera a faire fi de tout découragementadriser la
peur, a surmonter I'hésitation et a faire fonctarlibrement
votre imagination.

Vous aurez alors touché a ce “quelque chose” diimgo
qui a éteé l'inspiration des tres grands pensehefscartistes,
musiciens, écrivains et hommes d'Etat. Vous pourrez
transformer votre désir en son équivalent matérski
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aisément qu'autrefois vous abandonniez la patéigogemiere
difficulté.
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CHAPITRE 15

COMMENT VAINCRE LES 6 FANTOMES DE LA
PEUR ?

Faites votre propre inventaire et voyez si une éorm
guelconque de peur fait obstacle sur la route ques étes
tracee.

Avant d'étre capable de mettre cette philosophie en
pratique, vous devez préparer votre esprit a lavac. Cette
préparation ne présente pas de difficultés. Ellernence par
I'étude, I'analyse et la compréhension de 3 ennguiifaut
chasser de votre esprit : L'INDECISION, LE DOUTH_&t
PEUR.

Le sixieme sens ne fonctionnera pas tant que vous
hébergerez un de ces 3 ennemis de caractere négatdnt
étroitement liés, lorsqu'on en trouve un, les 2emuhe sont pas
loin.

L'INDECISION est le germe de la PEUR ! Elle est
cristallisée dans le doute et tous 2 s'acoquinemt engendrer
la peur. Ces 3 ennemis sont particulierement danggrarce
gu'ils germent et croissent sans qu'on se rendeteote leur
présence.

Ce chapitre éclaire un but qui doit étre atteirgrd\que la
philosophie puisse étre appliquée dans son ensetrkate
d'une condition qui a réduit de nombreuses persoarie
pauvreté et il établit une vérité qui doit étre goive de tous
ceux qui veulent devenir riches soit en argent soit
spirituellement, ce qui a encore plus de valeur.

Notre intention est d'attirer I'attention du lectsur la
cause et la guérison des 6 formes fondamentallespir.
Pour vaincre un ennemi, il faut connaitre son rness,
habitudes et son gite. Tout en lisant, analysesvou
soigneusement et déterminez celles des 6 formkspiur qui
ont élu domicile en vous.
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Ne vous trompez pas sur les habitudes de ces esinemi
rusés. Souvent ils demeurent cachés dans le sudieonsu il
est difficile de les traquer et encore plus difaie les
déebusquer.

La peur n'est qu'un état d'esprit

C'est toujours une des 6 formes fondamentales pleua
ou leur combinaison qui fait souffrir 'homme amoment ou
a un autre. lls peuvent s'estimer heureux, ceuxgsont pas
victimes de ces pestes que nous enongons par ordre
d'importance.

Iy ala peur:

- dela PAUVRETE ;

- dela CRITIQUE ;

- dela MALADIE ;

- de PERDRE SON AMOUR ;
- dela VIEILLESSE ;

- de la MORT.

Les 3 premiéres sont a l'origine de presque taus le
tourments. Les peurs qui n‘'ont pas été mentionoess
rattachent d'une facon ou d'une autre a ces formes
fondamentales de la peur.

LA PEUR EST UN ETAT D'ESPRIT ET UN ETAT
D'ESPRIT peut se contréler et se diriger.

L'homme ne peut rien créer qu'il n‘ait auparavanta
sous la forme d'une pensée. Voici une constataticore plus
importante : LES PENSEES DE L'HOMME COMMENCENT
IMMEDIATEMENT A SE TRANSFORMER EN LEUR
EQUIVALENT PHYSIQUE, QU'ELLES SOIENT
VOLONTAIRES OU NON. Les pensées qui surgissent
accidentellement (pensées émises par d'autress@gauvent
déterminer le destin financier, professionnel cciaae
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guelqu'un aussi sirement que le feraient des peséées
intentionnellement.

C'est un fait tres important. Il I'est plus encpoair ceux
gui ne comprennent pas pourquoi certaines persaamilent
toujours “avoir de la chance” alors qu'eux-mémest aussi
capables et expérimentés, paraissent voués a thamnzle.

|l faut savoir que TOUT ETRE HUMAIN EST
CAPABLE DE CONTROLER ENTIEREMENT SON ESPRIT
et par la, de I'ouvrir aux idées d'autrui comma tkemer
I'acces et de n'admettre que les pensées de som cho

La Nature a doté 'homme d'un contréle absolu ser u
chose, une seule : son esprit. Ajoutez cela awjtettout ce
gue 'homme crée commence sous la forme d'une @egisé
vous avez l'antidote de la peur.

S'il est vrai que toute pensée tend a se transfagmeon
équivalent physique (et c'est vrai sans aucun Jlautsst
également évident que les pensées de peur et deefane
peuvent se transformer ni en courage ni en richesse

LA PEUR DE LA PAUVRETE

Il ne peut y avoir de compromis entre la pauvreté e
richesse car leurs routes divergent. Si vous dééire riche,
vous devez refuser tout compromis qui mene a larpédl (Le
mot “richesse” est utilisé ici dans son sens le pdige ; il
comprend les aspects financiers, matériels etispisi)

Le point de départ de la richesse est le DESIRsDan
chapitre qui en traite, vous avez vu comment lemrefécond.
Dans ce chapitre sur la peur, vous trouverez dgslictions
sur la facon de préparer votre esprit a I'utilmagratique du
désir.

Le moment est venu de vous lancer un défi. Vousegau
ainsi dans quelle mesure vous avez assimilé chifi@spphie.
Vous pourrez prédire ce que le futur vous résedyeapres
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avoir lu ce chapitre, vous choisissez la pauvrgigs devrez
également préparer votre esprit a la recevoirt Qles décision
gue vous ne pourrez eviter de prendre.

Si vous choisissez la richesse, déterminez-enrtadet
la valeur. On vous a donné une carte routieresjuous
I'étudiez attentivement, vous permettra de trolev@onne
route, celle de la richesse.

Ne vous en prenez qu'a vous si vous négligez de par
Si vous vous arrétez en chemin. Vous n'avez auexitigse Si
maintenant vous ne demandez pas a la vie votrelpart
richesse ou si vous la refusez car, pour qu'ells va donne,
vous n'avez besoin que d'une seule chose (et cqranteasard
c'est la seule que vous puissiez contréler !) :NDETAT
D'ESPRIT. Un état d'esprit doit étre assumé. et étre
acheté, il doit étre cree.

Analysez la peur

La peur de la pauvreté est un état d'esprit, reeplds !
Mais elle suffit & détruire toute chance de réassans
n'importe quelle entreprise.

La peur paralyse la raison, détruit I'imaginatimme, la
confiance en soi, mine I'enthousiasme, découranalive,
conduit a l'incertitude et pousse a I'hésitatidie &fface tout
le charme d'une personnalité, détruit toute pdgsiloi'une
pensée juste, détourne toute concentration véiert.eElle
vainc la persévérance, annihile la volonté, édaree
ambition, obscurcit la mémoire et engendre I'éckée.tue
I'amour et assassine les plus beaux sentimentsy e
I'amitié, attire le désastre sous des centaindsrdees, conduit
a l'insomnie, a la misére et au malheur et toutaaes un
monde ou afflue tout ce que le cceur peut désires gatre
obstacle entre ces désirs et nous-mémes que labhdem but
precis.
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La peur de la pauvreté est sans aucun doute la plus
destructive des peurs. Elle est aussi la pluscdéfa vaincre.
La peur de la pauvreté vient de la tendance inn&eljpomme
de faire de son semblable sa proie économiqueqiedsus
les animaux sont mus par l'instinct, mais leurtagé a penser
étant limitée, leur semblable leur sert de proigspiue.

L'homme avec son sens supérieur de l'intuition, son
aptitude a raisonner, ne mange pas le corps dsesoblable ;
il éprouve plus de désir a le “détruire” financi@ent.

L'homme est si avare que toutes les lois ont &&es pour le
déefendre économiquement de son semblable.

Que d’humiliations et de souffrances la pauvrettaine-
t-elle pas dans son sillage ! Seuls comprendrant gai en ont
fait 'expérience.

Il n'est pas étonnant que I'homme craigne la paéivéela
suite de la grande expérience qu'il a héritéenlthe a appris
définitivement qu'on ne pouvait se fier a certditres quand il
s'agit d'argent et de biens terrestres.

L'homme est si acharné a posséder des richesdesnqu’
acquerra par tous les moyens (légaux si possiif@n par
d'autres méthodes. L'analyse de soi met en lurdgse
faiblesses que I'on ne souhaite pas avouer. Caterxast
indispensable si I'on veut exiger de la vie aulvese que la
meédiocrité et la pauvreté.

Souvenez-vous, quand vous vous examinerez point par
point, que vous étes a la fois la cour et le jleyrocureur et
I'avocat, le plaignant et I'accusé, et qu'il s'dgih proces.
Regardez les faits en face. Posez-vous des quegtiénises et
répondez-y sans détours. Si vous ne vous estinsernpartial,
demandez a quelqu'un qui vous connait bien de aidigs a
répondre. Vous cherchez la vérité. Il faut que Vausouviez,
peu importe a quel prix, et méme si cet examen geuvéveler
embarrassant !

221

Table des matiéres )



Pensez et devenezriche

Si I'on demande aux gens quelle est la chose qu'ils
craignent le plus, la plupart répondent qu'ils bfmur de rien.
Ce n'est pas exact, mais rares sont ceux qui demenompte
gu'ils sont handicapés spirituellement et physicer@mar une
forme de peur. La peur est si subtile et si proéonent ancrée
gu'on peut I'endurer toute sa vie sans en étrecmonisSeule
une analyse courageuse dévoilera la présence damemi
universel. Lorsque vous l'entreprendrez, fouillenbrotre
caractere.

La peur de la pauvreté se reconnait a 6 indices

Voici une liste des symptdomes que vous devez
rechercher :

1. L'INDIFFERENCE. Elle est communément
exprimée par le manque d'ambition, I'acceptatiolade
pauvreté, la paresse physique et mentale, le matipitéative,
d'imagination, d'enthousiasme et de maitrise de soi

2. L'INDECISION. L'habitude de laisser les autres
penser pour Soi.

3. LE DOUTE. Il s'exprime généralement sous forme
d'excuses propres a couvrir, expliquer ou excieseéthecs ou
par l'envie et la critique a I'égard de ceux quirénssi.

4, L'ENNUIL. Il se manifeste par une tendance a
rechercher les défauts des autres, a dépensegueuson
revenu, a négliger son apparence, a bouder etelnegner,
et par l'intempérance qui engendre I'extréme ndgjde
manque d'équilibre et de connaissance de soi.

5. L'EXCES DE PRUDENCE. Ne voir que le coté
négatif des événements ; penser a I'échec possibleparler
au lieu de se concentrer sur le moyen de réussimnaitre
toutes les voies qui menent au désastre sans jah®xisher a
les éviter ; attendre “le moment propice” pour meeén action
idées et plans et faire de cette attente une tbgarmanente.
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Se souvenir de ceux qui ont échoué et oublier gelurnt
réussi ; ne voir que les trous du gruyeére ; étpeksimiste qui
digére mal, élimine mal, s'auto-intoxique et ofrespectacle
d'un pitoyable état général.

6. L'AJOURNEMENT. L'habitude de remettre au
lendemain ce qui aurait di étre fait 'année préctsd Passer
autant de temps a imaginer des excuses qu'a méinan b
travail. Ce symptdme décele aussi I'exces de pogjdéa
doute, et parfois I'ennui. Refuser d'accepter rerta
responsabilités. Préférer le compromis au combat,
s'accommoder des difficultés au lieu de les vairféoair un
centime, marchander avec la vie au lieu de lui adelea
prospérité, opulence, richesse, joie et bonheabdzer des
plans de retraite en prévision d'un échec, audeaouper les
ponts derriere soi pour rendre la retraite impadssib
ATTENDRE LA PAUVRETE AU LIEU D'EXIGER LA
RICHESSE. S'associer aux résignés au lieu de reludela
compagnie de ceux qui demandent et recoivent tarfer

L'argent fait la différence

Certains lecteurs se demandent peut-étre pour@ioi
écrit un livre sur I'argent. Pourquoi n'estimeritdiesse qu'en
dollars ?

Il existe, c'est vrai, d'autres formes de richégsaeaussi
désirables. Oui, il y a beaucoup de richesses@pienivent
étre évaluées en dollars, mais il existe aussimiisns de
gens qui prétendent qu'en leur donnant I'argentittoont
besoin, ils se procureront tout le reste.

J'ai ecrit ce livre sur 'argent pour contrer LAUEDE
LA PAUVRETE qui paralyse des millions de gens. Videsbk
Pegler décrit bien les effets de cette peur.

L'argent n'est qu'un disque de métal ou un mordeau
papier et il existe des trésors du coeur et de I@ufiene peut
acheter ; mais la plupart des gens qui ont ét&cuaisont
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incapables de s'en souvenir et de nourrir leuntedpicette
vérité. Lorsqu'un homme n'arrive pas a trouvermrdudil, un
changement s'opere en lui, immédiatement trahi par
I'affaissement de ses épaules, sa démarche etgarur

Parmi des gens qui ont un travail régulier, mémheast
gu'ils sont moins intelligents et moins capables lgi il ne
peut échapper au sentiment d'infériorité. Ces ga@gmje ses
amis, se sentent supérieurs a lui et le considgvent-étre
inconsciemment, comme une victime. Il emprunteraism
insuffisamment pour vivre comme avant et il ne paur
emprunter trés longtemps.

Emprunter pour vivre est une expérience déprimante
viatique n'a pas le pouvoir stimulant de l'argeadrge. Bien
sdr, cette constatation ne s'applique ni aux épavasx
clochards, mais aux hommes qui se respectent £t son
normalement ambitieux.

Un chémeur fait des kilomeétres pour rencontrer un
employeur éventuel. Il apprend que la place est pege, qu'il
s'agit d'un travail rémunéré a la commission, guite sur la
vente de colifichets dont personne ne veut, qusopee
n'‘achete si ce n'est par pitié.

Il se retrouve dans la rue, sans but. Il march&tationne
devant les vitrines ou s'étalent des objets de dux@&e sont
plus pour lui. Lorsque des passants s'arrétentderdd, il se
sent en état d'infériorité et s'écarte.

Pour se reposer, il va jusqu'a la gare ou dans une
bibliothéque ou il s'assied et se réchauffe. Maig'est pas
ainsi qu'il trouvera du travail. Brusquement, gsert et se
remet en quéte, sans but précis. Il ne le saiinzas ce n'est
pas ainsi qu'il trouvera ce qu'il cherche. Il @shkhabillé pour
avoir conserveé en bon état ses vétements d'un teraitisur
mais il ne peut déguiser sa lassitude.

Il voit des milliers d'employés, de librairies, de
pharmaciens, tous occupés par leurs activitéspamtiants et
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respectables, et il les envie. Il n‘arrive pas pessuader qu'il
est lui aussi un brave homme. Alors, il s'interragésonne et
finalement aprés des heures de réflexion, il adivee
conclusion réconfortante : c'est “juste I'argentl fait la
différence. Avec juste un peu d'argent il retroavea dignite.

LA PEUR D'ETRE CRITIQUE

Comment I'hnomme en est-il arrivé a craindre les
CRITIQUES ? Personne n'a jamais pu le découvrint €e
gue l'on sait, c'est que cette crainte est fort¢méveloppée en
lui.

Jiincline a voir dans cette peur fondamentaleitduge
héréditaire qui pousse I'homme non seulement pawmndes
biens d'autrui mais, pour se justifier, a critiqgges semblables.
Il est bien connu qu'un voleur chargera celui giépouille,
que les politiciens cherchent a s'imposer non pateenontrant
leurs propres qualités, mais en attaquant la peeibé de
leurs rivaux.

Les astucieux fabricants de vétements n'ont pas mis
longtemps & exploiter cette crainte de la critiguehaque
saison, ils changent la mode de nombreux artiQesen
décide ? Certainement pas les acheteurs, maisebiehricant.
Et pourquoi change-t-il de mode si souvent ? Lamép coule
de source : pour vendre davantage a ceux qui redpd€tre
critigués parce que démodés.

C'est pour la méme raison que les fabriques d'anlides
modifient chaque année leurs modeles.

Nous avons vu comment les gens se conduisent par
crainte d'étre critiqués dans les petites chosés de.
Observons maintenant leur conduite dans les évarteme
importants qui régissent les relations humainesnéts, par
exemple, un individu qui a atteint I'age de la m&unentale
(entre 35 et 40 ans en moyenne). Si vous pouviesds
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pensées les plus secretes, vous sauriez qu'iertdutes les
fables qu'on lui a fait admettre dans sa jeunesse.

Pourquoi donc la plupart des gens, méme a notrguepo
de liberté, n'osent-ils pas avouer qu'ils ne crtgidums aux
fables ? Uniquement parce qu'ils ont peur d'éitigjaés.
Hommes et femmes ont éteé brilés vifs pour avoimiese
I'existence des fantdmes. Il n'est pas étonnanhqus ayons
hérité de cette peur de critiques.

Elle enleve a 'homme toute initiative, détruit son
imagination, limite son individualité, lui 6te t@itonfiance en
soi et le diminue de 100 autres fagons. Les pafents
souvent un mal irréparable a leurs enfants quandsl
critiquent sans raison. La mere d'un de mes caraearad
d'enfance avait I'nabitude de le punir en le frappaec une
badine, lui répétant : “Tu féteras tes 20 ans auitguécier I” A
17 ans, il fut envoyé dans une maison de correction

La critique est une forme de service que I'on ddane a
trop dispenser. Les plus proches parents sontaeont la
langue la plus pointue. Faire naitre chez un enfardomplexe
d'infériorité en le critiquant sans raison valatderait étre
reconnu comme un crime (en réalité cela en est daspires).

Les employeurs qui comprennent la nature humaine
obtiennent le meilleur de leurs employés, non srtigiquant,
mais en leur faisant des suggestions constructivessparents
doivent suivre le méme exemple avec leurs enfaatsritique
fera naitre la peur ou le ressentiment. Jamaisielemera
I'amour ou l'affection.

Les symptoémes qui décelent la peur d'étre critiqué

Cette peur est presque aussi universelle que ladecia
pauvreté et ses effets sont tout aussi contrail@séussite,
parce qu'elle détruit l'initiative et découragdilisation de
I'imagination.
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Ses indices les plus importants sont :

1. LE MANQUE D'ASSURANCE. La nervosité, la
timidité dans la conversation et dans les rap@orte des
étrangers, par des mouvements gauches des maies et
jambes.

2. LE MANQUE D'EQUILIBRE. Inaptitude a
contréler sa voix, la nervosité en présence ds,tier
relachement des attitudes corporelles, une mérdéfallante.

3. LE MANQUE DE PERSONNALITE. Incapacité
de prendre des décisions fermes, manque de chamsenpel
et d'habileté a exprimer des opinions définiti@sntourner
les difficultés au lieu de les affronter. Etre twmujs d'accord
avec les autres sans se donner la peine d'établprepres
opinions.

4. LE COMPLEXE D'INFERIORITE. L'habitude de
se féliciter de ses paroles et de ses actes poheicaon
sentiment profond d'infériorité. Utiliser de “granchots” pour
impressionner les autres (le plus souvent sansmmadire la
signification) ; imiter les autres dans leur fagtns'habiller, de
s'exprimer, de se tenir. Se vanter de succes iramgs) ce qui
ressemble parfois a un complexe de supériorité.

5. L'EXTRAVAGANCE. L'habitude de vouloir
“mener le train de vie des Dupont” qui oblige ae&léger bien
plus que son revenu.

6. LE MANQUE D'INITIATIVE. L'incapacité de
saisir les opportunités qui se présentent, la gexprimer ses
opinions, le manque de confiance en ses propres,itiEs
réponses évasives aux questions posées par seesigde
manque d'assurance dans son comportement et sésspéas
tromperies en paroles et en actes.

7. LE MANQUE D'AMBITION. La paresse mentale
et physique, la tiédeur, la lenteur a prendre éxssibns, étre
trop facilement influencable, I'nabitude de criggles autres
derriere leur dos et de les flatter en face. Liuale d'accepter
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la défaite sans protester ou d'abandonner unepeistajue les
autres condamnent. Suspecter les autres sans;dausanque
de tact en paroles et en maniéeres ; refuser deamatoe ses
erreurs.

LA PEUR DE LA MALADIE

Cette peur peut étre d'origine héréditaire ou ceillieL
Elle est intimement associée a la peur de vigtlide mourir
parce qu'elle rapproche 'hnomme “des terribles raehdont il
ne sait rien mais qui font l'objet d'histoires g#&ea. L'opinion
est assez répandue que certaines personnes imsitwatelent
la santé” en laissant bien vivace la peur de ladiel

En général, I'homme craint la maladie parce quioa |
dépeint de fagon terrifiante ce qui lui arriveiand il
mourrait. Il la craint également parce qu'elle uisgle lui
occasionner de grosses dépenses.

Un médecin réputé estimait que 75% de la cliertese
praticiens souffrent d'hypocondrie (maladie imagejall a
été egalement démontré que la peur de la maladdipr
souvent les symptoémes physiques que I'on redoute.

Pouvoir de I'esprit humain ! Il construit ou il dit !

Tablant sur une faiblesse tres répandue, soituagela
maladie, des dispensateurs de médicaments ofbriaibe.
Cette forme d'imposture devint si importante il gueelques
années gu'une revue populaire mena une campagtre con
guelgues-uns de ses plus coupables supporters.

Par une série d'expériences effectuées il y a gaslq
anneées, il fut prouvé que les gens peuvent tomldadas par
suggestion. On envoyait chez la “victime” a intdies
réguliers 3 de ses connaissances avec missionsge po
exactement la méme question : “Qu'est-ce que wes a0n
dirait que vous étes malade ?”
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Le premier questionneur s'attirait généralemenépanse
suivante, prononceée distraitement : “Non, non gis wes
bien !” ; le second : “Je ne sais pas exactemerd jpae me
sens pas bien du tout !”. Au troisieme questionplawictime
avouait franchement qu'elle était trés malade !

Si vous ne croyez pas a cette expérience, essayed-|
une de vos connaissances, mais ne la pousseopdgitr.

Il a été prouvé que souvent la maladie commence sou
forme de pensées négatives créees par l'indivicnéme ou
qui proviennent, par suggestion, des autres.

Un sage a dit un jour : “Lorsque quelgu'un me dedean
comment je me porte, j'ai toujours envie de lubrégre en lui
lancant mon poing dans la figure !”

Les médecins conseillent souvent a leurs patients |
changement d'air parce qu'un changement “d'attiueigale”
leur est nécessaire. La peur de la maladie est eonm® graine
gue les soucis, la peur, le découragement, la téoep
amoureuse ou professionnelle font germer et fiectif

Les déceptions en affaires et en amour prépargraua
de la maladie. Aprés une déception amoureuse ume je
homme dut étre conduit a I'hdpital. Pendant des nilsi
oscilla entre la vie et la mort. On consulta uncigléste de la
psychothérapie. Aussitot, il placa au chevet duad@lne
ravissante jeune femme qui, des le premier jousyetant les
ordres du médecin), se montra tres empressée etranse de
son patient. En l'espace de 3 semaines, il était gtisortait de
I'hbpital, bien que souffrant d'une toute autreadsa : IL
ETAIT AMOUREUX A NOUVEAU et quelques mois plus
tard épousait sa ravissante infirmiére...

La peur de la maladie et ses symptomes
Les symptdmes de cette peur universelle sont :
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1. L'AUTOSUGGESTION. L'habitude d'utiliser
l'autosuggestion de facon négative pour cherchespsdrer
trouver les symptémes de toutes sortes de mald@iesndre
du plaisir” en pensant a une maladie imaginaiengarler
comme si elle existait vraiment. Essayer tous fegs” et tous
les remedes “de bonne femme” recommandés par fiessau
Raconter en détail des opérations, des accidetustes
formes de maladie. Suivre un régime, faire de lampstique,
des cures d'amaigrissement sans contrdle médssalyer des
médicaments et des reméedes de charlatan.

2. L'HYPOCONDRIE. L'habitude de parler maladie,
d'y concentrer son esprit, d'attendre qu'elle seifeste jusqu'a
ce que survienne une dépression nerveuse. Aucuicanéeht
en flacon ne peut guérir I'hypocondrie. Elle egtdt de
pensées négatives et seules des pensées positives y
remedier. L'hypocondrie ou maladie imaginaire &st péfaste
gue la maladie redoutée. La plupart des cas desitsv
excessive relevent d'une maladie imaginaire.

3. L'INDOLENCE. La peur de la maladie empéche
la pratique des exercices physiques de plein @ie étaduit par
un accroissement du poids.

4, LA SUSCEPTIBILITE. La peur de la maladie
brise la résistance naturelle du corps et créemain
favorable a toutes sortes de maux. Elle est liéepaur de la
pauvreté. C'est le cas de I'hypocondriaque quntlaifacture
d'hépital ou les honoraires médicaux. Les genstte sorte
gaspillent beaucoup de temps a parler de la mpregvoir des
économies pour payer le cimetiere, les frais diegrigent, etc.

5. LA MANIE DE SE DORLOTER. L'habitude de
vouloir s'attirer la sympathie en utilisant comnppat la
maladie imaginaire (les gens ont souvent recoges a
stratageme pour ne pas aller travailler). L'halgtdd simuler
la maladie pour masquer la paresse ou le mangonditian.
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6. L'INTEMPERANCE. L'habitude d'user de I'alcool
ou des narcotiques pour noyer des souffrances tglle maux
de téte, névralgies, etc., au lieu d'en éliminealase.

7. LE SOUCI. L'habitude de lire tout ce qui concerne
la maladie, la crainte de la contracter, la lectlee annonces
publicitaires vantant telle spécialité pharmacautiq

LA PEUR DE PERDRE SON AMOUR

Cette peur innée résulte d'une tendance masculane a
polygamie. L'homme volera sans scrupules la conmgpdgrson
meilleur ami ou s'il en a l'occasion, se permeataa
familiarités a son égard. La jalousie et autremés
semblables de névrose proviennent de la peur fende
perdre I'étre aimé. C'est la peur la plus doulcsgeaelle qui
probablement fait le plus de ravages dans le cang®sprit.

Elle tire sans doute son origine de I'age de pigusnd
I'homme s'emparait brutalement de la femme coneogéles
fins sont les mémes, la technique a changé. ILpees
charme, promet des toilettes, une belle voitukestavantages
autrement efficaces que la brutalité. Depuis I'aldéa
civilisation, les habitudes humaines sont les méiBkss
s'expriment différemment voila tout.

Une étude minutieuse a révélé que les femmesgpileis
les hommes, craignent de perdre 'objet de leuanoe qui
s'explique facilement. Elles ont appris, souveleiuas déepens,
gue la nature de I'homme est polygame.

Symptomes qui révelent la peur de perdre I'étre aim €

1. LA JALOUSIE. L'habitude de suspecter sans
raison ses amis et ceux que I'on aime. L'habitsaes motif,
d'accuser sa femme ou son mari d'infidélité ; sonper tout le
monde et n'avoir confiance en personne.
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2. LA CRITIQUE. Critiquer ses amis sans raison, ses
parents, ses associés en affaires et ceux quaiten
3. LE JEU. Jouer, voler, tricher pour donner de

I'argent a ceux qu'on aime en croyant que I'amaahéte.
Dépenser au-dela de ses moyens ou s'endettergiauidés
cadeaux a ceux qu'on aime afin de se montrer sojsiu
favorable. L'insomnie, la nervosité, le manque eles@vérance,
la faiblesse de la volonté, le manque de maitrssail de
confiance en soi, le mauvais caractere.

LA PEUR DE VIEILLIR

La peur de vieillir donne a 'homme 2 bons motifs
d'appréhender le futur : comment se fier a un @wochui le
dépouillera et comment ne pas se laisser hantdihparible
évocation de l'au-dela ?

Cette forme de peur est intensifiée par les risglees
maladie et d'invalidité. L'érotisme y tient sa jglapersonne ne
chérissant la pensée d'un pouvoir sexuel diminué.

Ala peur de la vieillesse s'associe la CRAINTE ID¥E
PAUVRETE, celle de perdre lI'indépendance, la lbert
physique et économique.

Les symptomes de la peur de vieillir

Les symptoémes les plus courants sont :

1. La tendance a mettre son corps et son esprit “en
veilleuse” dés I'age de 40 ans (I'age de la matdatl'esprit) et
a développer un complexe d'infériorité en se crgyatort, fini
a cause de l'age.

2. L'habitude de parler de son age ; s'excuser de ses
40 ou 50 ans, au lieu d'exprimer sa gratitude d'atteint
I'adge de la sagesse et de la compréhension.
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3. L'habitude de tuer l'initiative, l'imagination et |
confiance en soi en croyant a tort d'étre tropwigaour les
exercer.

4. L'habitude de se déguiser en jeune, a 40 ans, en
copiant les vétements et les manieres de ses c&udasn'a
pour résultat que de se rendre ridicule aux yesxatéres et
des amis.

LA PEUR DE LA MORT

Pour certains, cette peur fondamentale est lagoliedle
de toutes. Les terribles angoisses que donne Eepale la
mort sont, dans la plupart des cas, chargées dédare
religieux. Ceux que nous appelons les “paiens’harins peur
de la mort que nous autres “civilisés”. Pendantrdiigers
d'années, les hommes se sont posés des questiouebes ils
n'‘ont pas encore répondu : “D'ou venons-nous 2 Edlons-
nous ?”

Il fut une époque ou des individus astucieux prajsod
d'y répondre moyennant monnaie.

“Viens sous ma tente, embrasse ma foi, accepte mes
dogmes et je te ferai présent d'un billet qui ttoaMe paradis
immeédiatement apres ta mort”, disait un adepte.

“Si tu ne viens pas, criait-il encore, le diablpéadra et
te brdlera durant toute I'éternité.”

La pensée de I'éternel chatiment 6te tout intél&wée et
rend tout bonheur impossible.

A l'aide de la biologie, de I'astronomie, de lalggie et
d'autres sciences, les peurs ancestrales se dissipe

Le monde se compose de 2 éléments : LENERGIE et LA
MATIERE. En physique élémentaire, nous apprenomsmiju
I'une ni l'autre ne peut étre créée ou détruittnd.comme
l'autre peut étre transformée. La vie est une éaeldpnc elle
ne peut étre détruite. Comme les autres formegdjen elle
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connaitra plusieurs phases de transition, de cinaggfe mais
elle ne pourra étre détruite. La mort n'est doriarou
transition.

Dans ce cas, aprées la mort ne peut venir qu'un lamg
éternel, un paisible repos et il n'y a aucune rag®craindre le
repos. Vous pouvez donc définitivement balayerateevesprit
la hantise de la mort.

Symptomes révélant la peur de la mort

Celui qui a peur de la mort a pour HABITUDE DE
PENSER A LA MORT au lieu de profiter pleinementldeie.
Cette habitude tient souvent a une absence deutut o
I'incapacité de trouver une occupation adéquattte @abitude
est plus répandue chez les personnes agéees mgaisries
aussi en sont souvent victimes. Le meilleur rengldepeur de
la mort est UN DESIR ARDENT D'AGIR et d'aider lagras.
Celui qui est occupé n'a pas le temps de pensemati.

Cette peur est souvent associée a la peur de \agtéu
Craindre la pauvreté pour soi-méme ou pour cewngaime
alors qu'on ne sera plus la pour subvenir a leessibs.

Dans d'autres cas, la peur de la mort est assaciae
maladie ou a un déséquilibre. La maladie physicug mener
a la dépression mentale. La déception en amopgusreté, le
fanatisme religieux, le manque d'occupation, leefpeuvent
déterminer la crainte de la mort.

Le souci est une peur insidieuse

Se faire du souci est un état d'esprit qui relev&adeur.
Il travaille lentement mais sdrement. |l est insidi et subtil..
Peu a peu, il “mine” jusqu'a paralyser le raisoneetndétruire
la confiance en soi et toute initiative. Le sowti @ne forme de
peur permanente motivée par l'indécision : c'estdm état
d'esprit qui peut étre controlé.
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Un esprit indécis n'est d'aucun secours. La pluest
gens manquent de volonté pour prendre des décisipides
et s'y tenir. Pourtant, c'est ainsi que les sasleisvolent.

J'ai interviewé un homme 2 heures avant qu'il aessye
sur la chaise électrique. Il était plus calme desr@lamnés de
la cellule, ce qui me poussa a lui demander commese sent
lorsqu’on sait qu'on va mourir dans tres peu d@seivec un
sourire confiant, il me répondit : “On se sent bigensez-y,
mes ennuis vont se terminer. Je n'ai eu que caldamns J'ai
toujours eu tellement de peine a me procurer derganger et
m'habiller. Je n'ai plus a m'en préoccuper maimeegvous
voudriez que je ne me sente pas bien ? Depuisegssag que
je vais mourir, je fais bonne figure a mon destin.”

Délivrez-vous a jamais de la peur de la mort. Préae
décision d'accepter celle-ci comme un événemenitaide.
Délivrez-vous de la peur de la pauvreté, en détidawvous
procurer la richesse ; de la peur de la critignejécidant de
ne pas vous soucier de ce que les gens pourros¢petire ou
faire ; de la peur de vieillir, en décidant d'adeepa vieillesse
comme une grande bénédiction porteuse de la sagieske
malitrise de soi et de la compréhension qui forawtéd la
jeunesse ; de la peur de la maladie, en décidamblekr ses
symptomes ; de la peur de perdre votre amour, edalé de
vivre sans amour, si cela est nécessaire.

Abandonnez I'habitude de vous faire du souci ags ale
tout et de rien ; décidez une fois pour toutesregrede ce que
peut apporter la vie ne vaut le tourment qu'onrée.c

Cette décision vous assurera équilibre, trangaidliesprit
et indirectement le bonheur.

Un homme qui a peur ne détruit pas seulement sgsqy
chances d'agir inteligemment, mais transmet cdg®n
destructrices aux cerveaux de tous ceux qui endrenbntact
avec lui et détruit ainsi leurs chances.
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Un chien ou un cheval sent quand son maitre estliss&
Il recueille les ondes de peur émises par ce deghiggit en
conséquence.

Les pensées destructives

Les ondes de peur passent d'un esprit a l'autse aus
rapidement et sirement que le son de la voix hueraasse de
la station émettrice au poste récepteur de votlie.ra

Celui qui exprime par la parole ses pensées néggabiv
destructives peut étre sr de voir celles-ci falrec en retour.
Sans méme l'aide des mots, les pensées suffisdiired les
mauvais coups du sort.

Premierement et c'est trés important, celui qerdes
pensées destructives souffrira surtout dans sogifaaon
créatrice qui sera brisée. Deuxiemement : danwitekm
présence de toute émotion destructive développe une
personnalité négative qui, loin d'attirer les étles repousse et
souvent les rend hostiles. Troisiemement, ces psnsé
négatives s'incrustent dans le subconscient sséni par faire
partie de son caractéere.

Sans doute, le but de votre vie est-il de réuBsiur cela,
vous devez trouver la paix de I'esprit, répondrel@soins
matériels indispensables et surtout parvenir atlné@an Toutes
ces preuves de succes naissent sous forme de pensée

Vous pouvez contrdler votre propre pensée, la imades
idées que vous aurez choisies. Vous avez le pywilgais
aussi la responsabilité de l'utiliser dans un bastructif. Vous
étes le maitre de votre destinée terrestre aussngint que
vous possédez le pouvoir de contrdler vos pens@es
pouvez directement ou indirectement influencerevotr
environnement, faire de votre vie ce que vous wgléelle
soit. Vous pouvez négliger d'exercer ce privileg®ir a votre
vie et vous jeter ainsi dans la vaste mer desdostances” ou
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vous serez ballotté de-ci de-la comme un copealeswagues
de l'océan.

Le septieme mal fondamental

Outre cette peur fondamentale qui s'exprime de 6
manieres différentes, il est un mal dont tout lendesouffre.
Il constitue un sol fertile ou les graines de l&zigerment en
abondance. Il est si subtil que souvent il n'estqedecté. Il est
plus profondément ancré et plus souvent fatal gsi® lautres.
En attendant de lui trouver un meilleur nom, appeile
“susceptibilité aux influences négatives”.

Les hommes qui ont fait fortune se sont toujouctggés
contre ce mal. Les pauvres n'y sont jamais parvebeisx qui
réussissent tout ce qu'ils entreprennent ont dieappe a leur
esprit a résister au mal. Si vous étudiez cettiogpbphie dans
le but de faire fortune, examinez-vous tres attentient afin
de déterminer si vous étes ou non susceptiblerdiwences
négatives. Si vous négligez cette autoanalyse, Natteindrez
pas l'objet de votre désir.

Aprés avoir lu les questions préparées a cet effet,
répondez-y brievement et sincerement. Faites-Isi aus
attentivement que si vous cherchiez a démasquen@mi
gui vous a tendu un piege, et traitez vos erreuenaemis
tangibles.

Vous pouvez aisément vous protéger des voleursatl g
chemin : la loi vous y aide, mais ce “septieme mal
fondamental” est plus difficile & maitriser parcgildrappe,
gue I'on soit endormi ou éveillé, sans que l'omexéré sa
présence. De plus, son arme est intangible : weétat d'ame.
Il est dangereux parce qu'il frappe sous des fotnesgiverses
et pour chacun I'expérience est différente. Quétgsiel entre
en nous par les paroles bien intentionnées d'wenpad'autres
fois, il vient de l'intérieur, a travers une attitumentale qui
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nous est propre. C'est toujours un poison morigh Qu'il
n'‘entraine pas une mort rapide.

Comment vous protéger contre ces influences
négatives ?

Pour vous protéger des influences négatives cpages
vous-méme ou résultant des activités négativeotie v
entourage, n'‘oubliez pas que LE POUVOIR DE VOTRE
VOLONTE est a votre disposition. Faites-le trawijusqu'a
ce gu'il éleve autour de vous un mur de proteatanire les
mauvaises influences de votre propre esprit.

Reconnaissez que tous les étres humains sont fjoge na
paresseux, indifférents et susceptibles a tousesuggestions
qui flattent leurs faiblesses ; que vous étes parre
susceptible aux 6 formes fondamentales de la geprievous
faut batir des habitudes qui contrecarreront tocésspeurs ;
gue les influences négatives, bien qu'elles saiintiles a
détecter, agissent souvent sur vous par l'interairédile votre
subconscient. N'ouvrez pas votre esprit aux gengagyls
dépriment ou qui vous découragent d'une faconumediutre.

Mettez de l'ordre dans votre armoire a pharmaetez]
tubes et flacons et cessez d'étre le ministre csgit de vos
rhumes, maux de téte, douleurs et maladies imagmai

Recherchez délibérément la compagnie des gengsi v
poussent A REFLECHIR et A AGIR PAR VOUS-MEME.

Si vous attendez a des ennuis, vous en aurez.

Sans aucun doute, la faiblesse la plus couranteléte
humain est I'habitude qu'il a de laisser son esprert a
I'influence négative des autres. Cette faiblesdefalus de
mal, parce que la plupart des gens ne savent filssegusont
la victime, et beaucoup de ceux qui le savent géegtiou
refusent de la corriger. Elle devient finalementipantégrante
de leurs habitudes quotidiennes.
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Pour aider ceux qui désirent se voir tels qu'itgt so
réellement, nous avons préparé une liste de quesiiisez-la
et répondez-y tout haut de fagon a entendre vot@re Voix.
Cela vous aidera a étre sincéere envers vous-méme.

TEST D'AUTOANALYSE

Vous plaignez-vous souvent de “vous sentir malf Gug
guelle en est la cause ?

Critiquez-vous les autres a la moindre provocation

Faites-vous fréquemment des erreurs dans votraitfav
Si oui, pourquoi ?

Etes-vous sarcastique et agressif dans votre cestien ?

Evitez-vous délibérément |'association avec uneqrere
guelconque ? Si oui, pourquoi ?

Souffrez-vous d'indigestion ? Si oui, quelle enlast
cause ?

La vie vous semble-t-elle futile et votre aveniuso
parait-il sans espoir ? Si oui, pourquoi ?

Aimez-vous votre travail ? Si non, pourquoi ?

Vous apitoyez-vous souvent sur vous-méme ? Si oui,
pourquoi ?

Enviez-vous ceux qui réussissent mieux que vous ?
A quoi pensez-vous le plus : au SUCCES ou a I'ECHEC

En vieillissant, augmentez-vous votre confiance@us
ou la perdez-vous ?

Avez-vous tiré une legon valable de vos erreurs ?

Laissez-vous un parent ou une connaissance vous
tourmenter ? Si oui, pourquoi ?

Etes-vous parfois “au comble de I'exaltation” efautres
moments dans I'abattement le plus profond ?
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Qui a le plus d'influence sur vous ? Quelle eraest
cause ?

Tolérez-vous les influences négatives ou décourdgsa
gue vous pourriez éviter ?

Négligez-vous votre apparence physique ? Si oandu
et pourquoi ?

Avez-vous appris a “noyer vos ennuis” dans un ffaya
vous absorbe trop pour vous laisser le temps diggre?

Estimeriez-vous que vous étes un “faible” si vaisdiez
les autres penser a votre place ?

Négligez-vous le bain interne jusqu'a ce que lauto
intoxication vous rende de mauvais caractére iglte ?

Combien avez-vous de sources d'ennui que vouszguuie
eviter et pourquoi les tolérez-vous ?

Avez-vous recours a l'alcool, aux narcotiques otahac
pour “calmer vos nerfs” ? Si oui, pourquoi n'esgayeus pas
le pouvoir de la volonté ?

Quelqu'un vous harcéle-t-il ? Si oui, pour quedison ?

Avez-vous un but bien précis ? Si oui, quel est-gjuel
est le plan que vous avez élaboré pour l'atteifidre

Souffrez-vous d'une des 6 formes fondamentalea de |
peur ? Si oui, de laquelle ou desquelles ?

Avez-vous une méthode pour vous protéger des
influences négatives des autres ?

Avez-vous délibérément recours a l'autosuggestam p
rendre votre esprit positif ?

Qu'est-ce qui a pour vous le plus de prix : vospssions
matérielles ou le pouvoir de contrbler vos pen&ées

Etes-vous facilement influencé par les autres #inaént
de votre propre jugement ?
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La journée d'aujourd'hui a-t-elle ajouté quelquesehde
valable a vos connaissances ou a votre état d'@spri

Affrontez-vous en face les circonstances qui veuaslent
malheureux ou en fuyez-vous la responsabilité ?

Analysez-vous Vvos erreurs, les échecs que voussanez
et essayez-vous d'en tirer une lecon profitablpemsez-vous
gue cela ne sert a rien ?

Pouvez-vous nommer 3 des faiblesses qui vousdont |
plus de tort ? Que faites-vous pour les surmonter ?

Encouragez-vous les autres a vous raconter lenrssef

Choisissez-vous dans votre expérience quotidiezse |
lecons ou les influences qui aideraient a votreeement
personnel ?

Votre présence a-t-elle une influence négativdesur
autres ?

Quelles sont les habitudes qui vous dérangenuke ez
les autres ?

Elaborez-vous vos opinions ou laissez-vous lesautr
vous influencer ?

Avez-vous appris comment créer un état d'espritqus
protége contre les influences déprimantes ?

Votre occupation vous inspire-t-elle foi et esgdir

Etes-vous conscient de posséder des forces spague
dont le pouvoir suffit & garder votre esprit detéoiorme de
PEUR ?

Votre religion vous aide-t-elle a conserver un dtasprit
positif ?

Pensez-vous qu'il soit de votre devoir de partbeger
soucis des autres ? Si oui, pourquoi ?

Si vous croyez que “qui se ressemble s'assemble”,
gu'avez-vous appris sur vous-méme en étudianhiesgue
vous avez choisis ?
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Voyez-vous une relation, et quelle est-elle, elesegens
avec qui vous étes le plus lié et un malheur guejae qui
vous est arrivé ?

Croyez-vous possible qu'une personne que vous
considérez comme votre amie soit en réalité vdteegnnemie
par l'influence négative qu'elle a sur votre esprit

Selon quel critere jugez-vous ce qui vous est etilee
gui ne l'est pas ?

Vos associés sont-ils intellectuellement supérieurs
inférieurs a vous ?

En 24 heures, quelle est la part de temps que vous
consacrez a :

a. votre occupation

votre sommeil

vos loisirs et moments de détente
I'étude de connaissances utiles
ne rien faire du tout

®aooo

Qui, parmi vos connaissances :
a. vous encourage le plus
b. vous engage le plus a la prudence
c. vous décourage le plus

Quelle est votre plus grande préoccupation ? Pourqu
I'acceptez-vous ?

Quand on vous donne un avis désintéressé et niicitéol
I'acceptez-vous sans poser de questions, sanhiehézs
motifs qui I'ont suscité ?

Qu'est-ce que vous désirez le plus au monde ? ¥oeg-
I'intention de I'acquérir ?
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Etes-vous décidé a subordonner tous vos autres @ési
celui-la ? Combien de temps par jour consacrez-acm
acquisition ?

Changez-vous d'avis souvent ? Si oui, pourquoi ?

D'habitude, finissez-vous tout ce que vous avez
commenceé ?

Vous laissez-vous facilement impressionner patities,
par le rang professionnel, par les dipldmes ouitdesses des
autres ?

Etes-vous facilement influencé par ce que les autre
pensent et disent de vous ?

Vous intéressez-vous aux gens en raison de leitrquos
sociale ou financiere ?

Quel est a votre avis le plus grand personnagetoa
notre époque ? Dans quel sens cette personndesst-el
supérieure a vous ?

Combien de temps avez-vous mis pour étudier ces
guestions et y répondre ? (Il vous faut au moinpunpour
analyser et répondre a toutes ces questions)

Sivous y avez répondu sincerement, vous vous
connaissez mieux que la plupart des gens ne saissent.
Etudiez soigneusement vos réponses, pendant pisisieais,
revoyez-les une fois par semaine et vous seregfsiitiges
connaissances précieuses acquises par cette simfilede. Si
vous hésitez sur quelques réponses a donner, demeodseil
a ceux qui vous connaissent bien, spécialementaaqé n'ont
pas de raison de vous flatter, et voyez-vous &tsaeurs
yeux. L'expérience est stupéfiante.

La différence que I'on peut constater avec le contr  Ole
de l'esprit

Vous n'avez de contrble absolu que sur vos penSées.
aspect de I'nomme reflete sa nature divine. Ceégative
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est votre seul moyen de contrdle sur la destinéeos
n'arrivez pas a maitriser votre propre esprit, yousvez étre
sUr que vous n'arriverez jamais a maitriser quei@soit. Si
vous devez négliger ce qui vous appartient, il vaigiix que
ce soient les biens matériels. Votre esprit esevioien
spirituel ! Protégez-le et utilisez-le avec tousten que
requiert son origine divine et vous aurez une vidlq@uissante.

Malheureusement, il n'existe pas de protectionléega
contre ceux qui, intentionnellement ou par ignoeanc
empoisonnent I'esprit des autres par des suggsstamatives.
Cette forme de destruction devrait étre punissdélurdes
sanctions pénales, parce qu'elle peut ruiner,etest elle le
fait, les chances qu'a tout homme d'acquérir dassbi
mateériels.

Des gens d'esprit négatif essayérent de persuadends
A. Edison qu'il était impossible de fabriquer unactmne
propre a enregistrer la voix humaine et a la reyired“parce
gue personne n'y a encore jamais pense”, disdserdison
ne les crut pas. Il savait que son esprit poueragendrer
n'importe quel objet congu par lui et auquel iliai. Cette
connaissance lui permit de s'élever au-dessusmmoo des
mortels.

Des gens a I'esprit négatif prédirent a F. W. Waoollv
qu'il irait a la ruine s'il ouvrait un magasin dieles “bon
marché”. Il ne les crut pas. Comme il en avaitrtatdil ferma
son esprit aux suggestions négatives et amasdarimee de
plus de 100 millions de dollars.

Des sceptiques ricanerent lorsque Henry Ford eskaya
les rues de Detroit la premiére automobile, assez
sommairement construite. Certains dirent que cétbse ne
devenait jamais pratique, d'autres, que cette irwene valait
pas un sou. Mais Ford dit : “JINONDERAI LA TERRE
D'AUTOMOBILES?” et il tint parole. His decision taust his
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own judgment has already piled up a fortune faaggnethan
the next five generations of his descendents caarster.

A ceux qui désirent faire fortune, je rappellesai |
différence a retenir entre Ford et la plupart dessgyui
travaillaient pour lui : FORD AVAIT UN CERVEAU ETE
CONTROLAIT, LES AUTRES AVAIENT UN CERVEAU
MAIS N'ESSAYAIENT PAS DE LE CONTROLER.

Le contrdle de I'esprit est le résultat de I'audoigline et
de I'habitude. Ou vous contrblez votre esprit estorotre
esprit qui vous contrdle. Il n'y a pas de moyemeerPrenez
I'nabitude de l'occuper dans un but précis, setoplan défini.
Etudiez la vie d'un homme qui a obtenu de grandsésu Vous
verrez qu'il ne procede pas autrement. Sans cedtene
succes est impossible.

Beaucoup de gens ont recours aux excuses

Les gens qui ne réussissent pas ont un trait comntgin
connaissent les raisons de leurs échecs, y creides
expliquent en les excusant irréfutablement.

Certaines de ces excuses sont intelligentes, mdipdu
sont justifiées par les circonstances. Les excu'ses jamais
fabriqué I'argent et le monde ne s'intéresse gaHOCES.

Voici une liste des excuses le plus couramment
employées. Faites votre examen personnel et déterroelles
gue vous avez coutume d'utiliser. Rappelez-voudajue
philosophie que développe ce livre les infirme égut

Si je n‘avais pas de femme et des enfants...
Si j'avais plus de courage...

Si j'avais de l'argent...

Si j'avais une bonne instruction...

Si je pouvais trouver du travail...

Si j'avais la santé...
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Si seulement j'avais le temps...

Si les temps étaient meilleurs...

Si les autres me comprenaient...

Si les circonstances étaient différentes...

Si je pouvais revivre ma vie...

Si je n‘avais pas peur du “gqu'en dira-t-on”...

Si on m'avait donné ma chance...

Si j'avais la chance...

Si les autres n'avaient pas une “dent contre moi”..
Si rien ne m'avait arréte...

Si j'étais plus jeune...

Si je pouvais faire ce que je veux...

Si j'étais né riche...

Si je pouvais rencontrer “les personnes qu'il nilaita..
Si j'avais le talent que certains ont...

Si j'osais me mettre en avant...

Si seulement j'avais su profiter des occasionsgeass
Si les gens ne m'énervaient pas autant...

Si je ne devais pas garder la maison et m'occugzer d
enfants...

Si je pouvais mettre de l'argent de coté...

Si mon patron pouvait seulement m'appreécier...
Si au moins j'avais quelqu'un pour m'aider...

Si ma famille me comprenait...

Si je vivais dans une grande ville...

Si on pouvait m'aider a commencer...

Si seulement j'étais libre...

Si j'avais la personnalité d'un tel...
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Si je n'étais pas si gros...

Si mon talent était reconnu...

Si je pouvais avoir un moment de repos...

Si je pouvais régler mes dettes...

Si je n'avais pas échoué...

Si seulement j'avais su comment...

Si tout le monde n'était pas contre moi...

Si je n‘avais pas tant de soucis...

Si j'avais pu épouser la personne qu'il me fallait.
Si les gens n'étaient pas si bétes...

Si ma famille n'était pas si extravagante...

Si j'étais sdr de moi...

Si la chance n'avait pas été contre mai...

Si je n'étais pas né sous une mauvaise étoile...
Si ce n'était pas vrai que “ce qui doit étre sera”.
Si je n'avais pas a travaliller si dur...

Si je n‘avais pas perdu tout mon argent...

Si je vivais dans un autre milieu...

Si je n'avais pas de “passé”...

Si seulement j'avais une affaire a moi...

Si les autres voulaient seulement m'écouter...

Sl... et c'est le plus grand de tous, si javamlgrage de
me voir tel que je suis réellement, je trouveraigjai cloche en
moi et j'y remédierais. J'aurais alors une chaecsagoir
profiter de mes erreurs et de tirer un enseignehest
expériences d'autrui. Je voudrais maintenant &irouU
J'AURAIS ETE Sl j'avais passé plus de temps a aralyes
faiblesses et moins de temps a leur chercher aeses.
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L'habitude fatale au succes

Justifier un échec par des excuses est un pasgs-tem
national. Cette habitude, aussi ancienne que &hamaine,
est FATALE AU SUCCES. Pourquoi les gens se crampotin
ils a leurs excuses ? Parce qu'ils les ont créémsuse d'un
homme est I'enfant de son imagination. Défendre sa
progéniture est humain.

Imaginer des excuses est une habitude fortement
enracinée. Les habitudes sont difficiles a romgpécialement
guand elles veulent justifier des actes. Platornspit lorsqu'il
disait : “La premiére et la plus belle victoire lf®mme est la
conquéte de soi-méme. Etre conquis par son étta elsbse la
plus honteuse et répugnante qui soit.”

Un autre philosophe déclarait : “Je fus tres ssrjmisque
je découvris que la plupart des laideurs que jaigoghez les
autres n'étaient qu'un reflet de ma propre nature.”

“Certaines personnes restent pour moi des enigrdés”,
Elbert Hubbard, “ce sont celles qui se trompent@rsacrant
beaucoup de temps a la mise au point de leurs exchfies
consacreraient ce temps a vaincre leurs faiblegselies
n‘auraient plus besoin d'excuses.”

Avant de terminer, je voudrais vous rappeler qua gie
est un échiquier, le joueur qui vous fait facelesemps. Si
vous hésitez avant d'agir ou si vous négligez d'agi
promptement, vos pieces seront balayées par lestéviqus
jouez contre un adversaire qui ne tolére aucunécisbn.
Jusqu'a présent, vous aviez, peut-étre, une bommuse de ne
pas contraindre la vie a vous donner ce que voukeandez,
mais votre excuse ne vaut plus rien car vous pegsed
dorénavant le sésame de la richesse.

Ce sésame est intangible mais tout-puissant. Ig'est
pouvoir d'engendrer en votre esprit, stimulé paARDENT
DESIR, une forme définie de richesse. Si voussatiicette
clé, aucune sanction ne sera prise contre voususine
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I'utilisez pas, vous risquez d'avoir a le payendis vous en
servez, une belle récompense vous attend : c'satitdaction
gue ressentent tous ceux qui se maitrisent ebgeeit la vie a
leur donner ce qu'ils lui demandent.

La réecompense vaut bien un effort de votre pamidz
le. Vous en serez plus vite convaincu.

“Si nous avons des points communs, a dit I'immortel
Emerson, nous nous rencontrerons.”

Puis-je lui emprunter cette pensée et dire : “Sis@vons
des points en commun, NOUS NOUS SOMMeES rencorttiasess
ces pages.”

FIN

Ce livre vous est offert pahitp://www.lois-du-succes.net
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